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200 MILYONUNCU
TELEVIZYONLA

MILYONLARIN KARSISINDAYIZ \
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200 milyonuncu televizyonu
Vestel'de Uretmenin gururuylal

Vestel Manisa fabrikalarinda 1984-2023 yillari arasinda 200 milyon adedi askin televizyon Uretimi yapilmistir. 200 milyonuncu televizyon, 15 Kasim 2023 tarihinde tretilmistir.
Vestel televizyon Uretim fabrikasinda Uretimler sirmektedir ve bu sayi ginden gine artmaktadir. Vestel fabrikalarinda Vestel markasinin yani sira baska marka televizyonlar da
retilmektedir. Uretilen televizyonlarin i¢ ve dis pazarlarda ticareti yapilmaktadir.
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Calistigimiz Markalar

SAMSUNG Tefal b KRUPS | AowsnTs

EFS Elektronik olarak, iade urunlerinizi yenileyip deger
atmak igin buradayiz. Markariza ait drdnleri EFS
guvencesiyle yenileyip, satisa sunmamizi istiyorsaniz, —
latfen bizimle iletisime gegin.

www.efselektronik.com

EX £Yin! | @efselektronik




Diinya’da Ilk ve Tek
Teknoloji:

Cig Sutten Direkt

Yogurt Yapimi

Kendinizin ve sevdiklerinizin sagligina énem
veriyorsaniz Fakir'in Ustin Alman teknolojisiyle
drettigi, yogurt yapimini bir adim 6teye taslyan
yenilikgi yogurt yapma makinesi Pasteur tam da
size gore!
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Sektorimiiz yeni yila hizh girdi...
Lansmanlar, bayi bulugsmalari,

Is ortaklarimiz faaliyet konularina toplantilar
odaklanirken, HTS, uzman kadrosu ve ileri o S ‘
i i Beyaz esya ve klcuk ev aletleri sektort yeni yila cok hizli bir
tEknOl0J| a ltya p|$| ||_e' on la ra ve giris yapmasinin ardindan hiz kesmeden yoluna devam ediyor.
. . . - . . . Gectigimiz ay sektorin farkli oyunculari arka arkaya farkl
m Usterl lerl ne 1 7 ylld Ir en Iyl servis hlzmetl bulusmalar ve etkinliklerde bir araya gelerek yeni Grtnlerini tanitti
. ve is ortaklari ile bir araya geldi. Zaman zaman Dagditim Kanali
vermeye devam ed lyor. dergisi olarak bu hiza yetismek de zorlansak da tim etkinlikleri

yerinde ve yakindan takip ederek sizler icin 6zel réportajlar ve
gorusmeler gerceklestirdik.

Cagrl Merkezi Turkiye'nin en blyUk sirketlerinden biri ve beyaz esya sektdrintn
Q de 6ncl kurulusu olan Vestel'de énemli bir atama gercgeklesti.
Vestel'in Turkiye, Orta Asya, iran, Irak, Suriye ve Kuzey Kibris
bolgelerinden sorumlu Satis Genel Mudurd, uzun yillardir Vestel'de
cesitli gbrevler ve sorumluluklar Ustlenen Tarik Leloglu oldu. Biz

Servis W{@} de bu haberin arkasindan kendisini ziyaret ederek hem tebrik ettik
g& i =" hem de yeni donemle ilgili keyifli bir roportaj gerceklestirdik. Bizleri

Servis YOonetimi

ofisinde agirlayan ve degerli fikirlerini paylasan Leloglu'nu tekrar

kutluyor ve yeni gérevinde basarilar diliyoruz.

Bu sayimizin ikinci 6nemli réportajini sektdrin duayen isimlerinden

Unal Acarsoy ile gerceklestirdik. Cok uzun yillara dayanan bir
Yedek Parga deneyime ve sektdr gecmisine sahip olan Acarsoy ile ge¢misten

Hakedis N N gunumuze ¢ok keyifli bir sohbet gerceklestirdik. Bilgi ve
Yonetimi deneyimlerini bizimle paylasan Acarsoy’a cok tesekkur ediyoruz.

Yonetimi :
A , llerleyen sayfalarda bu keyifli sdylesiyi bulabilirsiniz.

Sogutma sektérintn en dnemli oyuncularindan olan ve farkl
gruplarda Uretimini gergeklestirdigi Grtnleri dinyanin farkli
A Raporlama cografyalarina ulastiran Klimasan-Senocak, 10 yili askin stredir
Teknik Des‘t.Ek p geleneksel hale gelen bayi toplantisini Antalya'da gercgeklestirdi.
ve Egltlm 09-11 Subat tarihlerinde Concorde De Luxe Resort Lara'da yapilan

toplantiya Turkiye’'nin farkli yerlerinde bulunan is ortaklari katildi.
Biz de etkinlige katildik ve lansmani yerinde izleyerek gorismeler

yaptik.
HTS, klima, elektronik, beyaz esya, Gurrses Kurumsal, Samsung Klima lansmanini Samsung Electronics
ankastre driinler ve kiiclk ev aletleri Renslssance tanbul Polat Sosphors Hoterde garcarestrel 2023
konularinda Turkiye'nin en iyi hizmet veren Ganel beklantleninin KonusuiduG. narmand bayilrle dima <ans
1200 servis noktasi ile musteri Diater poyiasla Toplanins Marmara E6igesinden 125 yetdl bay:
memnuniyeti ve sadakati icin ¢calisiyor. katim goster Dagitim Kanal dergisi olarak toplanty! yerinde

. e Panall A.S., 2023 yili degerlendirmesi ve 2024 yili stratejilerini
Slz de bu guce katllln"' Kibris'ta gergeklestirdigi lansman ile bayilerine aktardi. 140’In
Uzerinde bayinin katilim gdsterdigi toplantida kurumun yeni
uygulamasi olan Airfel Plus da tanitildi. Airfel Plus’'in glglt bayi
aglarini daha da gelistirecek bir uygulama oldugunun altini gizen
Panali A.S Genel Mudurt Ali Canitez, Airfel markali Grlnlerin satisini
gergeklestiren bayilerinin uygulama Uzerinden satistan montaja
TECHNICAL SOLUTIONS kadar tum sureci yonetebileceklerinin altini ¢izdi. Donemsel

olarak planlanan ek faydalar cercevesinde bayilerinin Airfel Plus
uygulamasinin kullaniminin her gecen gtin daha da artacagini

HTS Teknik Hizmetler San. Tic. A.S dusunduklerini sdyleyen Canitez ile bir roportaj gerceklestirdik.
Site Mahallesi Adivar Sokak No. 24 Umraniye - istanbul .
Telefon : (0216) 527 82 83 lyi okumalar

www.htsteknik.com



BUHAR
DESTEKLI
PISIRME

| 650m’
YOKSEK

GUGLU

WOKBEK
EMIS Goco

Q | @

Jj [\N

BUHAR DESTEKLI PISIRME VE
GUCLU WOK BEK TEK ANKASTRE SETTE!

Ugur AktSthhdtkIps e te
wok bek ocak goéziiyle yemekler daa Isa slirede pisirmenizi saglar.

UGUR & 44484 87)

ankastre 6 X © © /UGURSOGUTMA

] \ N



Hedefimiz Vestel’i global bir
teknoloji sirketi olarak daha da
buyutmek

“Tlrkiye’nin teknoloji devi Vestel, yeni dénemde ‘klresel teknoloji sirketi’ olma hedefi dogrultusunda
global yapida Ust dizey dedisiklikler gerceklestirdi. Bu kapsamda Vestel’in Tirkiye, Orta Asya, lran,
Irak, Suriye ve Kuzey Kibris bélgelerinden sorumlu Satis Genel Mdd(ird, uzun yillardir Vestel’de cesitli
gobrevier ve sorumluluklar (stlenen Tarik Leloglu oldu.” Bu glizel haberi duyunca Dagitim Kanall
dergisi olarak biz de heyecan duyduk ve Tartk Bey'i arayarak kendisini kutladik. Bayileri ile olan
iliskisinin ve iletisiminin bu basarida énemli rol oynadigini ézellikle ifade etmek isteriz. Kendisinden
yeni gorevi ile ilgili diistincelerini 6grenmek istedigimizde bizi kirmadi ve hem yeni gérevi ile ilgili
hem de Tlrkiye’'deki tim bayilere mesaj vermek lzere Dagitim Kanall dergisini ofisinde agirladi.
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Tarik Leloglu Vestel Satis Genel MU

Bu ise ne zaman ve nasil basladiniz? Vestel’de hangi gdrev ve bélgelerde Nevsehir, Kirsehir ve Aksaray'da calistim.
calistiniz? 2000 yilinda satis mudurd oldum. Azmim

Vestel yolculugum 1997 vyilinda Ankara’da o
ve Ozverili calismalarimin da yardimiyla hizli

Bolge Satis Uzmani gorevimle baslad. Satis uzmani olarak basladigim gérevimde -

Ailem 6zel sektdrde calismmama sicak 1997-98 villarinda Sivas ve Yozgat bir yUkselis ddnemi yasadim. Uc yil icinde
bakmiyordu ¢Unkd memur dizenine sehirlerinden sorumluydum. Bu boélge, I Aol Bolges) e M oldum..
aliskin bir aile yapim vardi, benim babam hayatimin dontm noktasi oldu. Sivas, BUtun Anadolu'da ;allst.lm _Ve_ cok guzel isler
da memurdu. Vestel'de ise baslayacagim benim icin cok &zel bir yer oldu ve yaptik, cok kiymetli bayilerimizle calistik.
ddénem bir devlet bankasinin da sinavini musterilerimle ¢cok guzel bir bag kurduk.

kazanmistim ve beni mulakata cagiriyorlardi.  Yani beraber hareket etme, beraber karar ic Anadolu Satis Mudurliginden sonra
Mulakata gittim ama ¢ok da icime sinmedi verme, stok hesaplama, ¢eki hesaplama, Ankara’da Satis Mudurlaga gérevini

ve Vestel'i tercih ettim. Bdylece Vestel'deki ceki yazma gibi bircok sey 6grendim. Ustlendim. 2008 yilinda Glneydodu

kariyer yolculugum baslamis oldu. Sivas ve Yozgat'ta ¢alistiktan sonra Nigde, Bolge Mudurt oldum. Olaganusti islere
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imza attigimiz zamanlar oldu. Suriye
barisinin oldugu bu dénemlerde ciddi isler
gerceklestirdik. Hakikaten ¢cok kiymetli ve
glclu bayilerimiz var, 6zellikle Gaziantep’te
Hatay’da Diyarbakir’da ¢cok gucli bayilerimiz
bulunuyor. Onlarla ¢alismak buyUk bir
onurdu. Bu performanslar sonucunda

da 2016 yilinda Vestel'de Genel Mudur
Yardimcisi oldum.

Bayilerinizle olan iliskiniz nasil, bayilik
teskilatini nasil degerlendiriyorsunuz?

Bayi ile yapilan ticareti, ticareti 6grenebilecedin
yer, ticarette neler kazanip ve neler
kaybedilebileceginizi 6grenecegdiniz yer
olarak tanimliyorum. ClnkU bayiler kendi
sermayeleriyle is yapiyorlar ve dénem
donem ciddi riskleri yonetiyorlar. Onlarin
tecrUbeleri bizlere de deger katiyor. Ben
sahsen 27 yildir isimi bu sekilde yapiyorum.
Bayimin bir krizi yorumlamasini, aldigi
pozisyonu, ekonomiyi yorumlamasini

cok dbnemsiyorum ve hakikaten onlarin
goruslerine deger veriyorum. Oradan
aldigim bilginin inanilmaz faydalarini
gordim goérmeye de devam ediyorum.

Ticaretin icindeki bayilerimiz hem

insanin icinde hem de hayatin icindeler

ve gercekten ciddi bilgi akisi var orada.
Enflasyon olunca nasil hareket etmeleri
gerektigini, ticarette ne yapmalari
gerektigini bayi kanalindan aldigim bilgilerin
katkilariyla isimi ydnetmeye calisiyorum.

Ayrica, bayiler Ulkemizin istihdamina
dnemli bir katki sagliyorlar. insan kaynadi
yetistiriyorlar, perakendeyi 6gretiyorlar.
Onlar bizden, biz de onlardan aldigimiz
feyz ile isimizi daha verimli ve heyecanla
yaplyoruz. Ne zaman bayilerimizi ziyarete
gitsek heybemiz hep cok dolu déntyoruz.
Gergekten geri donUslerde de ¢ok ciddi
verim aldigimizi goériyoruz. Kampanyalarda,
gelistirilen uygulamlarda, is yonetimi
anlaminda mutlaka artilarini gérayorum ve
bu enerjinin ayni sekilde bayide olmasi da
beni cok mutlu ediyor. Ote yandan Vestel
olarak bayilerimizin egitimleriyle ilgili de

calismalar yapiyoruz ama ticaret bambaska
bir deneyim. Ticarette teorinin yaninda
yetenek ve yetkinligin olmasi gerektigini
dUstnUyorum. Bundan dolayi tim bayilerim
benim icin cok kiymetli.

Su anki gorevinize nasil geldiniz?

2023 yilinda sirketimiz adina guzel
gelismelere sahit olduk. Marka
degerimizdeki istikrarli yukselisi bu yil da
devam ettirirken, gecen yila gére ylzde
28'lik artis kaydederek 927 milyon dolarlik
marka degeriyle Turkiye'nin en degerli 3
markasindan biri olduk. ic ve dis pazardaki
payimiz da duzenli olarak artarken, bu yil
2,6 milyar dolarlik ihracat geliriyle 25. kez
sektoértnun ihracat sampiyonu olarak ceyrek
asirdir araliksiz sektérintn en ¢ok ihracat
yapan sirketi olduk. Hedefimiz Vestel'i
global bir teknoloji sirketi olarak daha da
bUyutmek. Bu hedef dogrultusunda da bazi
organizasyonel degdisiklikler oldu. Buytume
yolculugumuzda yeni adimlar attik ve
uluslarasi sirket yapilanmasina gectik. is
yvapis seklimizi degistirerek ve gelecekteki
firsatlari en iyi sekilde degerlendirmek icin
daha odakli ve etkili bir strateji olusturduk.

Yeni organizasyonda dunyayi ticari olarak
Uce ayirdik; Amerika ve Avrupa agirhikh

is yaptigimiz Ulkelerden olusan bir bédlge,
benim sorumlu oldugum ikinci bir bolge
(Tarkiye, Orta Asya, Iran, Irak, Suriye ve
Kuzey Kibris bolgesi) ve Uzak Dogu’'yu
kapsayan Uc¢lUncu bir bdlge mevcut.

Tarkiye’'nin i¢cinde yer aldigi bdlge, benim
sorumlulugum altinda. Sadece satis degil
pazarlama departmanimiz da yeniden
yapilandi ve tum dinyada tek bir dil
konusabilmek adina bir ¢cati altinda toplandi.
Yeni organizasyonel yapimizla Vestel
markasini tum dunyada daha da iyi konuma
getirip, marka degerimizi uluslararasi
degerlendirmelerde de artiracagdiz. Marka

degerimizi elbette kendi markamiz olan
Urdnlerin satisi ile artiracagdiz, burada da ben
ve ekibime ¢cok dnemli gérevler dusuyor.
inaniyorum ki kisa zamanda kendi bélgem
ve diger bélgelerde de Vestel markall
satislarimizi ciddi oranda artiracagiz. Bizim
bUyUk bir hayalimiz var ve biz bu hayali
gercede donustirmek icin sahada var
glcumuzle gayret gdsterecegdiz.

Yeni gorevinizdeki hedefleriniz nedir?

Sorumlu oldugum ulkeler icin sodyleyebilirim
ki; kendi markamizla daha guclt olmay!i
hedefliyoruz. Vestel ODM (Original Design
Manifacture) modelinde oldukca basaril bir
marka. Simdi ise amacimiz Vestel markasi
ile de bu basariyi yakalamak, citayl daha

da yukarilara cekmek. Yeni dénemde kendi
markamizla dinyadaki satislarimizi artirmay!
planlyoruz.

2024 yilinin bir degerlendirmesini
yapar misiniz, sektériimiiz bekleyen
tehdit ve firsatlar nelerdir?

Son 3 - 4 yildir i¢ piyasada dengeli bir
donem yasadik. Satislarimiz oldukca iyiydi.
Onumuzdeki dénemde ise enflasyonun

da etkisiyle bir daralma beklentisi mevcut.
Fakat Turkiye gerek yapisal olarak gerek
jeopolitik konumuyla cok glclt bir tlke.
Ben gecmis tecrubelerimize de dayanarak
bu streci en iyi sekilde gecirecedimizi
dusuntyorum.

Son olarak bir mesaj vermek ister
misiniz?

lyi bir ekip olusturduk, gercekten sahayi
ve musteriyi bilen, isinin ehli ekibimiz var.
Vestel'in Gstln teknolojisi, Grin kalitesi,
tuketicilerin beklentilerine en iyi sekilde
¢co6zUm sunmasi ile bu yili en iyi sekilde
kapatacadimiza inaniyorum. Hedeflerimiz
yUksek, bu hedeflere ulasmak icin var
glcumuzle calisacagiz.
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Tchibo’nun Cafissimo serisi; g6z alici olmakla kalmayip gercek
kahve lezzetini her fincanda kesfettiriyor. Cafissimo ailesinin yeni
tiyesi Cafissimo Pure Plus; sizi fusya ve mango renkleri ile capcanli
bir lezzet diinyasina davet ediyor.

Cafissimo Pure Plus ile espresso, caffé crema veya filtre kahve

gibi dilediginiz her kahvenin benzersiz aromasini her yudumda en
yogun haliyle hissedeceksiniz. Kapsil kahve makinesi, patentli li¢
basin¢li demleme sistemi sayesinde her kahveyi en uygun demleme
basinciyla hazirlayarak en ideal aroma ve yogunlugu her fincanda
sunuyor.

Kategorideki trin ¢esitliligini her gegen giin artiran English

Home, simdi Sutli Tirk Kahvesi Makinesi ile karsinizda. English
Home Siitlh Tirk Kahvesi Makinesi, geleneksel lezzete yenilikgi
dokunusuyla sizi zamanda bir yolculuga ¢ikariyor. Sutla Tirk
Kahve Makinesiyle hem geleneksel siitlli Tlrk kahvesi pisirme
yéntemindeki lezzeti yakalayacak hem de yapismaz 6zel cezve
kaplamasi sayesinde, temizligini zahmetsizce yapabileceksiniz.
Sitlt Turk Kahvesi fonksiyonuyla sicacik aile bulusmalarinin
vazgeg¢ilmezi olacak Urliniimizin ayni zamanda ¢ift tasim ve kézde
kahve pisirme fonksiyonlari ile de yine gelenekselin en sevilen Tiirk
Kahvesi pisirme lezzetlerini teknoloji ile birlestiriyor ve English
Home kalitesiyle benzersiz bir deneyimi yasamak i¢in sunuyor.

Yerden tasarruf saglayan tasarima sahip Cafissimo Pure Plus,
cikarilabilir bardak rafi sayesinde hem buyilik hem kii¢iik bardaklarla
kahve keyfinizi istediginiz yere gétiirme opsiyonu sunuyor. Kapsullu
kahve makinesi, 30 - 250 ml arasi programlanabilir fincan ayari,

6 adede kadar kapsiil toplama haznesi ve 800 ml hacmindeki su
tankiyla kahve keyfini en yliksek seviyede ¢ikarmaniza yardimci
oluyor. Sinirli sayida Uretilen Cafissimo Pure Plus, kahvenizi
hazirladiktan 9 dakika sonra hem eneriji tasarrufu hem de glivenlik
icin otomatik olarak kapaniyor. Ayni zamanda, entegre kire¢ ¢c6zme
ekrani sayesinde kolay bakimli ve uzun émiirlii bir kahve makinesi
olarak da dikkat cekiyor.
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HEﬁ-_—]ph Tazelik

. Daha Dusuk Enerji Tuketimi
Tabii ki Senocakile
Mumkun

isterseniz 200 1t"den 500 It'ye blok kapaki,

isterseniz 6veya 7 cekmeceli, isterseniz Beyaz,
444
0789
h:l Detayh bilgiicin | www.senocalk.com.tr

isterseniz Antrasit Gri renk secenkleriyle.

Daha disuk enerji sarfiyatina sahip
yeni E simifi Derin Dondurucular
yine ve tabii ki Senocak'ta...




“Tuketici tereddut etmeden
bizden mali aliyor”

Beyaz esya sektdérindn duayen isimlerinden Unal Acarsoy, uzun yillara dayanan bilgi birikimi
ve tecribelerini dergimizle gerceklestirdigi réportajda bizimle paylasti.

[stanbul’un Tesvikiye semtinde bulunan madazasinda ziyaret ettigimiz Acarsoy ile gecmisten
glindmduze sektérimdazle ilgili gelismeleri konustuk. “Bir gliven var, bir de yillardan beri gelen
bir isim bilinirligi var. Piyasada her bakimdan basarili oimus bir sirketiz, gliven burada cok
onemli.” diyen Acarsoy, yillardir varligini sdrddrebilmis olan firma sayisinin ¢cok az oldugunun
altini cizdi. Esi, kizi ve personelleri birlikte calismalarini sirddren Unal Acarsoy ile bilgi dolu

bir sohbet yaptik.

N4 FHE

[HLELL

Unal Acarsoy

Bize kisaca kendinizi ve Acarsoy sirketinin tarihgesini anlatir
misiniz?

Babam Sabri Acarsoy ticaret hayatina ilk olarak 1940 yilinda Mugla’da
baslamis. 1950 yilinda Istanbul’a yerlesmis ve daha sonra da Tophane
Bogazkesen semtinde Sabri Acarsoy sirketini kurmus. Uzun sUreler
sonra da yine ayni yerde ticaretini noktaladi. Bes katli olan bu
magazada beyaz esya basta olmak Uzere halidan bisiklete, lastikten
arabaya cok genis bir Urlin yelpazesi ile musterilerine hizmet sundu.

1975 yillarinda Fiat ve Opel marka otomobilleri sattigimizi hatirliyorum.

O zamanlar senet ile uzun vadeli satis yapan ilk firma idik.

Ben 1939 yilinda Mugla’da dogdum. Saint Joseph'de okurken
babamin yaninda bu isleri 6grenmek icin calistim. Lise bittikten
sonra da istanbul Universitesi iktisat Fakuiltesi'ne devam ettim. Okul
hayatim boyunca yaz tatillerinde ve bayramlarda hep babamin
yaninda calistim. Ticareti babamdan 6grendim.

Kendi isinizi ne zaman kurdunuz?

1970’li yillarin sonuna dogru kendi firmami kurdum. Ayni anda
babam da kendi isine devam ediyordu. Baba-odul iki farkli sirketle
islerimize devam ettik. Once Besiktas Ciragan Caddesi'nde bir
dUkkan actim. Daha sonra Nisantas! Valikonagrnda bir dukkan daha
actim. Amerika'’dan Kelvinator beyaz esya markasini ithalat yapmaya
karar verince Valikonagrnda 2. dikkani showroom ve dikkan amacli
hizmete soktuk. 1990’lI yillarin basinda yine Valikonadrnda merkez
ofis kurarak 68 tane bayi, ayrica Ankara, izmir ve Samsun bdlge
mudurltkleri ile tim Turkiye'de faaliyet gdstermeye basladik. Uzun
seneler Kelvinator markasinin ithalatina devam ettik. En son 2000’li
yillarin basinda Amerika’daki firma ile yaptigimiz ¢calismalari birakmak
mecburiyetinde kaldik. Kelvinator icin Turkiye'de Uretimi maalesef
gerceklestiremedik. Onlar Suudi Arabistan’da bir fabrika kurdular.

ithalati biraktiktan sonra Electrolux Turkiye ile calismaya basladik.
Beraberinde, Tefal, Fakir gibi markalarin bayiliklerini alarak
perakendecilik yapmaya basladik. Pandemi ile birlikte kizim da
tekrar ise geri dondu. Su anda esim, kizim ve yanimizda calisan 3
tane personelimizle birlikte Tesvikiye'de devam ediyoruz. ilerleyen
zamanlarda ana caddedeki magazamiza tekrar geri dbnmeyi
planlyoruz.

Gecmisten gliniimiize gelirken sektoériin gelisimini
degerlendirir misiniz?

O zamanlar simdiki gibi yodun bir perakende agdi yoktu. Belirli
verlerde beyaz esya magazalari vardi. Hatirladigim kadariyla
Beyoglu'nda Elektrik Sarayi, Haracgl Kardesler, Taksim'de Zafer
Metya ve Ortaklari, Pangaltida Osman Guzel, Karakdy'de Sezim
A.S, Kadikdy'de Ahmed Hamit Ozgul Kardesler, Ankara’da Ortac
gibi magdazalar vardi. Cogunu tanirim, bilirim ama simdi bu isimlerin
hicbiri benim haricimde giinimuzde kalmadi. O giinden bugline
fabrikalar modernlesti ve codaldi. MUsteriler cok daha bilingliler. Her
semtte bayiler acilmaya basladi. Yani durum epey degdisti. Eskiye
nispeten alim glcU yUkseldi ve fazlalasti, markalar ¢cogaldi, ithalat
mevzuatl olumlu bir sekilde gelisti. Turkiye'deki fabrikalarimizda
dunya standartlarinda imalatlar yapiliyor ve hatta Avrupa’ya ve
bircok baska Ulkelere ihracat noktasina da geldik. Bu durumdan da
cok memnun oluyoruz.
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Gec¢misteki anilarinizdan
bazilarini anlatir misiniz?

Kelvinator markasini
Amerika’dan Turkiye'ye ilk
ithal ettigim zamanlarda
musteriler markayi ¢cok iyi
tanimadigi i¢in olduk¢a uzun
bir tanitim ve pazarlama
calismasi yaptik. O zamanlar
Turkiye’'de renkli buzdolabi
yok denecek kadar azdi,

biz renkli dolabi getirdik.
Yesil dolaptan basladik,

bu dolap rengi enteresan
gelmeye basladi ve musteriler
tarafindan begenildi. Daha
sonra krem rengine yakin
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dolaplar getirdik. Bu bir
yvenilikti. Sattigimiz kimseler
bu markay! tercih etmeye basladilar. Kelvinator markasi saglamhgi
ve kalitesi a¢isindan bizi ve musterilerimizi Gzmedi. Bugun bile daha
once Kelvinator Urdnlerinden kullanmis musterilerimiz tekrar ayni
markadan almak istiyor. Evlerinde Kelvinator kullanmaya devam
eden musterimiz var.

Sizin Kelvinator markasini sattiginiz dénemlerde ayni
zamanda piyasada baska markalarda vardi, ayni kulvarda
yarisiyordunuz. Rekabet nasildi o zamanlar?

Fiyat farki olmasina ragmen ithal mallar daha ¢ok ilgi ¢ekiyordu.
Ayni cadde Uzerinde hem General Electric hem de Westinghouse
UcUmUz yan yana komsuyduk. Kelvinator markasi Acarsoy
glivencesi ile birlesti.

Marka degerinde olan Unal Acarsoy ismine, bir tiketici
gelip sizi de karsisinda goérdiigli zaman nasil bir tepki
veriyor?

TereddUt etmeden ihtiyaci olan mali aliyor. Bir gliven var, bir de
villardan beri gelen bir isim bilinirligi var. Piyasada her bakimdan
basarili olmus bir sirketiz, glven burada ¢cok énemli. Yillardir
varhgini strdurebilmis olan firma sayisi ¢ok az, neredeyse bir
asirdan beri ayni isi yaplyoruz. Dolayisiyla bu sUrecte temiz bir
sekilde bugtinlere gelmek kolay degil.

Bu enflasyonlu ortamda ticaret yapmak ticaretinizi nasil
etkiliyor?

Bence insanlarin alim glict dusttgu icin eski tip satis turlerine
donmek istiyorlar. Ornedin senetlere. Cunki insanlarin kredi kartlari
dolu ve sonug olarak o kredi kartlarinin minimum édemelerini bile
odemekte glcluk cekiyorlar. Dolayisiyla da babamin zamanindaki
gibi senet ile satin almayi tercih edebiliyorlar. AVM olarak
nitelendirilen buyUk ¢eyiz magazalari malin gercek satis fiyatindan
cok daha yuksek bir bedel ile mal satisi yapiyorlar. Vade sUreci

24 aya kadar uzayabiliyor. Yani eski usulle dénmeye baslamis gibi
geliyor bana glinimuz sartlarinda. Pandemide tim dinya ile birlikte
disen alim gucu, eskiye dénlse zorluyor. GUnuimuzde insanlar
¢amasir ya da bulasik makinesiz evlerde yasamaya alisik degiller.

O yUzden yuksek fiyat da olsa satin almayi kabul ediyorlar.

Mugla’da babaniz ilk beyaz esya magazasini a¢tigi zaman
belli bir markayi mi satiyordu?

Mugla merkezde bulunan magazamizda babam her markayi satardi.
Sabri Acarsoy Bonmarsesi diye gecerdi adi. Bonmarse kelimesi
Fransizcada, Bom “lyi” Marse “Pazar” yani iyi pazar seklinde
tanimlaniyordu. Biz orada her turlt mali satiyorduk. Ev aletlerinden
tutun da giyim, mutfak levazimati, motosiklet, bisiklet gibi her sey
vardi o bonmarsede.

Aslina bakarsaniz dmriiniiz beyaz esya sektoriiniin icinde
gecmis. Bu manada sizi arayip soruyorlar mi?
Hatirliyorlar mi?

Zaman zaman arkadaslar ariyorlar, buglnkt durumla eski durum
arasindaki farki soruyorlar. Tabi ki buglnkt durumla eski durum
arasinda buyuk farklar var, gidisat hakkinda mumkun oldugu kadar
fikir vermeye calisiyorum. Ayni zamanda soyle bir durumda var,
mesela imalat yapan buyUk bir fabrikanin satistaki elemanlari ile
devamli temas halinde oluyoruz. Geliyorlar, fikir alisverisi yapilyoruz.
Pazardaki durum hakkinda bir fikir birligi olusturuyoruz. Bu
mevzuda onlara yardimci oluyorum.
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2023 yili nasil gegti sizin i¢cin? Hangi lrinler daha
popllerdi? 2024 yili beklentileriniz nedir?

Pandemi ile birlikte camasir, bulasik makinesi, hava temizleme
cihazlari daha ¢cok hareket gérdu. Ayrica havalarin sicak
gecmesinden dolayi klimalar ve vantilatérlerde de gayet guzel
satislar yapildi ve bizi de memnun etti. Piyasanin durumunun da
ayni sekilde oldugunu biliyorum.

2024 itibari ile piyasalardaki tedirginlik bizim sektére de yansiyor.
Ayrica dlnya ticaretinin buyuk bir kismi Kizildeniz’den gectigi

icin degistirilen rotalar yuksek maliyetlere sebep olmaya baslad..

O bakimdan fiyatlarin ve petrolin de biraz yukselme durumu
gozukuyor. Bu durum karsisinda Nisan ayindan sonra durum
belirgin bir hal almaya baslayabilir. insallah memleketimiz icin hayirli
olur, 2024 yili umarim iyi bir kazanc getirir bizlere.

ithalatcilik déneminde diger markalarin ydneticileri ve
patronlari ile iliskiniz var miydi, nasildi iliskileriniz?

Profilo’nun sahibi Jak Kamhi ile diyalogumuz vardi. Ona

Turkiye'de ilk defa Acarsoy ismi ile buzdolabi yaptirdik. Kendisi

bizi Mecidiyekdy'deki fabrikaya davet etti, bizim icin bir model
buzdolabi yapmislardi. Babamla birlikte gidip, buzdolabini piyasada

ne sekilde pazarlayip satacagimiz konusunda kendilerine bilgi
verdik. Hatta ve hatta Acarsoy markall o dolaplardan piyasada

hala calisan dolaplar oldugunu biliyorum. Jak Kamhi ve ortagdi
Mario Gabay'dan sdyle bir istekte bulunduk; Satis yaparken
muUsteriyi daha cok etkilemek icin garanti belgelerinin Uzerine
Profilo yerine Acarsoy, altina da Profilo yazilmasi i¢in anlastik. Yine
Acarsoy markasi ile radyo ve bisiklet yaptirdik. Uzun seneler kendi
markamizla Grtnler yaptirarak adimizi piyasada strdtrmeye calistik.

Bu donem beyaz esya sektoriinde ise baslayacak, is
yapmak isteyen yatirnrmcilara bir 6neriniz var mi?

ilk olarak gonil vermek lazim bu ise yani sevmek lazim. Yurt disina
gittigimde ilk isim beyaz esya madazalarini gezmek olur. Burada
ne var, ne satiyorlar, ne marka var, yeni bir Grtn var mi? Yani bu isi
severek yapmak lazim. Eger sevmeden yapmak olursa muvaffak
olma imkani olmaz. Yani son zamanlarda bilhassa gencler kar
mevzusu az oldugundan dolayi beyaz esya konusuna pek fazla
egilmiyorlar, bunu duyuyorum. E-ticaretin varligi da gencleri
zorluyor, bu ise pek girmek istemiyorlar. Ayrica beyaz esyayi
eskiden bilenler, kar marjinin farkliligini bilenler, su andaki o klgUk
marijlarla sistemi déndurmekte ¢ok zorlaniyorlar.

Sizin g6ziinlizde sektdriimiiziin sorunlar neler? Bu sorunlari ¢6zmek
icin tavsiyeleriniz var mi?
(Tuba Evrengil - Kizi)

Yan sanayi dahil tum Uretimimizi Glkemizde yapmamiz lazim. Cunkd dinyada

lojistik glin gectikge zorlaslyor ve pahalilasiyor. Sektdérde Uretim yapan firma
sayisinin artmasi gerekiyor. Sirketler kendi fabrikalarinda farkli fiyat kategorilerinde
olan farkli markalar Ureterek, her kesimdeki tuketiciye ulasmaya ¢alisiyor. Piyasada
hala yeni markalara yer olduguna inaniyorum. GUnumuizde, tlketici intiyacini
giderirken cebinden ¢ikacak paraya bakiyor. Uzakdogu'dan ithal edilen ucuz
mallarin yerine, yerli Gretim daha uygun fiyatl mallar yerini almali.

GUnUmuzde bir buzdolabinin normal fiyati 20 - 30 bin TL, ithal bir markanin
buzdolabi fiyati ise 70 - 80 bin olabiliyor. Peki bunu kim satin alacak? 70 - 80 bin
TL bir ailenin toplam geliri degil. ithal markalar giin gectikge Turkiye'de cok daha
klgUk bir kisma hitap edecek. Yeni Turk markalari devlet tarafindan desteklenmeli
ve yerli Gretimin gelisen teknolojiye ayak uydurabilmesi icin bankalar da elini tasin
altina koymal.

Baba kiz olarak ne zamandan beri birlikte ¢calisiyorsunuz, bundan
sonraki hedefleriniz nedir?

Babamla ¢ok uzun yillardan beri birlikte ¢alisiyoruz, yaklasik 30 sene oldu. Kizi
olarak bu isi devam ettiriyorum ancak benden sonra ¢ocuklarimin bu isi devam
ettiriyor olmasina kendileri karar verecek.

Hedefimiz yeniden Acarsoy markasi ile Uretim yapabilmek. Daha nis bir kesime,
piyasadaki Urtinlerden daha farkl ézellikleri olan Grtinleri Acarsoy glivencesiyle
sunabilmek.

Son olarak sunu soracagim, gézlemlerinize gore Tirk halkinin almaktan
sizin de satmaktan en ¢ok mutlu oldugunuz (iriin, hangi tGrindir?

Tek kelime ile sdylemek gerekirse Turk Kahve makinesi bdyle bir Grin. GUnimuzde
ocak basinda bekleyip kahve pisirmek oldukc¢a buyUk bir zaman kaybr oluyor.
Ayrica ¢cay makinesi de ozellikle kis ddneminde en az kahve makinesi kadar satiyor.
Cay ve Turk kahve makinesi en mutlu eden 2 Grtn.

Son olarak sunu sdyleyebilirim gencler bu isi yapacaksa, ge¢cmiste yasananlari
gercekten cok iyi degerlendirip ona gore bir plan ile yola ¢cikmalilar. Bu sektérde
bilhassa kriz doénemlerinde Turkiye ve dlnya piyasalarinda neler olmus ve simdi
yeni dunya dtzenini neler bekliyor konularini incelemeliler. Babamla olan calisma
hayatimda onun tecrtbesinden ¢ok fazla yararlandim. Onun yaptiklarini ben olsam
yapmazdim. itiraf etmem gerekir ki o genelde hakli ¢ikti.
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Saclariniza hacim, sekil ve parlakiik kazandirmak igin gelistirilmistir. ince telli saglardan kvirck saglara
kadar her sac tipine uygun olan Fantom Hair Styler ayni zamanda sagin ginluk streslere karsi korur,
Saclannizin daha dolgun, daha parlak ve daha giicli goriinmesini istiyorsaniz,
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Hedefimiz, dikey stplrge pazarinda,
ulkemizi LG Global’'de

lider konuma yukseltmek @ LG

2023 yilini sektorel acidan genel olarak
degerlendirebilir misiniz?

2023 yili, dunya genelinde ve Ulkemizde yasanan
enflasyonla ekonomik olarak zorlu bir yil oldu. Ancak,
sektérimuzdeki tecrlbeli oyuncularin enflasyonun
etkilerini dogru bir sekilde degerlendirmesi, ticari
acidan kazancli firsatlar da sundu. Bu sUrecte,

birlikte olusturdugumuz blytme nedeniyle degerli is
ortaklarimiza tesekklr ederiz. Basari hikayelerini ortak
paydada paylasacadimiz yeni bir yilda birlikte yUrimeye
devam edecegiz.

2024 yilinda sektorel éngdriileriniz ve piyasaya
yeni tanistirmayi planladiginiz Griinler hakkinda
bilgi verebilir misiniz?

Bircok sektérde oldugu gibi bizim sektérimutzde de Ulke
olarak dunya piyasalarindan ayrisiyoruz. 2024 yilinda,

1/
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LG Electronics Turkiye Ev Eglencesi Elektronigi
ve Beyaz Esya UrUn Gruplari Satis Baskani

sektdrimuizde blylme potansiyeli oldugunu dustntyor
ve planlarimizi buna goére yapiyoruz. Ozellikle beyaz esya
alaninda bUyUme ve pazardaki etkimizi arttirma hedefimiz
var. Yakin zamanda piyasaya sUrdigumuz WashTower

ve StanbyME gibi Grdnlerimiz, satisa ¢ciktigi ilk ginden
itibaren beklenenden yuksek talep gdrdl. 2024’te, marka
olarak sadece Urun satmakla kalmayip, yenilik¢i Grtdnlerle
fark yaratmaya devam edecegdiz. Dikey sUpUrge pazarinda
da 6nemli yeniliklerle adimizi duyurmayi planliyoruz. Bagli
bulundugumuz MENA organizasyonunda dikey sUpurge
satislarinda ilk siradayiz. Fiyat performans olarak iddiali
oldugumuz bu Urun grubunda artik satis pazarlama
aktivitelerine daha fazla adirlik vererek ikinci faza
geciyoruz. Hedefimiz, dikey stUpUrge pazarinda, Ulkemizi
LG Global'de lider konuma yukseltmek.

Ulkemizde yasanan ekonomik krizi de géz éniinde
bulundurarak yeni yatirimci iliskilerinizi ve kendilerine
yonelttiginiz strateji iletisimi hakkinda kisaca bir
bilgilendirme paylasabilir misiniz?

Son 2 yilda, ekibimizle birlikte marka satis noktalarini
genisletmek icin yogun calismalar gerceklestirdik. Su
anda, birlikte yUrtyecedimiz ve yol arkadasligimiza devam
edebilecedimize inandigimiz degerli yatirimcilarimiz ile
100’den fazla seckin satis noktasina ulastik ve 2024’te
100 nokta daha acmayi planhyoruz. Elimizdeki verilere
bakinca, metrekare verimliliginde en iyi performans
gosteren magazacilik sistemi uygulayicisi oldugumuzu
goéruyoruz. Magazalarimizin ziyaretci sayilari, sepet
ortalamalari gibi performanslari, yatirimcilarimizin
takdirini kazaniyor. Ancak, durmayacagiz ve daha

fazla calisarak lokalde de lider global bir marka olma
hedefimize dogru ilerleyecediz. Kararlari cok kiymetli is
ortaklarimiz ile birlikte alacak ve islerimizi hep birlikte
saygl ve sevgi cercevesinde ybdnetecegdiz.

Son olarak genel bir degerlendirme yapabilir misiniz?

Sonug¢ olarak baktigimizda bUyUmek icin gercekten
onemli firsatlara sahip bir marka oldugumuzu gdriyoruz.
Urtnlerimizde yapay zeka neredeyse standart bir
fonksiyon olarak sunuluyor. Genc¢ jenerasyon arasinda
da tercih edilen bir markayiz. Tuketici elektronigi ve
beyaz esya alaninda yapay zeka sayesinde kullanici
dostu fonksiyonlar ve alternatifsiz teknolojilerle tUketici
konforunu artirmayi hedefliyoruz. Ayni zamanda enerji
ve su tasarrufu saglayarak tiketim dengelerine ve
sUrdurulebilirlige katkl saglamak temel amaclarimiz
arasinda. LG Turkiye, 2024 yilinda blUyUmeye devam
edecek ve adimizi daha da duyuracadiz.

Life’s Good.



Yeni Nesil Ev Aletleri - istanbul

Onurcan Beydogan - Kurucu Ortak
Seyhan Kéroglu - Kurucu Ortak

2023 Mart ayi itibari ile Yeni Nesil Ev aletlerini kurarak perakendecilige adim attik.
Turkiye'de Elektronik Grtn grubunda marka imaji ve Urln kalitesi agisindan pazarin
ihtiyaclarini ve yonunu belirleyen marka olmasi acisindan tercihimiz LG Electronics ile
isbirligi icerisinde olmak oldu. Gerek yonetimin gosterdidi yatirim cabasi ve yatirimciya
gosterdigi destekler, gerek markanin blyUme potansiyeli, bizlerin yatirim kararini
destekleyen etkenler oldu. Magazanin acilis strecinde gordigumuz destek, hiz ve 6zenin
yanl sira, organizasyon ve tanitim konusundaki ¢alismalar bizlere dogru karar verdigimizi
kisa sUrede kanitlad.

LG markasi ile olan is ortaklidimiz hentiz cok yeni olmakla birlikte, markanin ev elektronigi
konusundaki basarisi ve acilis doneminde gordudumuz destek, bizlere blyuk umut

verdi. Bizler yaklasik 30 yildir beyaz esya sektorinde geleneksel kanal ile isbirligi yapan
markalarda calismis kisileriz. Geleneksel Kanal Turkiye pazari ¢zelinde glclUnU koruyan ve
her sene dnemi daha ¢ok artan bir kanal oldu. Markalar geleneksel kanalda attigr dogru
adimlar sayesinde pazarda gUlgclenip pay alabildiler. Bu yUzden geleneksel kanal her zaman
korunmali ve gelisimi desteklenmelidir.

2024 yil genel ekonomik kosullar ve enflasyon ortaminin yarattigi faiz ortami tlketicilerin
satin alma kararlarini maalesef etkiliyor. Bu noktada ¢eyiz muUsterileri yine sezonun
gidisatini etkileyen en énemli unsur olacaktir. Markalarin dogru kampanya ve iletisimleri,
bu daralan pazardan alacagi payi belirleyecektir.

| Seyhan Kéroglu O!\urcan Beydogan

Aras Ev Aletleri - Istanbul
Murat Diker - Kurucu

LG Electronics ile tanismam, yonetici olarak calistigim bir grupta oldu. Firmada
vaklasik 5 sene boyunca LG Brandshop magazalarinin satis pazarlama faaliyetlerini
yUruterek marka ile buttnlestim. 2017 yilinda ise, Aras Ev Aletleri olarak kendi isyerimi
kurarak ticarete atildim. Su an bunyemizde farkli magaza ve merkezlerimizin yani

sira, 4 adet LG Brandshop bulunuyor. LG markasinin bana sicak gelen noktalari, insan
iliskilerinin samimi olmasi, ticarette seffaf bir politika izlemeleri, teknolojik ve yeni nesil
Urtnlerin Uretilmesinde dncl marka olmasi, firmanin Turkiye'deki satis faaliyetlerine
bakis acisi, LG marka yoneticilerinin ticarette is ortaklarina verdikleri satis, pazarlama
faaliyetlerindeki destekleri oldu. LG Electronics, madaza acilis streclerinde strekli
bizlerle iletisim halinde olarak destekleyici bir tutum sergiledi. Magaza lokasyonunun
tespitinden, o lokasyonda dogru magazanin bulunmasina, magazanin konumuna,
cephesine, vitrinine kadar her turlt konuda gérus alisverisinde bulunduk. LG marka
yoneticileri ile pozitif ve hizli bir stire¢c sonucunda magazamizi kisa stirede faaliyete
hazir hale getirdik. Madaza acilis sonrasi ise ilk etapta musteri kazanmak maksadiyla
acilisa dzel kampanyalar ile madazalarimiza destek oldular. LG ile her an irtibatta
olmamiz, markanin bizleri dinleyerek ¢6zUm Uretmeye hazir olmasi memnuniyetimizi
artiran faktérlerden oldu. Markaya gUvenimizin ana temelini, firmanin Turkiye'ye bakis
acisl, Urettigi yeni teknolojileri GUlkemize entegre etme sekli, is ortadi olarak firmamiza Murat Diker
bakis acisl, satis pazarlama faaliyetleri, Glkemizdeki pazar paylari ve bu payi arttirmak
icin yaptiklari faaliyetler olusturuyor.

LG Electronics, Urln yelpazesini anlaminda da farklilasma Uzerine yogunlasiyor. Bunun ana temelini de firmanin kendi Grdnlerini
Uretmeleri ve arastirma gelistirme faaliyetlerine dider firmalardan daha fazla 6nem vermeleri olusturuyor. Farkli teknoloji, ileri ve
gelistirilebilir Grdnler, kullanicr ihtiyacina dzel Uretilen fonksiyonlar yillardir bizim LG GrUnleriyle bir ilk olarak piyasaya surdigumuz ve
tlketiciye sundugumuz faydalar.

Geleneksel kanal Turkiye pazarinda ¢ok dnemlidir. Bunun bizim toplumsal kulturel yapimiz ile dogrudan iliskisi bulunuyor. Tuketicimiz
bire bir iliski icerisinde bulunmak ve beklentilerine ilk elden yanit almayi istiyor. Dolayisiyla Ulkemizde geleneksel yapi her zaman var
olacak ve dijital alisveris ortamina varligini strdirmeye devam edecektir.

MUsterilere hizli servis verebilen, dodru Urtnleri magdazalarinda konumlandiran, stok glclnu arttiran, i¢c piyasa ile rekabet edebilen,
magazalarini temsil ettikleri marka standartlarinda muhafaza edenlerin 2024’0 kayipsiz atlatabileceklerini dustntyoruz.




Senocak yeni urunlerini
bayileri ile bulusturdu

Sogutma sektdrindn en énemli oyuncularindan olan ve farkli gruplarda Gretimini gerceklestirdigi
drdinleri ddnyanin farkli cografyalarina ulastiran Klimasan-Senocak, 10 yili askin siiredir geleneksel
hale gelen bayi toplantisini Antalya’'da gerceklestirdi. 09-11 Subat tarihlerinde Concorde De Luxe
Resort Lara’da yapilan toplantiya Tlrkiye’'nin farkli yerlerinde bulunan is ortaklari katild..

Klimasan-Senocak tarafindan gercgeklestirilen bayi toplantisinda
firmanin 2023 yili calismalari degerlendirilirken 2024 yilina

dair hedefler ve stratejiler de paylasildi. Farkli gruplardaki yeni
Urtnlerin tanitiminin da yapildidi toplantida Seren Yonetim
Kurulu Uyesi Selim Gizer, Klimasan - Metalfrio Solutions Grubu
Avrupa, Orta Dogu, Afrika ve Asya’dan Sorumlu Ticari Ust
Duzey Yoneticisi Deniz Ali Fici ve Klimasan-Metalfrio Solutions
Turkiye Servis Mudurt Gurkan Kutluhan sunumlarini yaptilar.
Gizer, markanin ana distribGtérd olan Seren Pazarlama’'nin 20.
vilina dair genel bilgileri ve gtncel gelismeleri paylasti. Metalfrio
Solutions Grubu Avrupa, Orta Dogu, Afrika ve Asya’dan Sorumlu
Ticari Ust DUzey Yoneticisi Deniz Ali Fici ise Klimasan-Senocak’in
yaplilanmasi, 2023 yili rakamlari ve sektdr konumlanmasini
katilimcilara aktardi. Klimasan-Metalfrio Solutions Turkiye

Servis Mudurt Gurkan Kutluhan 6zellikle satis sonrasi servisler
alanindaki detaylari dinleyicilerle paylasti.

BAY|I TOPLANTISI

{KLIMASAN

Selim Gizer Seren Yonetim Kurulu Uyesi

Senocak 2024 Bayi Toplantisi’'nda bir konusma yapan Seren
Yénetim Kurulu Uyesi Selim Gizer, bu bulusmanin son derece dnemli
oldugunu ve is ortaklariyla birlikte yillik degerlendirmeler yaparak
her tUrlt konuda fikir alisverisi yaptiklarini sdyledi. Dagitim Kanal
dergimize &zel aciklamalarda bulunan Gizer, Seren olarak 20. yillarini
kutladiklarini ve bu strede blyuk déontstmler, degisimler gecirerek
gelistiklerini sdyledi ve bunu is ortaklari ile yaptiklarinin altini cizdi.
Su an itibariyle pazarlama ve dagitim sirketi olarak Ust siralari
zorladiklarini sdyleyen Gizer, temel amaclarinin tim markalarda

en iyi tedarikgilerden biri olmak oldugunu belirtti. 15 yildir derin
dondurucu alaninda Klimasan-Senocak ile calistiklarinin altini cizen
Gizer, bu uzun is birliginin en iyi sekilde devam etmesi i¢in de
ellerinden geleni yaptiklarini belirtti. Senocak’in alaninda uzman

bir firma oldugunu soéyleyen Gizer, markanin genis Urlin gamini her
gecen gun kaliteli ve inovatif Urdnlerle bUyUttigunt ve sogutma
alaninda sektort yonlendiren uzman bir firma oldugunu vurguladi.
Sogutma alanindaki Urtnlerde pandemi 6ncesine kadar donemsellik
oldugunu ancak son 3-4 yildir bu sUrecin degistigini aciklayan

Gizer, artik mevsimsellik kavraminin ortadan kalktigini ve Klimasan-
Senocak’in da bunu karsilamak icin en iyi sekilde hazirlandigini
soyledi. Seren’in her zaman icin pazarlama ve dagditimini yaptidi
Urdnlerin arkasinda durdugunu ve kalite-fiyat dengesi ézelinde de
secgici oldugunu belirten Gizer, ayni sekilde satis sonrasi hizmetler
o6zelinde de oldukga hassas olduklarini vurguladi. Gizer, hedeflerinin
her zaman icin uzun vadeli distinmek ve hem is ortaklari hem

de musterileri ile daha saglam temellere sahip iletisim kurmak
oldugunun altini ¢izdi.
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Bayilerimizle yeni donem i¢in hazirnz

Toplantiya katilan ve sirketin genel vizyonu ve énitiimdzdeki dénem stratejiler ile ilgili aciklamalarda
bulunan Metalfrio Solution Grubu Avrupa, Ortadodu, Afrika, Asya’dan Sorumlu Ticari Ust Diizey
Yéneticisi Deniz Ali Figi, Uretim tesisleri ve sirketin genel yapilanmasi hakkinda bilgiler sundu.
Sunumunda zorlu glinlerde bayilerinin ve tim is ortaklarinin verdikleri destekler icin tesekkdr
ettiklerini séyleyen Fici, bldtinsel kalite yénetimi icerisinde bir strec izlemeye calistiklarini ve bunun
da tim hizmetlerinin kusursuz sekilde ylrdmesine yardimci oldugunun altini ¢cizdi. Fi¢i, lansmanda
dergimize 6zel aciklamalarda bulundu ve réportaj verdi.

Deniz Ali Figi
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=
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-
-
-
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Metalfrio Solution Grubu Avrupa, Ortadodu, Afrika, Asya’dan Sorumlu Ticari Ust Diizey Yéneticisi

Klimasan-Senocak tarafindan
gercgeklestirilen ve artik geleneksel
hale gelen toplanti ile ilgili
goruslerinizi alabilir miyiz?
Senocak-Klimasan bayi toplantimiz ve
ardindan gelen servis adi toplantilarimiz
geleneksel olarak 10 yili askin stredir
yapihyor. Bu toplantilarda is ortaklarimizla
bir araya gelmek bizler icin her zaman cok
onemli. Yil icinde tlm bayilerimizin her

tarlQ intiyaclarini, dertlerini ve taleplerini
dinliyoruz. Ama burada gtndelik is
ortamindan kopup, baska bir yerde bir
araya gelip uzun vadeli stratejilerimizi ve
onumuzdeki donemi degerlendirmek cok
verimli oluyor. Hem ekonomik sartlar hem
de dunyanin icinde bulundugu farkli kosullar,
jeopolitik olarak farkli bolgelerde gecen
olaylar hepimizi etkiliyor. Onlardan siyrilip
bir arada burada olabilmek bizim icin ¢cok
onemli. Bayilerimizle beraber gectigimiz yil
degerlendirerek 6GnUimuzdeki donemi nasil
daha iyi gecirebiliriz, satislarimizi artirabiliriz
ve Urlnlerimizi tUketicilere nasil daha iyi
ulastirabiliriz konusunda fikir alisverisi
yaplyoruz. Tum surecleri degerlendirerek
nasll iyilestirebiliriz konusuna odaklaniyoruz.
Temel olarak bir strateji toplantisi yaptigimizi
soyleyebiliriz.

Tim sektorler ekonomik ya da
siyasal bircok farkl agidan ¢cok
sikintili glinler geciriyor. Yil sizin
icin nasil geciyor? Oniimiizdeki
ddénemde nasil stratejileriniz
olacak?

Acikcasl artik belirsizliklerle yasamayi gittikce
ogreniyoruz. Geg¢tigimiz yillarda bunu daha
da aclk¢ca gorduk. Pandemi sonrasi dénemin
etkileri halen devam ediyor. Pandemi sonrasi
donemin etkilerini ve sonuclarini yasiyoruz.
Gectigimiz iki yildir sadece Ulkemizde

dedil, dunyada da cok ciddi bir ekonomik
resesyon var. Farkli noktalarda ortaya

cikan politik sorunlar birbirini de tetikliyor.
Genel olarak talebin ¢ok dusmedigi ama
herkesin biraz daha konservatif davrandidi
bir donemdeyiz. Sadece belli bir Ulkede,
belli bir cografyada, belli bir bélgede degil
esasinda dunya ticaretinde biraz daha
konservatif dénemler geciriyoruz. Su anda
da onun etkileri gbériyoruz. Ama biraz daha
Ulkemizde secimlerin de sona ermesiyle ve
yeni aciklanan ekonomik programla daha
saglikli olarak gittigimizi goéruyoruz. insanlari
harcamaya yoneltmek icin glvenlerini
artirmaya ihtiyacimiz var. Bu cok énemli bir
konu. Ihtiyaca yonelik harcama egilimlerinin
daha siklasacagini 6ngorlyoruz. Biz, sirket

olarak zaten ticari Urtnler Uzerine faaliyet
gosteriyoruz. Asil portfoy ticari Grdnler.
Gida ve icecek sektorlerindeki musterilerin
tum dunyada ve Turkiye'de ana Ureticisi

ve tedarikgisi konumundayiz. Tuketicilerin
harcamalari icin daha guvenli kosullar
olusmasi bizim de dolayl olarak islerimizi
etkiliyor. Tuketici Urtinlerimizde de zaten
mevcut bir trend var, yurtyen bir trend var.
Yilin ikinci yarisinda bunu gértyoruz. Bunun
daha da olumlu etkilerini gérecegimize
inaniyoruz. Bizim icin en buyUk belirsizlik
kosulu kur baskisi. Kurun nasil seyredecedi
bizim icin cok dnemli. Ozellikle ihracat
tarafinda ¢ok dikkat edilmesi gerekiyor.
Turkiye’'nin hem Uretim kalite hem de kur
avantajlyla Avrupa pazarlarinda yillardir
sUregelen bir liderlik pozisyonu var. Bunu
koruyabilmek, bu daha da ileriye gottirmek
tabii ki bizim en buyUk hedefimiz.

Yeni yil i¢cin Grlnler ve Grilin
gruplariniz neler olacak? One
cikanlar hangileri olacak?

Oncelikli olarak yeni enerji regtlasyonlarina
gore butun Grunlerimizi hazirlikli hale
getirmistik. Ozellikle tuketici Grunlerinde

ve derin dondurucularda énden hazirlikl
olmamiz bize bir avantaj sagladi.

Urin gamimizin tamami yeni enerji
reglilasyonlarina uygun sekilde ilerliyor.
Akabinde tabii ki mevcut Urtin portfoyimuuzi
belli versiyonlari da ekleyerek ve estetik
yaklasimlarla zenginlestiriyoruz. 190’dan fazla
farkli modelimiz var. Bunlari hem Turkiye'de
hem dunyadaki farkl cografyalarda
pazarliyoruz.

Bunun disinda en énemli konu bizim gecen
sene yatirimina basladigimiz, Gastroline adini
verdigimiz profesyonel mutfak ¢cézumleri.
Burada da sogutucu ve dondurucu isine
girdik. Hem kendi sodutucu ve dondurucu
alanindaki teknolojimiz hem de Uretim ve
performanstaki tecribemizden yola ¢cikarak
bu Urtnlerle ilgili Uretim kabiliyetlerimizi de
gelistiriyoruz. Yeni yatirimlar yaparak bu
sektore girdik ve yolumuza devam ediyoruz.
Bununla da ilgili daha ¢ok yeniyiz ama bizim
icin ®Gnemli bir ara¢ olduguna inaniyoruz.
Gastronomi alaninda profesyonel mutfak
ekipmanlari satan, ihtiyaci olan firmalar icin
onemli bir tedarikg¢i olacagimiza inaniyoruz.
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Bayiler sizin en 6nemli satis
kanallariniz arasinda. Bayilere
ozellikle ticari Grin gruplarinda
vermek istediginiz bir mesaj var
midir?

Bizim hemen hemen tum bayilerimiz
hep uzun sureli iliskilerimizin oldugu

is ortaklarimiz. Zaten ana noktamiz
strdUrUlebilir bir is modeli olusturmak.
Bu surdurtlebilirlik sadece dogaya saygl,
enerji konusunda ¢evre hassasiyeti degil.

Tum iliskilerimiz ve iletisimimizi de kapsiyor.
Uretim sUreclerimizden baslayarak kaliteli
Uretim ve musteriyle olan glvenli tedarikgi
olma stratejimizi kapsiyor. Onun igin
bayilerimizle uzun yillardir stregelen guzel
bir is birligine sahibiz. Bu is birligini devam
ettirmek istiyoruz. Onlarin her kosulda
arkasinda oldugumuzu, bizim her zaman
onlar icin farkl is modelleri sundugumuzu
bilmelerini istiyoruz. Ekonomik sartlar
degisse de dunyadaki yeni konjonktére ve
degisimlere gore farkli is modellerini hem

ibrahim Oz
OZ DTM - Mugla - Bodrum

Klimasan bizim yillardir calistigimiz bir marka. Markaya karsi bir aidiyet duygumuz var. ik tercihimiz de

her zaman Klimasan oluyor. Biz bircok markayla calisan bir firmayiz ama Senocak bizim icin cok 6nemli,
sirketimizin bir yUzU sayiyoruz. Toplanti hem bayilerin motivasyonu icin hem genel bilgilendirme acisindan ¢ok
glzel oldu. Firmanin bayiye verdigi dederi gercekten daha da farkli sekillerde gosterdiler. Toplanti genel olarak
ivi gecti. Ayrica yeni Grtin gamini da burada tanimis ve yakindan gérmus olduk.

Kadir Glines
Gunes AVM / Konya-Eredli

Klimasan-Senocak uzun yillardir calistigimiz bir musterimiz. Kendini strekli olarak gelistiren bir firma. Yerli
olmasi da ayri bir avantaj ve guzellik. Bu acilardan olduk¢a memnunuz. Biz her yil toplantilara katilim saglamaya
calisiyoruz. Burada bizleri cok glizel adirliyorlar Kendilerine cok tesekkir ediyoruz ve toplantilarin devamini
diliyoruz. Bayilerde bulunan Urlnlere daha fazla reklam yapilmasini da rica ediyoruz.

Mehmet Delioglu
Mavi Spot / Adana

Mavi Spot olarak merkezimiz Adana’da olmak Uzere Mersin'de 2, Adana'da 3 madazamiz bulunuyor.

Bizim hepsi farkl alanlardan olmak tGzere 17 firma bayiligimiz bulunuyor. Calismalarimizi stirekli gindemde
tuttugumuz icin stirekli kendi ortamimizda aktif oluyoruz. Bu da satislarimiza yansiyor. Klimasan da en énem
verdigimiz ve birlikte calismaktan dolayr mutlu oldugumuz markalardan biri.

Resul Boyraz
Tekbir Home / Kahramanmaras

Yaklasik 5 yildir, Adana’'da bulunan Seren Pazarlama aracilidiyla markayla ¢alisiyoruz. Her yil yapilan toplantilara
katiliyorum, cok &zenli bir hazirlik yapiyorlar. Urtind bize cok iyi anlatiyorlar. Tum ayrintilar veriliyor. Servis
operasyonunda gdrev yapan arkadaslarin da burada olmasi ¢ok iyi oldu. Bize bu Grintn gidisatini, Turkiye
genelinde ve yil icerisinde nasil strateji ile hareket edilecedini ve servis hizmetlerinin nasil oldugunu anlatiyorlar.
Markanin servis adi cok glzel, aradigimiz zaman hizla geliyorlar. Son birkac yildir kendi merkezi sistem servis
adini da kurdular. Bu noktada higbir sorun yasamiyoruz. Diger bilindik markalarla karsilastirdigimiz zaman ayni
performansi gérebiliyorum. Bir yilda 350 - 400 adet aras! Urlin satiyoruz. Turkiye'de, Manisa'da Uretilmesi ayri
bir ayricalik. Yerli olmasi, ihracat yapilmasi ve Ulkeye dbviz sokmasi da ¢cok degerli bizler icin. Bu anlamda buna
da dikkat ediyoruz. Cok memnunuz markadan ve UrUnlerden. Toplanti gecen villara gére daha kisa oldu. Ancak
genel olarak amacina ulasti. icerik ve sunumlar acisindan cok iyi bir vakit gecirdik diyebilirim.

kendi bayilerimiz icin hem ana pazarlama-
dagitim is ortagimiz olan Seren igin
gelistiriyoruz. Arka planda ve isin mutfaginda
cok dusuntyoruz. Surekli farkl is modelleri
kuruyoruz. Buradaki en énemli mesajimiz
ara vermeden yola devam edecegdimiz. Tum
is ortaklarimizi sahada pazarlama yaparken
ve UrUnlerimiz 6lceginde magdur etmemeye
caballyoruz. Finansal olarak onlarin
arkasinda her zaman bir gli¢ oldugumuzu
hissettirebilmek icin is birligini strdUrecediz.

Satmadigimiz Grdnleri bu sene pazarlama acisindan dederlendirmeyi distntyoruz. Genelde perakende
mdisteriler sanayi tipi Grtinlere adirlik vermiyorlar. Urlin gamimiza perakende miisterilerimiz icin de Grdnler
alacagdiz. Daha basaril bir yil gecirmeyi bekliyoruz ve umut ediyoruz.

Toplantinin da genel olarak iyi gectigini sdyleyebilirim. Turkiye’'nin dort bir yanindan gelen firmalar var ve satisini
yaptiklari Grdnler de oldukca kaliteli. Biz de Mavi Spot olarak sattigimiz tim Urlnlerden memnunuz. MUsteri
memnuniyetine 6nem verdigimiz icin en kaliteli Grlnleri segmeye 6nem veriyoruz.
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Gurses Kurumsal, Samsung Klima
lansmaninda yeni stratejilerini paylasti

Gurses Kurumsal, Samsung Klima
lansmanini Samsung Electronics Turkiye
ekibi ve bayilerinin katilimi ile 13 Subat
2024 Sali gunt Renaissance Istanbul Polat
Bosphorus Hotel'de gergeklestirdi. 2023 yili
klima pazarinin genel degerlendirmesi ve
2024 yil klima pazar genel beklentilerinin
konusuldugu lansmanda bayilerle klima satis
ve pazarlamasinin nasil gelistirilecegine dair
detaylar konusuldu ve bilgiler paylasildi.
Toplantiya Marmara Bélgesi'nden 125 yetkili
bayi katihm gdsterdi.

B o

E I Wi

GURS

Ekin Tezeren

Samsung Electronics B
Turkiye Iklimlendirme Sistemleri Ulke Direktoru

Toplantiya konusmaci olarak katilan
Samsung Electronics Turkiye iklimlendirme
Sistemleri Ulke Direktéru Ekin Tezeren,
Samsung klima drunlerinin dunyadaki

ve Turkiye'deki stratejisi Uzerine bilgiler
verdi. Urtn gruplarinin 6zellikleri, servis
yapllanmalari ve satis stratejilerini bayiler ile
paylasti.

Lansmanda ikinci olarak GFK Turkiye
Perakende Grup Mudurt Serkan Bektas
konusmasini yapti. Bektas, 2023 yili genel
beyaz esya ve tuketici elektronidi ile klima
pazarindaki gelismeler hakkinda bilgiler
iletti. Klima pazarinda 2024 yilinda da
bUyUme potansiyeli oldugunu belirtti.

Serkan Bektas
GFK Turkiye Perakende Grup Mudura

Son olarak Gurses Kurumsal Satis-
Pazarlama Genel Mudur Yardimcisi Altar
Muslu sunumunu yapti. Muslu, Glrses
Grup hakkinda genel bir bilgilendirmenin
ardindan 2023 yilinda sektorde neler
yasandigini aktararak 2024 'deki risk ve
firsatlar Gzerine degerlendirmeler yapti.
2024 yiliigin bir 6nceki yila gbre adetsel
olarak degerlendirme yapmanin daha
faydali olacagini ve mevcut islere yatirm
yapmanin ¢cok daha 6nemli hale geldigine
dair mesajlarini bayiler ile paylasti.

Muslu, dergimize yaptigi aciklamada
lansman &zelinde beklentilerinin bayilerine
sektorle ilgili 2023 yili degerlendirmesi
yapmak ve 2024 yili i¢in de Turkiye
ekonomisi ve sektorel gelismeleri paylasmak
oldugunu soéyledi. Muslu, ayrica dzellikle
Samsung klima operasyonunun nasil daha
basarili olacadina dair yeni stratejilerini de
paylastiklarini ifade etti.

A i

RSES

KU nu

Altar Muslu
Gurses Kurumsal Satis-Pazarlama
Genel Mudur Yardimcisi
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SAMSUNG

Samsung pbeyaz esyalar
yenilik¢i teknolojileri ile
evinizde




2024 yilinda da guclu bayi
agimizla buyuyecegiz

Panali A.S., 2023 yili degerlendirmesi ve 2024 yili stratejilerini Kibris’ta gerceklestirdigi
lansman ile bayilerine aktardi. 140’in Gzerinde bayinin katihm gdsterdigi toplantida
kurumun yeni uygulamasi olan Airfel Plus da tanitildi. Airfel Plus’in glcld bayi aglarini
daha da gelistirecek bir uygulama oldugunun altini cizen Panali A.S. Genel Mdddrd

Ali Canitez, Airfel markali Grdnlerin satisini gerceklestiren bayilerinin uygulama Gzerinden
satistan montaja kadar tim sdreci yonetebileceklerinin altini ¢cizdi. Dénemsel olarak
planlanan ek faydalar cercevesinde bayilerinin Airfel Plus uygulamalarini kullaniminin

her gecen gun artacagini disdnddiklerini séyleyen Canitez ile bir réportaj gerceklestirdik.

Ali Canitez Kimdir? Kisaca bize
anlatir misiniz?

1963 vyilinda Istanbul’da dogdum.

ilk ve orta 6grenimimi istanbul’da
tamamladiktan sonra yuksek ¢grenimimi
Ankara Universitesi Siyasal Bilgiler
Fakultesi'nde (Mulkiye) tamamladim.
Meslek hayatima Arcelik’'te, o zamanki
adiyla Beko Ticaret A.S.’de basladim.
Sonrasinda Grundig markasinin
distribUtoérltgunu de Ustlenen Mercansoy
firmasinin uzun yillar Genel Madurltgunu
yvaptim. Profesyonel kariyerimde
devaminda Delonghi markasinin

Turkiye dagiticiligini gerceklestirdim.
Sonraki yillarda ithalatini ve Gretimini
gerceklestirdigim kendi markalarimin
yani sira ozellikle iklimlendirme alaninda
onemli markalarin dagiticiliklarini yaparak
ticaret hayatina devam ettim. Su an
danismanlik faaliyetlerinin yani sira Airfel
Marmara Bolge dagiticihgini yurtten
Panali A.S’nin Genel Mudurluk gérevini
yurGtyorum.

Klima pazari hakkinda kisa bir bilgi
alabilir miyim?
2023 yilinda ev tipi klima pazarinin
Turkiye'de 1,2 milyon adetlere ulastigini
tahmin ediyoruz. Her ne kadar hava
sartlarina bagli olarak degiskenlik
gosterse de tuketicilerin klima kullanim
aliskanliklarinin artmasini da g6z
onunde bulundurarak pazarin ilerleyen
yillarda 2 milyon adetleri goérebilecegdini
ongoérmekteyiz. Panali A.S. olarak biz

J . de planlarimizi buytyen pazar kosullari
Ali Canitez Panali A.S. Genel Muduri dogrultusunda olusturmaktayiz.
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airfel
BIiRLIKTE

GUgLD GELECEK

Panali A.$’nin Airfel ile is birligi
slireci nasil basladi bugiine
kadar neleri basardiniz, firmanin
ozelliklerinden s6z eder misiniz?

Airfel markasinin 2013 yilindan bu yana
dagiticihgini gerceklestirmekteyiz. 10

yili askin stredir gerceklestirdigimiz is
birligimizde guclu finansal yapimiz ve
500’0 askin alt bayi agimiz ile sektdérde
onemli bir oyuncu olarak faaliyetlerimize
devam etmekteyiz.

Kibris’ta yapilan bayi toplantiniz
nasil gec¢ti? Amaciniza ulasabildiniz
mi, neler konusuldu, kag¢ kisi katildi?

2024 yil planlarimizi bayilerimiz ile
paylastigimiz toplantimizi Subat basinda
Kibris'ta gerceklestirdik. 140 bayimizin
katilimi ile gerceklesen toplantinin en

airfel

BiRLIKTE

GUCLU GELECEK

onemli gundemlerinden biri de Airfel Plus
uygulamamizin lansmani oldu. Arkamizdaki
bUyUk gtic olan Daikin’in degerli
yoneticilerinin de katilimi ile cok verimli bir

toplanti gerceklestirdik.

Air Plus nedir? Miisterilerinize bu
konuda bilgi verebilir misiniz?
Airfel Plus guclt bayi agimizi daha
da gelistirecek bir uygulama. Airfel
markall Urtnlerin satisini gerceklestiren

bayilerimizin uygulama Uzerinden satistan

montaja kadar tUm streci yonettikleri

ve bu sayede kazandiklari puanlari da
diledikleri gibi harcadiklari bir platform.
Donemsel olarak planlanan ek faydalar
cercevesinde bayilerimizin Airfel Plus
uygulamamizi kullaniminin her gecen gun
artacagini dustinmekteyiz.

2023 yili nasil gecti, 2024 yih
hedefleriniz nelerdir?

2023 yili beklentilerin daha da étesinde
cok basarili gecti. iklimlendirme
sektdrinin 2024 yilinda blyUyen
trendde olacagdini 6ngdérmekteyiz. Panali
A.S. olarak biz de 2024 planlarimizi bu
ongoruler dogrultusunda olusturduk.

Son olarak Turkiye'ye yaptiklari bayuk
yatirimlarla bizleri gururlandiran Daikin’in
onumuzdeki donemde Airfel markali
Urtnlerin de Turkiye’'de Uretim planinda
oldugunu belirtmek isterim. ilgili planlar
hayata gectiginde pazar payimizin

daha da artacagini, bayilerimizin ve

bayi agimizin ¢ok daha guclenecegdini
distinmekteyim.
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Rahmi i¢lek

Gurblz Grup
Airfel Klima Marmara Bolge DistribUtort olarak, Panall A.S nin Kibris'ta dtzenledigi “Airfel Plus”

temall bayi toplantisinin bizim icin son derece faydali ve verimli gectigini belirtmek isterim. Firma
yoneticileri ve bayi arkadaslarimizla bir araya gelerek, klima sektér, piyasa kosullari, Grtinler
ve musteri beklentileri konularinda fikir ve deneyimlerimizi paylasma sansi yakaladik. Bir¢ok
markanin bayiligini yaptigimiz klima pazarinda, Airfel markasinin yeni Grlnleri ve 6zellikle ‘Airfel
Plus’ uygulamasini hayata gecirmesiyle blyUk bir atiim yaptigini gérdim. Bu uygulama sayesinde,
Urtintn satis ve siparis asamalarindan baslayarak ézellikle montaj strecini takip edebiliyor olmak,
biz bayiler icin buyuk bir yenilik ve kolaylik saglamaktadir. GUrbUz Grup olarak, bu toplantidan
sonra satisini yaptigimiz markalar arasinda Airfel Klima’'nin daha fazla pay alacagini sdyleyebilirim.
2024 yilinin beyaz esya pazarinin genel gelisimi konusunda ¢ok fazla firsat olmayabilir, ancak klima
Urlnleri 6zelinde bUyUme potansiyeli olduguna inaniyorum. Kuresel isinmanin devam etmesi ve
Ulkemizin bunun etkilerini hissetmesi, klima Urlnlerinin pazardaki énemini artirmaktadir. Gegen yil
yasadigimiz deprem afetinden sonra bolgedeki hizli yapilasmanin klima satislarini artiracagini
dustuntyorum. Sektorde bu yil tedarik sorunlarini ¢dzen, servis (montaj) strecini iyi yoneten ve

buna hazirlik yapan firmalarin éne ¢ikacagdini éngdriyorum.

Sercan Yaman
Yaman Home Beyaz Esya
Oncelikle, bu gizel organizasyonu diizenledigi icin Panali Grubu’'na ve vesile olan Guney Beyaz
Esya Firmasi'na tesekklr ederim. Birlik ve beraberlik icinde klima sektéru ile ilgili olarak aldigimiz
bilgiler, satis yapacagdimiz musterilerimize verecegimiz bilgileri daha da zenginlestirdi. Bilgi

hazinemize daha ¢ok bilgi ekledik.
Klima ile ilgili olarak yeni alimlar yapacadiz. Gecen sene yasadigimiz Urtn kithklarina dismeden,
elimizde daha fazla stok bulundurarak ve daha ¢cok musteriye hitap etmek istiyoruz. 2024 yili sicak

havalarinin etkisiyle daha ¢cok satis olacagdini 6ngoériyorum. Bu nedenle, stoklarimizi daha da

zengin hale getirerek tum musterilere ulasmay! umuyorum.

Nazim Seker

izmit Outlet Point
2024 yilinda klima satislarimizin devam edecedini ancak 2023 yilina kiyasla biraz daha dusuk
olacagini 6ngoriyorum. Fiyat performansi, klima sektérinde bir 6nceki yila gére oldukea fazla

artti. Panali toplantisi, her zaman oldugu gibi ¢cok verimli gecti.

Murat Aydin
ik MUhendislik iklimlendirme Yapi ve Montaj Teknolojileri

ic ve Dis Tic. Ltd. Sti.
Panall A.S. Kibris Bayiler-Servisler toplantisi bizim icin elbette verimli olan bir toplantiydi.
Bizi oraya davet ettikleri icin Panall Ailesi'ne sirketimiz ve sahsim adina tesekklr ederim. Her
bilgi bizim icin cok kiymetlidir. Servislerin ve bayilerin birbirleriyle olan baglantilari ile sektor
temsilcilerimizin sorunlar Uzerine yogunlasmalari, mUsteri ve bayi servis iliskisi adina cok
degerli. Ancak, toplantimizin soru-cevap boéliminde de belirttigim gibi, en blyUk sorunumuz,
yetistirmek Uzere cirak, kalfa ve usta dlzeyinde eleman bulamamak. Tum sektorlerde oldugu gibi,
iklimlendirme sektortnde de en blyuk sorun bu olarak karsimiza ¢ikmaktadir. GonlimuUzden gecen
sektérimuzun dnde gelen firmalarinin, devlet akliyla birlik olarak ara eleman yetistirmek icin daha
fazla caba sarf etmeleridir. 2024 yili sezonunda, Ulkemizin i¢cinde bulundugu mali durumu g6z
ardi edemeyiz. Yurt disi UrUnlerimizin tamami uzayan nakliye sUreci yuzinden fiyat politikalarini
etkilemektedir. Tabii ki, ancak gayretimizi ve heyecanimizi diri tuttugumuz slrece, bu durumun
Ustesinden gelebilecedimize inaniyorum. Tum iklimlendirme firmasi meslektaslarima guzel bir

yil diliyorum.
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Sektor Haberi

Arzum, Ambiente Frankfurt 2024’teki

yerini aldi

Serhan Giray
Arzum Ticaretten Sorumlu Genel Mudur

Arzum, bu yil 26-30 Ocak 2024 tarihlerinde
Almanya'da gergeklestirilien Ambiente
Frankfurt 2024’e katildi. Ambiente Frankfurt
2024'te Arzum, yeni Urtnleri ve OKKA ailesi
ile fuara damgasini vurdu. Arzum ayrica fuar
katilimcilarina kendi UrUnleri ile hazirladig
Turk kahvesi ve birbirinden farkli tatlara sahip
lezzetli ikramlarda bulundu.

Arzum Ticaretten Sorumlu Genel Mudurt
Serhan Giray, “Inovasyon ve tasarimin

bir araya geldigi, tUketicilerin deneyimle
bulustugu Ambiente Frankfurt, Arzum igin
de son derece dnemli bir deneyim alani.

Bu yil fuarda inovatif bakis acimiz, kullanici
deneyimine verdigimiz 6nem ve tasarima
olan tutkumuzla gelistirdigimiz bircok
Urdndmuaza kullanicillarimizla ve sektérin
gelisimine yon veren devleri ile bulusturduk.
Katilimcilara ve ziyaretgilere geleneksel bir
fuar ziyaretinden daha fazlasini yasatmak
adina deneyim ve Urdn bilesimini cok farkl
bir kurguda sekillendirdik. Onlara fakli bir fuar
deneyimi sunduk. Katilimcilar, Grdnlerimizi
ilk elden deneme firsati buldu. Yine dunyanin
dort bir yanindan gelen sektor temsilcileri,

1 :
i

.
e

Urtnlerimizle hazirladigimiz ikramlarimizin
tadina vardi. Bu sadece lezzet icin degil
Urdnun yasatacagi deneyimi hissettirmek
acisindan da olduk¢a 6nemli bir adim

oldu. Uriniintizt ne kadar iyi anlatsaniz da
tanitiminizda deneyim yoksa hep bir yani
eksik kalir. Biz bircok fuarda oldugu gibi bu
fuarda da bu deneyime dikkat ¢cekmek istedik.
Ziyaretcilerimize, Urlnlerimizi deneyimleterek
gelecekte yasayacaklari konfor, tasarm

ve inovatif farkliligr Grint almadan énce
yasamalarini sagladik.” seklinde konustu.

Giray, “Ambiente Frankfurt 2024’Un

bizim icin bir diger dnemi de yurt disi

pazar hedeflerimiz. Arzum olarak bugtn
online ile beraber 60’tan fazla Ulkeye satis
gerceklestiriyoruz. Son yillarda Arzum’un
yurt disi pazarlardaki konumunu daha

da guclendirecek bir strateji degisikligi
gerceklestirdik. Almanya’da %100’Une sahip
oldugumuz bagl ortakhidimiz Arzum Europe’u
daha efektif kullanarak, musterilerimize
yerinde hizmet vermeye basladik. Bu sekilde
markamiz daha da guglendi.” aciklamasini
yapti.
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Arzum Airtasty Smart’in
genis haznesi,
bir lezzet hazinesi!

Arzum Airtasty Smart'in genis hazne kapasitesiyle
birbirinden lezzetli yemeklere imza atiyoruz.




Sektor Haberi

Karcher Turkiye, 25’inci yilinda 1,5 Milyar
TL satis rakamina ulasti

Alman temizlik teknolojileri devi
Karcher, Tiirkiye’'deki 25’inci yilini
geride birakti. Karcher Tiirkiye,
25’inci yilinda 1,5 milyar Tiirk Lirasi’ni
gecen satisiyla ylizde 100 biyiime
sagladl.

2023 yilinda global olarak 3,29 milyar Euro’nun
Uzerinde rekor bir satis rakamina ulasan Karcher,
finansal blyUme anlaminda Turkiye'deki 25'inci
yilini da buyuk basarilarla tamamladi. Euro
bazinda yillik ytzde 100 buylme yakalayan
Karcher Turkiye, yillik 1,5 milyar Turk Lirasi'ni
gecgen satisiyla 1 milyar Turk Lirasi sinirini

asti. Urtin portféyinde basincli yikama
makinelerinden buharli temizlik Urlnlerine,
elektrik sUpurgelerinden, robot stpurgelere,
mobil temizlik cihazlarindan hava temizleyicilere
kadar bircok teknolojik Urtin bulunan markanin
Turk Lirasi cirosu, iki yilda sekiz katina, Euro
cirosu ise Uc katina ¢ikti.

Hartmut Jenner
Karcher Global CEO’su ve Yonetim Kurulu Baskani

“Tlrkiye’deki ¢alisanlarimizla gurur
duyuyoruz”

1935 yilinda Almanya’da kurulan ve bugln 82
Ulkede, 150 sirkette, 16.000 calisaniyla dunyanin
lider temizlik teknolojisi saglayicisi konumunda
olan Karcher’in, Turkiye'deki 25'inci yili
dolayisiyla Ulkemizi ziyaret eden Karcher Global
CEO’su ve Yonetim Kurulu Baskani Hartmut
Jenner, bu blylUme rakamlarini degerlendirdi.
Jenner, “Karcher Turkiye’nin 25 yil icinde
gerceklestirdigi muhtesem gelisme dolayisiyla
Turkiye'deki ¢calisanlarimizla gurur duyuyoruz.
Karcher’in Turkiye'de surdurulebilir gelismesini
desteklemek ve buradaki musterilerimize
Urdnlerimizi en iyi sekilde sunmak icin

yatirim yapmaya devam ediyoruz ve bunun
karsiligini da aliyoruz. Karcher Turkiye'nin
blyUtme yolculugundaki gelisimini sabirsizlikla
bekliyoruz.” dedli.

“Karcher’i, temizlik teknolojilerinin lider
markasi yapmaya kararliy1z”

Karcher Turkiye Genel Mudurt Gékhan Gokmen
ise 25'inci yilinda Karcher Turkiye'nin basarisini
su sozlerle yorumladi: “Kuresel yaklasimimiz
dogrultusunda Karcher'i hem isletmeler hem

de evler i¢in temizlik teknolojilerinin lider

markas! yapmaya kararlyiz. Su anda maliyet,
zaman verimliligi, sadlik ve ¢evresel faydalar
acisindan, 6zellikle manuel temizlikten temizlik
makinelerinin kullanimina gegis konusunda
pazar trendlerindeki degisikliklere dGncultk
ediyoruz. Pazarin, cabalarimiza olumlu tepki
verdigini gérmekten de gurur ve mutluluk
duyuyoruz.”

Gokhan Gékmen
Karcher Turkiye Genel Mudurt

Karcher, Tirkiye’de temizlik teknolojileri
pazarina oncilillik ediyor

Turkiye'deki yolculuguna 25 yil énce izmir'de
baslayan Kéarcher, su anda izmir, Antalya,
Ankara ve Istanbul Asya olmak Uzere 4
bolgesel subesinde 125 kisilik bir ekiple,
temizlik teknolojileri pazarina éncultk ediyor.
Turkiye'de farkli sehirlerde 14 merkezi bulunan
Karcher, “Tuketici ve Profesyonel” kategorisi ile
“Ozel Isletmeler” kategorisi olmak Uzere iki is
alaninda faaliyet gosteriyor. Karcher’in blytk
showroom’lar olarak tasarlanan merkezlerinde,
musteriler markanin hem profesyonel hem

de tuketici Urunlerine erisebiliyor. 2024 yili
sonuna kadar Ulkemizdeki calisan sayisini
150’ye yukseltmeyi hedefleyen Karcher, dagitim
yapisinda da 140 profesyonel bayi ve 1.500’e
yakin perakende satis noktaslyla oldukca
guclt konumda. Marka, yalnizca tuketici

grubu Urdnlerinin satisa sunuldugu ilk Karcher
magdazasini ise gectigimiz yil Vadistanbul
Alisveris Merkezi'nde acti.

Tirkiye’ye diizenli olarak 3 milyon
Euro’luk yatirm

Karcher Turkiye; alt yapl, tesis ve calisan

saylisina yatirim yapmay! da strdtrtyor. Marka,
Ulkemizdeki yapilanmasina duzenli olarak,

3 milyon Euro tutarinda dogrudan sermaye
yatirimi gergeklestiriyor. Karcher Turkiye’nin
hedefinde, 2024 yilinda tum ttketici Granleri
icin satis sonrasi hizmetleri, merkezi ve yari
otomatik hale getirecek perakende onarim
merkezi yatirimi var. Marka, bu yatirim ile Tark
tUketicisi icin hizmet anlayisini yepyeni bir
seviyeye yukseltmeyi planlyor.

Karcher, her yil 100’den fazla yeni liriin
gelistiriyor

Karcher'de basarinin en 6nemli itici glcunu
inovasyon olusturuyor. GUglU markanin,
arastirma ve gelistirme alaninda dinya ¢apinda
1.000'den fazla ¢alisani bulunuyor. 632 aktif
patenti bulunan Karcher, her yil 100'den fazla
yeni Urtnl de piyasaya surdyor. Markanin

Urun yelpazesinde de hem tUketicilere hem de
profesyonel kullanicilara yonelik 3.000'den fazla
Urdn yer aliyor.

Temizlik teknolojilerinde zengin Uriin
portféyi

Markanin profesyonel Uriin grubunda; basingli
yikama, buharli temizlik, endustriyel vakum,
zemin bakim ve temizlik, kuru buz ile temizlik,
hall yikama makineleri ile elektrikli stptrgeler,
manuel temizlik ekipmanlari, stpurtctler

ve vakumlu stpurtculer, dis alan temizlik
ekipmanlari gibi Urtinler bulunuyor. Tuketici
Urdn grubunda ise buharll temizlik makineleri,
elektrikli stpurgeler, robot stpurgeler, sert
zemin temizleme makinesi, cam temizleme
makinesi, basin¢li yikama makineleri, islak-
kuru elektrikli stptrgeler, cok amacl elektrikli
sUpurgeler gibi Grdnler yer aliyor. Bunun disinda
bahge aletleri, sulama sistemleri, elektrikli

buz kaziyicl, pompalar, stpurdctler, mobil
temizlik cihazlari, buharli Gtl istasyonu, buharli
temizlik robotu, sarjli stpurge, zemin cila
makinesi, veranda temizleme makinesi ve hava
temizleyiciler de markanin portféytnde...
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Sektor Haberi

> Ofis ve perakendede artan talep kiralarn

yukseltti

Cushman & Wakefield | TR International,
2023 yilinin ikinci yarisini kapsayan ve
ekonomi, ofis, perakende, sanayi ve
lojistik, konut, otel ve 6grenci yurtlari
sektorlerindeki gelismeleri inceledidi
‘Gayrimenkul Pazari Gordntima’ baslikli
raporu yayinlandi. Se¢imin ardindan
belirsizligin kalkarak talebin harekete
gectigi bir donemin ele alindigi rapor,
glndemdeki gelismeler dogrultusunda
ilgili sektorlerdeki vizyon ve beklentileri de
ortaya koydu.

Ofiste doluluk oranlari son 9 yilin
en ylksek seviyesinde

Rapora gore, deprem ve finansman
zorluklarinin yeni yatirimlari baski altina
aldigr 2023 yilinda firmalarin ofislere dénus
egilimi ile birlikte A sinifi ofislere ve merkezi
is alani (MIA) bdélgesine olan talep artisi
surdu. Ozellikle ticari gayrimenkullerde
deprem dayaniklilik raporlarinin daha ¢cok
talep edildigi bu dénemde A Sinifi ofislerin
doluluk oranlari son 9 yilin en yUksek
seviyesine ulasirken, yetersiz arz kiralari
yUkseltti.

Verilere gore, 2023 yilinin Aralik ayinda
Levent bolgesinde birincil ofis kiralari dolar
bazinda bir énceki yilin ayni dénemine
kiyasla yUzde 8.6 oraninda artti. Bu oran
Esentepe-Gayrettepe-Zincirlikuyu hattinda
ylUzde 12, Maslak’ta yluzde 20 oldu. Kiralar
bu bélgelerde sirayla metrekare basina

aylik 38, 28 ve 24 dolar olarak gergeklesti.
Raporda ofis kiralarinin enflasyon ve déviz
kuru dalgalanmalari nedeniyle TL ve dolar
bazinda kisa ve orta vadede artmaya devam
etmesi, birincil getiri oranlarinin ise kisa
vadede sabit kalmasi 6ngorultyor.

Sinirli arz nedeniyle kiralama
islemleri ylizde 40 azaldi

istanbul Uluslararasi Finans Merkezi'nin
(IFM) bir kisminin aciimasi ile istanbul

ofis pazarinin genel arzinin 714 milyon
metrekareye yukseldigi 2023 yilinda

artan talebe ragmen, yeterli arz olmadigi
icin kiralama islemleri 2022 yilina kiyasla
ylzde 40 azalarak toplamda 315 bin 473
metrekare olarak gerceklesti. Bu islemlerin
ylzde 68'i ise ikinci yarida tamamlandi. Tam
kapasiteye ulastiginda 1.5 milyon metrekare
kiralanabilir alan sunacak olan IFM’nin
tamaminin acilmasinin arz artisina énemli
Olcude destek saglamasi bekleniyor.

Perakendede istanbul’un ana
caddelerinde Kiralar ylizde 67 artti

Raporda ofis piyasasiyla benzer egilimler
goOsteren perakende sektdriinde her
gecen ylil artan yabanci ziyaretci sayisiyla
2023 yilinda gozle gérulur bir talep

artisi yasandigi; enflasyon ve dalgali kur
seyrine ragmen alisveris merkezleri ve ana
caddelerdeki yogunlugun ciddi dtizeylere
ulastigl kaydedildi.

Talep artisina karsin, arzin sinirli oldugu
pazarda kira bedellerinin hem dolar

hem de TL bazinda énemli bir yUkselis
gosterdigi kaydedilen rapora gore, 6zellikle
istanbul’'un ana caddelerinde, dolar
cinsinden bir dnceki yilin ayni dénemine
gore yuzde 66.67’'lik ciddi bir artis
meydana geldi. izmir’de bu oran yizde
28.57, Ankara’da ise yUzde 26.67 oldu. Aylik
metrekare kiralari ise bu sehirlerde sirayla
250, 90 ve 95 dolar olarak gerceklesti.

Markalar yatirm ve biyime
stratejilerini strdiriyor

AVM arz girisinin 2023 yilinda 153 bin
600 metrekare olarak gerceklestigi

ve toplam 14.16 milyon metrekareye
ulastiginin kaydedildigi rapor, kisitli

arza ragmen markalarin blyime
stratejilerini surdurdtgunu, 6zellikle
giyim kategorisindeki firmalarin rekabetci
vapisiyla yurt disina acilmak konusunda
en buyUk atilimi gdsterdiklerini ortaya
koydu. Rapora gore, perakendede
firmalar dijital dénustm ve tedarik zinciri
otomasyonlarina yaptiklari yatirimlarda
da hiz kesmedi. Kiralarin artis egilimini
strdlUrmesi beklenen sektérde, birincil
getiri oranlarinin kisa vadede sabit
kalmasli ve insaat halindeki projelerin
tamamlanmasiyla sinirli da olsa arzda artis
gerceklesmesi bekleniyor.
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Sektor Haberi

Pozitera Grup ve Turk Cin Kultur

Dernegi kiiltiirlerarasi is birliginde _.-
yeni bir sayfa aciyor

Pozitera Grup Yonetim Kurulu Baskani Birol
Sengel, Turk Cin Kultar Dernedi Baskani irfan
Karsli ve Turk Cin Kulttr Dernedi Baskan
Yardimcisi Mustafa Karsl'nin katiimlariyla
gerceklesen stratejik toplant, iki millet
arasindaki kulttrel zenginliklerin karsilikli
olarak paylasilmasini konu aldi. Bununla
beraber Cinli yatirrmcilarin Turkiye perakende
pazarinin guvenilir aktord Pozitera Grup ile
tanismasi ve is birliklerinin guclendiriimesi
adina énemli bir adim oldu.

Veri, kalite ve mUsteri memnuniyeti odakli
calisma prensipleriyle perakende sektérinde
basaril projelere imza atan Pozitera Grup ve
ceyrek asirdir Turk ve Cin kulttrleri arasinda
kopruler kuran Turk Cin Kulttr Dernedi’nin bir
araya gelmesi, kUltUrel mirasin korunmasi ve
kultUrel diyalogun desteklenmesi gibi ortak
hedeflere ulasiimasi icin guclt bir baslangic
kabul edildi.

Pozitera Grup’un 18 villik sektorel deneyimi
ile Turk Cin Kultar Dernedi'nin 25 yillik kokIu
ge¢misi, yapllan is birligine saglam bir temel
ve derin bir perspektif sunarken; is birliginin
bir parcasi olarak Turk Cin Kulttr Dernedi'nin

prestijli yayini Kusak ve Yol Dergisi, 2024 yili
ve Otesinde gergeklestirilecek ortak kulturel
projelerin bir platformu olarak hizmet verecek.
Pozitera Grup ve Turk Cin Kultdr Dernedi, bu
ortaklikla birlikte sadece kulttrel degerlerin
korunmaslyla kalmayip, ayni zamanda farkli
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toplumlar arasinda anlayis ve is birligini
guclendirerek klresel bir vizyonun parcasl
olmayi, buglnun dedil, gelecegin degisen
dunyasinda kulttrel cesitliligi ve diyalogu
destekleyerek daha kapsayici bir gelecek insa
etmeyi hedefliyorlar.

Atmaca Holding, istanbul Biiyiiksehir
Belediyesi’nden istihdam odulu kazandi

Televizyon, klc¢Uk ev aletleri ve uydu
alicisi basta olmak Uzere bircok elektronik
Urun kategorisinde Turkiye ve Avrupa’nin
en blUyUk Ureticileri arasinda yer alan
Atmaca Holding, Istanbul BuyUksehir
Belediyesi tarafindan dtzenlenen “IBB
Bolgesel istindam Ofisi istanbul’'un
istihdamina Katki Odul Téreni” “En Cok
istihdam Yapanlar” kategorisinde 6dulun

sahibi oldu. Kuruldugu giinden bu yana
istihdama verdigi 6nem ve etik degerlere
baghligi ile binlerce kisilik is glict yaratan
Atmaca Holding, Turkiye’'nin en énemli
yerli Ureticileri arasinda yer aliyor.

Cemal Resit Rey Konser Salonu’nda
duzenlenen térende, istanbul Buylksehir
Belediye Baskani Ekrem imamoglu, édalt

Atmaca Holding Yénetim Kurulu Baskani
Adem Atmaca adina Ozel Kalem Mudiri
Cemil GUnes’e takdim etti.

Birbirinden degderli sirketlerin
yoneticilerinin, IK departmanlarinin katilimi
ile gerceklesen torende IBB istihdam
merkezlerinden personel destegdi alan
firmalara farkl kategorilerde éduller verildi.

A AT
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Vestel tasarimlarina Good Design ve
IDA’dan 36 odiul

1

Duygu Badem Uyluk¢uoglu
Vestel Pazarlama Genel Muduru

Vestel, dinyanin en koklu ve prestijli
tasarim yarismalarinin basinda gelen
‘Good Design Awards’ta 6dul yagmuruna
tutuldu. Bu sene 73’UncUsu duzenlenen
koklu tasarim yarismasinda Vestel

hem elektronik hem de beyaz esya
tasarimlariyla 15 6dule birden layik
goéruldu. Tasarim alaninin Oscar’i olarak
nitelendirilen IDA Awards’ta ise tam 21
odulle bulusan Vestel tasarimlari, bugtine
dek uluslararasi saygin platformlarda
aldigr édul sayisini 886’ya yUkseltmis
oldu.

Vestel'in gelistirdigi trtn ve teknolojilerle
kullanicilarin hayatlarini kolaylastirirken
gelecedin dunyasina da buglinden

yon verdigini kaydeden Vestel

Pazarlama Genel Mudurt Duygu Badem
Uylukcuoglu, “Vestel olarak teknoloji
Uretirken Ar-Ge, inovasyon, yazilim,
donanim bilesenlerinin yani sira tasarimi
da onceliklerimizin arasina aliyoruz.
Vestel teknolojisinin sundugu yeniliklerle
birlikte tUketicilerimizin hayatlarina
tasarimlarimizla da renk ve ahenk katmayi
amacliyoruz. Tasarimi sadece estetik

bir unsur olarak gérmuyoruz, kullanici
deneyimini ve Urdnun kullanilabilirligini
artiran énemli bir faktor. Bu bakis
acislyla tasarimda her zaman inovasyon
ve yenilik¢iligi 6n planda tutuyoruz.
Gelistirdigimiz tasarimlarin, boylesi
onemli organizasyonlarda ddnyanin sayili
markalarini geride birakarak onlarca
odule layik gérulmesi, yalnizca teknoloji
degdil tasarim alaninda da kUresel olcekte
s6z sahibi oldugumuzun énemli bir
gostergesi.” dedi.

Bu yilki organizasyon ile birlikte Vestel’in
Good Design Awards’ta buglne kadar
kazandigi 6édul sayisi 144’e ulasmis oldu.
IDA Awards’un da tarihine gecen Vestel,
toplam IDA sayisini 72’'ye yukselterek,

3 bini askin marka arasinda 4’Uncultge
yUkseldi ve en ylUksek 6dule sahip ilk
Turk markasi oldu. Vestel'in dinya
standartlarinin étesinde bir anlayisla
gelistirip tasarladigi Grunler, koklu

ve prestijli uluslararasi platformlarda
toplamda 886 6dulle bulustu. DlUnya
capinda, Tuketici Elektronigi ve Beyaz
Esya sektoérinde tasarim 6dull sayisi
en yuksek olan Turk markasi Vestel,
Turkiye'yi uluslararasi platformla gururla
temsil etmeye devam ediyor.
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Sektor Haberi

Otoriter programinda Dagitim Kanali dergimizin

25. yilini konustuk

Business Channel TV’'de yayinlanan ve
Bulent Mataraci’nin hazirlayip sundugu
Otoriter programina konuk olduk.
Dergimizin imtiyaz Sahibi Yildirim
Soylemez, Dagitim Kanall dergisinin 25.
yilyla ilgili géruslerini, bilgi birikimini,
deneyimlerini ve sektdre dair goruslerini
paylasti. Programda 25 yil boyunca
derginin gectidi yollari ve yasadiklarini
aktaran Séylemez, beyaz esya ve klgUk
ev aletleri sektérinin de tarihine kisa

bir yolculuk yapti. GUncel sektorel
durumun ve gelecegde dair éngodrllerin de
paylasildigi programin sonunda Bulent
Mataraci 25. Onur Yili sertifikasini Yildirim
Soylemez’e takdim etti.

Turkiye nuifusunun yuzde 87’si glinde en az bir fincan

kahve i¢iyor

Dunyada en fazla ticareti yapilan ikinci
Urtn olan kahveyle gune baslamak
giderek rutinin bir parcasi haline gelirken,
calisma alanlarini saran nefis kahve
kokusuyla birlikte lezzetli bir kahve
molasi da calisma enerjisini yuUkseltiyor.
Turkiye’'de kisi basina kahve tuketim
orani son 10 yilda 4 kart artarken,

kahve tutkunlari i¢cin yuzde 100 Arabica
cekirdeklerinden 6zenle Uretilen Avansas
kahve cesitleri ise zengin aromalariyla
keyifli bir icim deneyimi sunuyor.

Bilimsel arastirmalar kahve tiketimin
odaklanmayi ve dikkati artirdigini, tepki
ve karar alma sUresini kisalttigini, hafiza
ve konsantrasyonu gelistirdigini ortaya
koyarken yogun calisma sureclerinde
tuketilen lezzetli kahveler ¢alisan
motivasyonuna pozitif katkida bulunuyor.
Son yillarda Turkiye'de de kahve tUketimi
artis gosteriyor. Geride kalan 10 yilda
Turkiye'de kisi basina kahve tuketimi 4
kat artarak 1,5 kilograma yaklasti. Kahve
cesitlerinden Ulkemizde en cok tUketilen
ise yuzde 70 oraninda Turk kahvesi
oldu. Turk kahvesi 2013 yilinda UNESCO
tarafindan da Somut Olmayan Kulttrel
Miras Listesi’'ne alinirken, Turkiye'de
cesitli kahve kulturleri de her gegen gun
yayginlasiyor. Turkiye'de 18-45 yas arasi
bireyler en cok Turk kahvesi tuketirken,
18-24 yas arasi gencler Turk kahvesinin
yani sira latte, 25-34 yas arasi ise Turk
kahvesinin ardindan en ¢ok filtre kahve
tuketiyor. 45 yas ve Uzerinin tuketim

aliskanliklarinda ikinci sirada cozunebilir
hazir kahveler yer aliyor. Avansas CEO’su
Gary Fox, “intiyaclar dogrultusunda

en dogru ve en kaliteli Grunleri secip
rekabetci fiyatlarla 1 milyonun Gzerinde
musteriye hizmet veren Turkiye'nin lider
online is yeri alisveris platformu Avansas
olarak yluzde 100 Arabica cekirdeklerini
oguterek elde ettigimiz lezzetli kahve
cesitlerini tiryakilerin begenisine
sunuyoruz.” dedi.

Kahve keyfini zirveye tasiyor

Lezzetli bir kahve mesai saatlerini keyifli
bir hale getirmenin yani sira, calisma
sirasinda uykusuzlugun giderilmesine
ve glnun daha enerjik bir sekilde

devam ettirilmesine yardimci oluyor.
Avansas CEO’su Gary Fox, “Turkiye'de
500’den fazla calisani olan is yerlerinde
hazir kahve tuketimi oldukca yuksek
seviyelerde seyrederken, is yerlerinde
yUzde 71 oraninda Turk kahvesi, yuzde
16 oraninda hazir kahve ve yuzde 13
oraninda da filtre kahve tiketiliyor. s
verlerinde lezzetli kahve cekirdeklerine
sahip olmak, kahve tutkunlarinin is
ortamlarindaki motivasyonunu artiriyor.
Biz de bu nedenle orijinal Etiyopya
kahvesinden elde ettigimiz Turk kahvesi,
filtre kahve ve hazir kahve cesitlerini
‘Coffee Enjoy’ markamizla trin
portfoylimuze ekledik. Ve kahveserlerin
bedenisine sunduk.
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Sektor Haberi

Haier, Turkiye’ye 70 Milyon Euroluk
yeni fabrika yatirnmi yapiyor

Haier, 2021 yilinda 85 milyon euroluk yatirimla Eskisehir’de faaliyete gecirdigi bulasik ve kurutma
fabrikalarinin ardindan, simdi de 70 milyon euroluk yeni yatirimla pisirici GrUnler fabrikasini ve Ar-Ge
Merkezi’ni Turkiye’de acti. Haier, bu yatirimi ile Glkemizi Avrupa’daki en blyUk Gretim ve ihracat merkezi
olarak konumlandirirken, Turkiye’yi uzun vadeli stratejik ortak olarak gérdigini bir kez daha teyit etti.

BUyUk ev aletlerinde dunyanin 1 numarali
markasi olan Haier Smart Home’'un bunyesinde
faaliyet gdsteren Haier Europe, Eskisehir'de
yeni bir pisirme fabrikasi ve Ar-Ge Merkezi'nin
acilisini gerceklestirdi. Haier, bir kilometre tasi
niteligindeki 70 milyon euroluk bu yatirimi ile
Avrupa'daki endUstriyel ayak izini Turkiye ile
genisleterek, kurumsal blyUme stratejisinde
Ulkemizin Gnemini de bir kez daha teyit

etti. Yuksek teknoloji ve yapay zeka odakli
muhendislik sistemleri, tam otomatik Gretim
hatti strecleri ile son teknoloji ankastre

firin ve ocak Urdn gruplarin imalatinin
gerceklestirilecedi fabrika 56 bin metrekarelik
alan Uzerine konumlandi. Yilda 1,2 milyon adet
Uretim kapasitesi ile 500’Un Uzerinde kisiye
istihdam saglanan yeni fabrika ile Haier’in
Turkiye'deki istihdami 2 bin 500 kisiye ulasti.

Yeni fabrikanin acilisi, Turkiye Cumhuriyeti
Sanayi ve Teknoloji Bakani Mehmet Fatih Kacir,
Cin Halk Cumhuriyeti Turkiye BuyUkelcisi Liu
Shaobin, Eskisehir il Valisi Hiseyin Aksoy ve
Haier Avrupa CEO’su Yannick Fierling ile yerel
yetkililerin ve Turk is dUnyasinin temsilcilerinin
katilimiyla gergeklestirildi.

Pisirici Uriinler Fabrikasi
Acilis Toreni

i .Ii'l.-

Acllista konusan Haier Avrupa CEO’su
Yannick Fierling sunlari séyledi; “Yeni pisirme
fabrikamiz, Haier'in Avrupa’daki blylUmesinde
ve endustriyel ayak izinde ileriye dogru attigi
onemli bir adimi gosteriyor. Bu yatirrmimizla
Turkiye'yi uzun vadeli stratejik ortak olarak
konumlandirdigimizi da bir kez daha

teyit etmis oluyoruz. Haier’in 2021 yilinda
Eskisehir'de baslayan kurutma ve bulasik
Uretim sUrecinin ardindan Haier'in pisirici
Urdnlerini Eskisehir'de Uretmeye basliyoruz. Bu
stratejik proje, premium pazardaki basarimizi

pekistiriyor ve mutfak kanall musterilerimizin
yUksek beklentilerini karsiliyor. Euromonitor
International’in 2023 yill beyaz esya satis
rakamlarina gére diinya Tincisi olan Haier'in,
Avrupa'daki en blyUk Uretim ve ihracat
merkezi olan Turkiye, klresel pazarlara
hizmet etme hedefimizi yerine getirirken
cok degerli bir ortak. Turkiye'de Urettigimiz
pisirici Urdnlerimiz, Turkiye pazarindaki yerini
alirken, Avrupa basta olmak Uzere dinyanin
bircok uUlkesine de ihrac edilecek. Sunu da
vurgulamaliyim ki Turkiye’'nin ve insanlarinin
olaganUstU becerilerine de mutesekkiriz.”

Yapay zeka ile gelistirilen akilli firinlar
kisisellestiriimis pisirme deneyimi sunuyor
Haier Turkiye Ulke MUdurt Gézde Kictkyilmaz
ise sunlari belirtti; “Haier'in Premium Urtn
gamindaki buzdolabi, bulasik makinesi, camasir
makinesi ve kurutma makinelerinin ardindan
yeni nesil teknolojilerin insana dair &zelliklerle
birlestirildigi, nesnelerin interneti ve yapay zeka
ozelliklerine sahip yeni ID Serisi “Bionicook”
ozellikli firinlarimiz dikkat ¢ceken Grunlerimiz
arasinda. Tuketicilerine kisisellestiriimis pisirme
deneyimi sunmay! amaglayan, tum pisirme
déngusl ve canli yiyecek algilamaya yonelik
firin ici kameralara sahip bu Grtnleri hem ihrac
edecegiz hem Ulkemizde teknoloji marketler
araciliglyla tuketicilerimizle bulusturacagdiz.”

Cevreye duyarli fabrika karbon
emisyonunu yiizde 60 azaltiyor

Pisirme falbrikasi, Haier Avrupa’nin
strdurtlebilirlik ve cevresel ayak izinin
azaltiimasi konusundaki kararliligini yansitacak
sekilde tasarlandi. A sinifi bina, yenilenebilir
enerji kaynaklari, tam elektrikli montaj

hatlari, artan plastik kullanimina karsi geri
donustlrtlmus malzemeler sayesinde karbon
emisyonlarinda tahmini standart teknolojilere
kiyasla ylUzde 60 azalmay! garanti edecek.

Yannick Fierling Haier Avrupa CEQO’su
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““Beyaz esya sektorinde
ic satislar kritik onemini
korumaya devam edecek”

Gelismis teknolojisi, inovatif yapisi,

sagladigi inracat geliri ve yarattigi nitelikli
istihdam ile Glkemizin lokomotif sektoérleri
arasinda yer alan beyaz esya sektoéorinun,
Turkiye ekonomisinin dengeli ve istikrarli
bUyUmesinde dénemli bir rol oynadigini ifade
eden TURKBESD Y&netim Kurulu Baskani
Gokhan Sigin, Ar-Ge, dijital dontstm

ve yesil donltstm yatirimlariyla deger
yaratma yolculuklarinda daha strdurutlebilir
bir diinya icin calisirken, klresel captaki
rekabet glclerini de artirdiklarini soyledi:
“TURKBESD olarak 2024 yilinda da
onceligimiz sektérimuzu daha ileri
noktalara tasimaya ve satislarimizi artirmaya
yonelik yenilik¢i ¢alismalara imza atmak
olacak.

Ancak 2024 yilinin ilk ayini geride birakirken,
dlnya genelinde yasanan kuresel krizin
etkilerinin halen belirgin bicimde devam
ettigini gézlemliyoruz. Biz de ekonomideki
klresel dalgalanma ve belirsizliklerin
ihracatimiza yansimasi konusunda dikkatli
ve temkinli adimlar atmayi strdtrtyoruz.
Bununla birlikte global 6l¢cekte bluyuk
oyuncular arasinda yer alan sektéramuuzin
sturdUrulebilir gelecegine yatirim yapmaya
ve dlnya capindaki glctn artiracak
calismalara imza atmaya devam ediyoruz.

2024 Ocak ayinda ihracatimiz bir dnceki
déneme kiyasla %2 azalma gosterirken,
ihracat ve i¢ satislardan olusan toplam
satislarimiz %5 oraninda artti. 2023 yilinin
ayni déneminde ise ihracattaki dtsts

bir dnceki yila kiyasla %10 oraninda

gerceklesmisti. Uretim adedimiz 2.519.175
adet ile gecen yilin Ocak ayina kiyasla

%3 oraninda yUkselirken, 6 ana Urtnun

i¢c pazardaki satislari gecen yilin ayni
donemine kiyasla %22 oraninda artis
goOstererek 870.874 adet olarak gerceklesti.

2024 yilinda kuresel risklerin devam edecegdi
ongorusu ile de i¢ satislar kritik 6Gnemini
korumaya devam edecek. Bu gelismeler
1Isiginda, sektorimuzin blyumesi ve ic
pazarin canliliginin korunabilmesi icin
destekleyici duzenlemelerin dnemini
vurguluyoruz.

TURKBESD olarak ulkemize sagladigimiz
katma dederi artirmak icin calismaya
devam edecek ve global rekabet glctimuzu
artiracak bir ortamin olusturulmasina
katkida bulunmak i¢in ¢abalarimizi
strdUrecegiz.”

i

E-.arligr
lemedgi

e
Gokhan Sigin
TURKBESD Yonetim Kurulu Baskani

—

TURKBESD

Beyaz Diinya
Ocak 2024

Do6rt Ana Uriin
(Buzdolabi, Camasir Makinasi,
Bulasik Makinesi, Firin)

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet/ YIl 2.059.074 2.074.948
Yiizde degisim -% 1

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet/ Yil 665.986 613.561
Yiizde degisim % 9

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet / Yil 1.386.043 1.443.371
Yiizde degisim -% 4

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet / Yil 16.802 7.098
Yiizde degisim % 137

Alti Ana Uriin

(Buzdolabi, Camasir Mak., Bulasik Mak.,
Firin, Derin Dondurucu, Kurutucu)

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet/Yil  2.519.175 2.434.596
Yiizde degisim % 3

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet/ Y1l 870.874 712.684
Yiizde degisim % 22

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet / Yil 1.655.750 1.694.464
Yiizde degisim -% 2

Ocak 2024 Ocak 2023
Adet / Yil 46.789 22.718
Yiizde degisim % 106
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Dyson’in ilk 1slak-kuru Kablosuz Siiplirgesi Turkiye’de satisa sunuldu

Dyson V15s Detect Submarine™ kablosuz
stpUrgede bulunan Dyson Submarine™
Islak temizleme baslidl, sert zeminlerdeki
kirleri, lekeleri ve kUgUk doékuntuleri

etkili bir sekilde temizlemek icin dogru
miktarda su kullanimi saghyor. Islak
temizleme baslidl, asiri suya ihtiyac
duymadan optimum ‘temiz zemin’ elde
etmek icin sahip oldugu silindirin tim
genisligi boyunca esit su dagilimi saglayan
basincli bir hazne kullanan sekiz noktali bir
hidrasyon sistemiyle calisiyor.

Motor destekli mikrofiber rulo, 300 ml'lik
temiz su tanki sayesinde kirleri, zorlu
lekeleri ve klUcUk doékuntUleri temizliyor ve
110 m?ye kadar zeminlerin temizlenmesini
sagliyor. Dayanikli bir plaka, i1slak silindirden
kirli suyu cikariyor, Kir ve dokuntulerin
zemine geri aktarilmasini 6nlemek icin ayri

bir atik su tankina birakiyor. Alcak yapisi ve
tam genislikte firca cubuguyla tasarlanan
Dyson Submarine™ islak temizleme bashgi,
mobilyalarin altinda kolayca manevra
yapilmasina, toz, kir ve dokuntulerin en
zor yerlerden bile temizlenmesine olanak
taniyor.

Dyson Submarine™ islak temizleme bashgi,
evinizdeki tum sert zeminleri silebilirken,
tasarimi sayesinde fayans, tas, ahsap,
seramik, vinil, musamba ve laminant
zeminleri temizleyebiliyor.

Konuya iliskin aciklamasinda Dyson Zemin
Bakimi Ar-Ge Baskan Yardimcisi Charlie
Park, “Mevcut islak temizlik formatlari
genellikle manevra kabiliyeti ve bakim
performansi konularinda kullanicilarda
hayal kirikhdi yaratiyor. Yarattigimiz
c6zUmle kullanicilara derinlemesine
temizligi bir Ust seviyeye tasiyan ¢cok

islevli, kompakt ancak guclu bir stplrge
sunuyoruz. ik hepsi bir arada islak ve
kuru makinemizin piyasaya strtlmesi,
Dyson’in gunltuk yasami iyilestirme ve
daha temiz, daha saglikli evler yaratma
konusundaki kararliliginda ¢énemli bir
adim niteliginde. ilk kez, toz aydinlatma
ve algilama teknolojilerimizi, yumusak
mobilyalar ve halilar i¢cin dolanmayi 6nleme
ozelligimizi ve sert zeminleri silmek icin
yeni islak temizleme basligimizi bir araya
getiriyoruz.”dedi.

Fluffy Optic™ Temizleme Bashgi

ilk olarak 2021 yilinda tanitilan Dyson’in
aydinlatici toz teknolojisi, gdrinmeyen
tozlari ortaya ¢cikarmak ve normalde
zeminde gdremediginiz mikroskobik
parcaciklari kullanicilara gostermek
icin gelistirilmistir. Temizleyici bashgdin
u¢ kismina yerlestirilen bir 1sik kaynagi
kullanilarak, zemindeki partikUlleri
aydinlatmak icin bir 1sik bicadi yansitilir.
Fluff OpticTM temizleyici baslk artik
onceki modele kiyasla iki kat daha fazla
tozu ortaya ¢ikariyor.

Ultra genis tambur ile daha iyi yikama
sonug¢lari Hoover H-WASH 700
akillhh gamasir makinesinde

10 yil garantili yeni nesil Eco-Power

Inverter Motor, uzun 6murlt ve guclu

kayis teknolojisine sahiptir. Fircasiz motor,
titresimleri ve strtinmeleri azaltirken
standart motorlara kiyasla 4 kat daha
saglamdir, makinenin 6mrinU uzatir,
maksimum sessizligi ve daha uzun stre
mukemmel sonuclari garanti eder. Ayrica en
ivi yikama sonuclarini saglarken, standart
motorlara kiyasla % 60 daha verimlidir.

Standart boyutta 360 mm capinda genis
kapak sayesinde, tum ¢amasirlarinizi
kolayca yukleyebilir ve 525 mm capinda
ultra genis tambur sayesinde, 12 KG camasiri
tek seferde ve zahmetsizce yikayabilirsiniz.
H-WASH 700’Un ultra genis tamburu ile
daha iyi yikama sonuclari elde edersiniz.

Hoover hOn Uygulamasi, Wi-Fi ve Bluetooth
ile makinenizi uzaktan kontrol etmenizi,

ilave programlara ve faydali kullanim
oOnerilerine erismenizi saglar.

A Enerji verimlilik sinifi sayesinde,
maksimum tasarruf sizinle. Hoover
camasir makinelerindeki yenilikci
Eco-Power Inverter Motor teknolojisi
maksimum enerji tasarrufu sunar.

Power Care Etkin Yikama teknolojisi
sayesinde, deterjan ve su ayri bir haznede
karistirihp dogrudan ¢camasirlarinizin
Uzerine nUfuz eder. Bdylece,
camasirlariniz %20 daha iyi temizlenir.

Hoover, gelismis algoritmasi sayesinde,
camasirlarinizin dokusu ve yUk miktarina
gbre en uygun programi otomatik olarak
ayarlar. Deterjan, su, elektrik ve zaman
tasarrufu ile gelismis bir verimlilik garanti
eder.
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LG’nin yeni StanbyME Serisi Tirkiye’de satisa sunuldu

LG Electronics, ev edlencesindeki liderlik ¢itasini
yUkselten ve glinumuUz tuketicilerinin igerik
izleme aliskanliklarina hitap eden en yenilikgi
UrUnlerinden StanbyME serisini satisa sundu.
Seride sirketin yeni kisisel ekrani LG StanbyME
ve tasinabilir LG StanbyME Go modelleri
bulunuyor.

Kendi kendine ayakta durabilen dokunmatik
ekraniyla LG StanbyME, yeni nesil kullanicilara
benzersiz bir esneklik ve rahatlik saglyor ve
cok islevli evler icin tUrinun tek 6rnedi bir
eglence merkezi olarak hizmet veriyor. LG
StanbyME, 20 cm’ye kadar yUkseklik ayarina
sahip sik, moduler bir standin yani sira, yatay
olarak 180, dikey modda ise 130 dereceye kadar
doéndurtlebilen 27 ingc FHD IPS ekrana sahip.

Kablosuz ekran, tek sarjla U¢ saate kadar
dayanabilen yerlesik bir pile sahip ve bu LG
StanbyMEyi film izlemek, evde egzersiz
yapmak, konferans goértismeleri veya online
toplantilar icin ideal bir kisisel ekran haline
getiriyor. Standin tabaninda konumlandirilan
bes gizli tekerledin yani sira ekran, hareket
kolayligi saglayacak sekilde ayarlanabiliyor.
Bu benzersiz tasarimi sayesinde, kullanicilar
LG StanbyME'yi mutfak, bahce, yatak odalari
ve salonda kolaylikla konumlandirabiliyor ve

6zgUrce hareket ettirebiliyorlar. Ayrica LG -
StanbyME, dokunmatik ya da uzaktan kumanda
secenedi dahil olmak (izere sezgisel kontrol
secenekleriyle kullanilabilirligi artiryor.

LG StanbyME icin 6zel olarak tasarlanan
LG'nin webOS Smart araylzy, keyifli ve
sezgisel bir icerik kesfetme deneyimi sunuyor.
Kullanicilar bunu kendi izleme deneyiminize
gobre uyarlayabiliyorlar. LG StanbyME, HDR10
Pro ve Al Ses destegdiyle cok yonlU bir edlence .
deneyimi sunarak, farkl gorseller ve net ses
kalitesiyle iceriklere hayat veriyor.

Miele Triflex HX2 Kablosuz Dikey Siiplirge ile maksimum esneklik,

kusursuz temizlik

Miele, Ustln teknoloji ile Uretilen elektrikli sUplrge

secenekleriyle her evin ihtiyacina yonelik
cdzUmler sunuyor. Miele elektrikli stpurgeler,
uzun sureli temizleme glcu, benzersiz filtreleme
ozelligi ve yuksek performansiyla evlerin
vazgecilmezi olurken, Miele Triflex HX2 kablosuz
dikey sUplrge benzersiz esnek tasarimi ile
temizlik deneyimini bir Ust seviyeye tasiyor.

Miele Triflex HX2, cok yonll temizlik icin patentli
30 1arada tasarim ile temizlik kolayhidi sunuyor.
Esnek kullanim igin hem Ust hem de alta
takilabilen PowerUnit baslidi ile alcak mobilya
altlarinda, genis alanlarda ve tavanlarda kusursuz
temizlik sagliyor. Tek basina da kullanilabilen
PowerUnit, araba veya evdeki koltuklarin
temizligi icin de ideal yardimciniz oluyor. Miele
Triflex HX2'nin hafif yapisi ve kullanim kolaylhdi ile
zahmetsiz bir temizlik konforu yasatiyor.

Otomatik zemin désemesi algilamall Miele Triflex
HX2 kablosuz dikey sUpUrge, ayni zamanda
HEPA Lifetime filtre 6zelligi sayesinde evinizi
alerjenlerden arindiriimis bir bdlge haline
getiriyor. Mikroskobik boyutlardaki partikulleri
ve alerjenleri yakalayarak %99,999'dan fazla
hava temizligi de sunuyor. Ayrica Cat & Dog
versiyonlarda Electro Compact el fircasi ile
evdeki dostlarimizin inatci taylerini ve derinlere
isleyen kirleri tamamen ve sizi yormadan
temizliyor.
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Adem Y. Tavukcuodlu

https://sinemaadem.blogspot.com

Ataturk I

Disney + platformunun, koskoca Turkiye Cumhuriyeti’nin seksen kusur yildir yapamadidi bu essiz
dehaya yakisir bir Atattrk dizisi yapma projesine soyunmasi on yillardir bekledigimiz ¢ok iyi bir
haberdi.

Ancak halen net olmayan sebeplerle dizi formatindan son anda ¢ikartilip, iki bélum halinde
sinemalarda yayinlanmaya karar verilmesi Ulkemizde son derece hakli tepkiler dogurdu. ABD’deki
Turk dismani odaklarin bu dizinin diinya ¢capinda daditimini engellemesi bizim bir ayibimizdir.

Bu projeyi dizi formatinda gérmek isterdim. Ancak, o olasilik rafa kalkmis durumda.

Aras Bulut lynemli, roliniin altindan blyuk bir basari ile kalkmis. Mustafa Kemal olduguna
inandiriyor sizi. Sarp Akkaya da Enver Pasa rolinde iyi.

Ancak, yardimci oyuncularin bu seviyede olamayan performanslari ise bu filmde daha ¢ok
g6zlme battl. Atatlirk’n yasi ilerledik¢e annesi ile ceyrek asirlik yas farki adeta ortadan kalkmis.
Songl Oden bir an bile 60 kisur yasinda bir kadin olduguna inandiramiyor sizi.

ilk filmde de inandirici degildi ama bu filmde iyice ayyuka cikmis bu durum.

Ayrica, Liman Von Sanders basta olmak Uzere yabanci karakterler fazlaca siritiyorlar.

Senaryo ve kurgu yine ¢ok iyi ama kusursuz degil. Mustafa Kemal’in Enver Bey ile cekismesi
tarihin yazdigindan biraz daha atesli bir sekilde tasvir edilmis dramatik etki agisindan.

Kostim ve setler yine harika.
Savas sahneleri, Atatlirk’tn kdbus sahneleri ¢ok iyi cekilmis, cok ustaca kurgulanmis.

Ata’mizin ansiklopedilere sigmayacak hayatinin ilk 38 yilindan, ilk filme gére daha kurgusal
batunlikte kesitler veren bu filmi kagirmayin. Pisman olursunuz. Sinemada seyredilmesi gereken
bir film.

Filmin tek eksisi, Turkiye icin Uretilmis olmasi. Yabanci seyircilerin, hatta Atatlrk’an hayatini iyi
bilmeyen cahil bir vatandasimizin bile anlayamayacadi inceliklerle dolu.

ilk defa Ata’mizin sanina
yaklasan bir film yapilmis.
Mutlaka gidip, sinemada
seyredin. En az bir kez.

Bir kez daha kendi adima
anladim ki, kisa sayilacak

bir yasama bu kadar bUyuk
devrimler, atilimlar sigdiran bu
dehanin hayati en azindan 10
bolumluk bir dizi olmaliydi.

Filmin Mayis 1919’daki finali hem
gbzlinUzden yas getirecek, hem
de sicak bir gulimseme armagdan
edecek size.

Boyle bir tGlke ortaminda devami
gelmeyecek bu projenin ilkini

1.6 milyon kisinin seyretmesi;
ikincisini ise 600 bin kisinin bile
seyretmemesi, Disney’in bize
yaptigindan daha buyuk ve her
zamanki gibi kendi kendimize
yaptigimiz bir ayip.

“Mesuliyetin yuka élumden
agirdir”

SinemAdem iyi seyirler diler.

44 DagitimKanah - MART 2024

DagitimKanal
200 MiLYOMUNCU
TELEVIZYOMLA

MILYONLARSS EARSISINOAYLY

@mon VESTEL

MART 2024 - SAYI: 297

imtiyaz Sahibi
Dagitim Kanali Reklam Ajansi
Yildirim SOYLEMEZ

Sorumlu Yazi isleri Miidiirii
Yildirim SOYLEMEZ
yildirim.soylemez@dagitimkanali.com.tr
+90 542 215 31 37

Yazi isleri Midiirii
Kagan DEMIRGIL
haber@dagitimkanali.com.tr

Reklam ve Halkla iliskiler Direktérii
Funda SOYLEMEZ
funda.soylemez@dagitimkanali.com.tr

Editor
_ ErenKILIC
Ibrahim TUFAN

Grafik
Ali ANIL
aliosmananil@gmail.com

Yonetim Yeri ve Adresi
Dagditim Kanali Reklam Ajansi
Atatlrk Mah. Ertugrul Gazi Sok.
Metropol Istanbul A Blok No:2E K.21 D.331
Atasehir / istanbul
Tel: (0216) 709 70 80 Faks: 0850 522 34 03

Baski
San Ofset Matbaacilik
Hamidiye Mah. Anadolu Cad. No: 50
Kagithane / istanbul

Tel: (0212) 289 24 24

Dagitim
Etkin Dagitim

Yayin Danismani
AJANS DIJITAL KALEM

D DijitaKalem

ISSN 1302 - 308X

www.dagitimkanali.com.tr

TUm yayin haklari Dagitim Kanali Reklam Ajansi'na aittir.
Dagitim Kanali, dayanikli tiketim mallari sektériinde
aylik olarak yayimlanir. Basin kanununa goére yerel-sureli
yayindir.

Kaynak gostermek kaydiyla alinti yapilabilir. Reklam ve
uzman yazilari firmalarin kendi sorumlulugundadir.

Bu dergide yayimlanan herhangi bir haber veya yazar
gorusu, reklam alanlari hari¢ hic bir sekilde reklam olarak
kabul edilemez. Bu yuzden firmalar arasinda dogacak
ihtilaflardan Dagitim Kanali dergisi sorumluluk kabul
etmez.

Dagitim Kanali dergisi Basin Meslek ilke ve Etikleri'ne
uymaya s6z vermistir.

sevap| Sektorel Yayincilar
Dernegi Uyesidir.

$ “— www.seyad.org



4

Gucglu Kadinlar,
Her Gunu Degerli Kiliyor!

KAPINLAR

Kutlu Olsun.
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