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Tum yayin haklari Dagitim Kanali Reklam Ajansi'na
aittir. Dagitim Kanali, dayanikl ttketim mallari
sektorande aylik olarak yayimlanir. Basin kanununa
gore yerel-sureli yayindir.

Kaynak gostermek kaydiyla alinti yapilabilir.
Reklam ve uzman yazilari firmalarin kendi
sorumlulugundadir.

Bu dergide yayimlanan herhangi bir haber veya
yazar gorusu, reklam alanlari hari¢ hi¢ bir sekilde
reklam olarak kabul edilemez. Bu ytizden firmalar

arasinda dogacak ihtilaflardan Dagitim Kanali
dergisi sorumluluk kabul etmez.

Dagitim Kanali dergisi Basin Meslek ilke ve
Etikleri’ne uymaya s6z vermistir.
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Turkiye Beyaz Esya Sanayicileri Dernegdi (TURKBESD),

ilk yari yil sonuglarini ve sektérle ilgili gelismeleri online
duzenledigi basin toplantisiyla kamuoyu ile paylasti.
TURKBESD verilerine gére Ocak-Haziran 2021de 6 ana
Urtnde Turkiye satislari bir 6nceki sene ayni doneme kiyasla
%27 oraninda artti. ihracat %47 oraninda, Uretim ise %48
oraninda artis gosterdi. TURKBESD’e Uye firmalarin ic satis
ve ihracat olmak Uzere toplam satislari ise 2020 yilinin

ilk yarisina kiyasla %41 oraninda artarak 17.426.912 adet
olarak gergeklesti. Beyaz esya sektoérinde Turkiye'nin en
bUyUk sivil toplum kurulusu olan ve birgok buyUk Uretici
firmanin Gye oldugu Turkbesd’'in yoneticileri ile Dagitim
Kanali dergimizin Youtube soylesilerinde bir araya geldik.
TURKBESD Baskani Can Dincer, TURKBESD Yonetim
Kurulu Baskan Yardimcisi Semir Kuseyri ve TURKBESD
Yénetim Kurulu Uyesi Mehmet Yavuz dernekle, sektérle ve
bayilik teskilati ile ilgili sorularimizi yanitladilar. Bu 6nemli
réoportajda bayilik teskilati Gzerine fikirlerini de paylasan
degerli yoneticiler, 6nimuzdeki dénem hakkinda goruslerini
sunarken bayilerin de kendilerini nasil degistirmesi
gerektigini acikladilar. Bu dnemli réportaji ilerleyen
sayfalarimizda bulabilirsiniz.

Saruhan Sirketler Grubu kisa stre énce yapilan bir anlasma
ile De’Longhi ve Braun markalarinin distribttoérluklerini ald.
Bu 6nemli is birliginin sektdr icin 6nemine deginen Fakir
Hausgerate Turkiye Genel Mudur Yardimcisi Erdogan Kalkan
ile detaylari almak Uzere bir réportaj gerceklestirdik. Degerli
gorusleriicin Sayin Kalkan'a tesekkur ediyoruz.

Bu sayimizin diger bir konugu da Luxell Pazarlama Muduru
Bulent Denktas oldu. Luxell son dénemdeki yapilanmasi ve
konsept olarak actigr yeni magazalari hakkinda detaylari
dergimize aktaran Denktas, satis kanallarinda yaptiklari
farklilasmalar ile ¢coklu kanal stratejisine gectiklerini séyledi.
Soylesimizi keyifle okuyacaksiniz.

Son dénemde guzel Ulkemizin bircok noktasinda meydana
gelen ve adaclarimizla birlikte bircok canli tUrint de
olumsuz etkileyen orman yanginlarini Gztntuyle takip
ediyoruz. Bu yanginlarda hayatini kaybedenlere Allah’tan
rahmet diliyoruz. Yanginlarda canla basla ¢alisan tum
gorevli ve gonulltlere de dualarimizi génderiyoruz. Gegcmis
olsun Turkiyem.
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Erdogan Kalkan Fakir Hausgerate Turkiye Genel Mudur Yardimcisi

Coklu Marka Yonetimi

tecrubemizi De’Longhi ve

Braun’a aktaracagiz

“Saruhan Sirketler Grubu olarak bu iki markayl secmemizin sebebi Fakir Hausgerate gibi Ar-Ge gucu
yuksek, kaliteli ve glivenilir olmalariydi. Turkiye’de tiketicilerimizi yakindan taniyoruz ve onlarin ne
istediklerini iyi biliyoruz. Bu anlamda Fakir gibi yeni iki markamizi da kisa strede sevdirecedimizi ve
Saruhan Sirketler Grubu’nun sundugu kesintisiz satis sonrasi destek hizmetimizle yliksek muUsteri

memnuniyetine erisecegimizi distntyoruz.”

Fakir Hausgerate pandemi slirecini
nasil gecgirdi?

Fakir, Grtin gami 350 ¢esidin Uzerinde
bulunan, sadik bir tuketici kitlesi olan bir
marka. 1985 yilindan beri yurt icinde ve

yurt disinda yasadigimiz pek ¢cok deneyim
markamizi daha da gUg¢lendirdi. 2020 yilinda
tum dunyayi etkisi altina alan pandemi
nedeniyle sira disi gunler yasadik. Ancak
kolayca yeni normale uyum saglayip,
Urtnlerimizle evde daha cok vakit gecirmek
durumunda kalan tuketicilerimizin yaninda
olduk. Bu sUre zarfinda satislarimizda buyUk
oranda artis yasandi. Fakir Grtnleriyle daha
once tanismamis bir¢ok kisinin markay! ilk
defa deneyimleyip sonrasinda ihtiyaclari
dahilinde farkli Grtnlerimize yoneldiklerini
tespit ettik. Pandeminin etkisiyle birlikte
glndemimize oturan hijyen konusunda pek
cok fayda saglayan Urunleri, Fakir olarak
Uretmeye basladik. Bunun yani sira yine

bu dénemde Saruhan Holding olarak yeni
atilimlarda da bulunduk. 2021 yili itibariyle
De’Longhi ve Braun gibi iki tane dev dlnya
markasinin distribGtorlaguna aldik.

De’Longhi ve Braun
distriblitérliigliiniizde ne gibi
farklar yaratmayi diisiinliyorsunuz?

Fakir Hausgeréate, kisa zamanda Turkiye’'nin
glven veren markalarindan biri olmayi
basaran sektorde dncl ve inovatif marka
kimligiyle taniniyor. Sektort buyutmek ve
pazari domine etmek adina uzun suredir
bizimle yol alacak marka arayisindaydik.
Yaptigimiz arastirmalar ve calismalar
sonucunda De’Longhi ve Braun gibi

iki dev isimle is birligi yapmaya karar
verdik. Saruhan Sirketler Grubu olarak

bu iki markay! secmemizin sebebi Fakir
Hausgerate gibi Ar-Ge gucl yuksek,
kaliteli ve gUvenilir olmalariydi. Turkiye'de
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Erdogan Kalkan

Fakir Hausgerate Turkiye
Genel Mudur Yardimcisi

Saruhan Sirketler
Grubu olarak bu iki
markayl se¢memizin

sebebi Fakir Hausgerate

gibi Ar-Ge glici yuksek,
kaliteli ve glvenilir

olmalarniydi. ,

tuketicilerimizi yakindan taniyoruz ve
onlarin ne istediklerini iyi biliyoruz. Bu
anlamda Fakir gibi yeni iki markamizi da
kisa sUrede sevdirecedimizi ve Saruhan
Sirketler Grubu’'nun sundugu kesintisiz satis
sonrasi destek hizmetimizle yuksek musteri
memnuniyetine erisecegimizi dustnuyoruz.
KUgUk ev aletleri sektérinde edindigimiz
konumunu guclendirme hedefimizin yani
sira ¢coklu satis kanali yonetimi konusunda
edindigimiz tecrtbemizi simdi de yeni
markalarimiz icin kullanacagdiz. Sadece
kanal yonetimi anlaminda degil, ‘Coklu
Marka Yonetimi” disiplinine sahip bir grup
olarak her bir markanin imajini korumak ve
sundugumuz ticari glvenle birlikte markalara
deger katmaya calisiyoruz.

De’Longhi 6zellikle kahve severler
icin olduk¢ca 6nemli bir marka, siz
bu distribltorlikte ne gibi farklar
yaratmayi disiiniiyorsunuz?

De’Longhi, 1902 yilinda Italya’da kurulmus,
sira disi cizgilere sahip, sik, performansi
yuksek, glvenilir, essiz tasarimlariyla

bilinen bir marka olarak tum dinyada 6zel
bir konuma sahip. Malzeme ve ustaligin
benzersiz, yenilik¢i birlesimi olan De’Longhi
Urdnlerinin tum detaylarinda kaliteyi
hissetmek mUumkun. italyan tasarimini Gretici
gliclyle birlestiren global bir marka olan
De’Longhi, kahve tutkunlari arasinda yapilan
arastirmalarda yUksek begdeni seviyeleri
elde ediyor. Kahve son 10 yilda Ulkemizde
cok daha 6nemli bir hale geldi. Oyle ki
sadece kahve Uzerine pek ¢cok kafe aciliyor.

DeLonghi

TUketiciler evde icecekleri kahve cekirdeginin
hangi Ulkeye ait oldugunu bilip damat tadina
uygun olarak tercih yapiyorlar. Hatta evde
kendi yaptiklari kahvelerdeki suyun demleme
derecesinden kahvenin gramajina kadar

en ideal formult yakalamaya calisiyorlar.
De’Longhi deneyimiyle ve guvenilirligiyle
kahve severlere istedikleri tum olanaklari

ve lezzeti sunuyor. Bu ylUzdende alaninin

en iyisi. Ek olarak yilin son ceyreginde de
De’Longhi’yle ilgili cok buyUk sUrprizlerimiz
olacaginin sinyalini simdiden vermek isterim.

Biraz da Braun Household’dan
bahseder misiniz?

Braun Household ise 1920’li yillarin basinda
mucit atdlyesinde baslayan ve kisa sUrede
global markaya dontsmus bir marka.
Karakteristik Alman tasarimi, kalitesi ve
muhendisligiyle sektérin dev isimlerinden
biri. Uluslararasi pek ¢cok 6dult bulunmasinin
yani sira kitlesel pazara ‘iyi tasarim’ getiren
ilk marka olmasi ile biliniyor. Performansi,
dayaniklihgl, glcl ve zarafeti nedeniyle
Braun tutkunu pek ¢ok kullanici var. Braun
Uruanleri mutfakta en kisa sUrede, en yuUksek
performansta ve en ideal lezzette yemek
hazirlamalarina yardimci oluyor. Kullanicinin
isini kolaylastirip zaman kazandirmakta
Ustlne yok.

r

Teknoloji hayatimizin
her alaninda yanimizda.
Evde, iste, tatilde
akliniza gelebilecek
her yerde teknoloji

yvanimizda. Burada
6nemli olan nokta,
teknolojinin bizi
anlayarak hayatimizi
kolaylastirmasi.

J

Bu iki marka disinda Fakir
Hausgeréate tarafinda yeni bir
gelisme var mi?

Fakir her zaman sektérin 6nce
markalarindan biri olmustur, bundan sonra
da yoluna bdyle devam edecektir. Yillarin

BRAUN

r

Klclk ev aletleri
sektériinde edindigimiz
konumu gliclendirme
hedefimizin yani
sira ¢oklu satis
kanali ydnetimi
konusunda edindigimiz
tecriibemizi simdi de
yeni markalarimiz i¢in
kullanacagiz.

verdigi tecrUbe ile artik biliyoruz ki, Grtin
kadar verdiginiz hizmet de ¢ok dnemli.
BugUne kadar sundugu Urun ve teknolojilerle
her zaman 6n planda oldu ancak bundan
sonrasl icin hizmet tarafinda da cok gltzel
haberlerle karsinizda olacagiz. Ornegin
piyasaya ¢ok yeni ¢ikan Fakir Robert RS 770
akilli stpurge, 6zellikleri ve performansinin
yani sira verdigimiz yeni hizmetle de bircok
evin bas tacl olma yolunda ilerliyor. Fakir
glvencesiyle ve teknolojisiyle Uretilen
Robert RS 770 akilli sUpurgeyi saat 15.00’e
kadar siparis veren musterilere, ayni gin
teslimat yapiliyor ve Urlnudn kurulumu bizzat
Fakir yetkilileri tarafindan yapilip, Grtnle
ilgili detayli bilgilendirme yapiliyor. Bu
hizmetimizle pazardaki bUtin markalardan
siyriliyoruz. Boyle bir hizmeti baslatmamizin
en blyUk nedeni tuketicimizin Fakir'e
sonsuz glven duymasi. Uriind satin

aldiktan sonra musteri hizmetimize hemen
ulasabilme kolayhgi, sorunun ¢dézimune
yonelik hizli donts saglanmasi gibi bircok
konuda tUketicimiz bize glven duyuyor.

Bu glvenden yola ¢ikarak hayatlarini
kolaylastiracak akilli stptrgenin kurulumunu
yapip bu kolay bir baslangi¢c yapmalarini
sagliyoruz. Bu gibi bircok yeni hizmet ile
Fakir’in farkini ortaya koymaya devam
edecediz.
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Arzum OKKA Grandio Duo, Haus & Garten

testinde kalitesini gosterdi

Arzum OKKA Grandio Duo Almanya’nin en
prestijli test dergilerinden Haus & Garten
tarafindan Turk Kahve Makinesi kategorisinde
su ana kadar alinan en ylksek nota layik
goruldu. Test sonucunda Arzum OKKA
Grandio Duo Sehr Gut (¢ok iyi) 1,3 notunun
sahibi oldu.

Arzum OKKA Grandio Duo, Almanya’nin
badimsiz en prestijli Grin test dergilerinden
Haus & Garten’in Turk kahve makineleri
arasinda yaptigi degerlendirmede Sehr

Gut (¢ok iyi) 1,3 notunu aldi. Haus & Garten
tarafindan iki ayda bir yayinlanan Urln test
ve degerlendirmeleri, sektdr otoriteleri
tarafindan yakindan takip ediliyor. Haus &
Garten’in testinde Urunler kendi 6zellikleri
ve tuketiciye vadettikleri cercevesinde, 6zel
laboratuvarlarda, donanimli mUhendislerden
olusan teknik ekipler tarafindan
degerlendiriliyor.

“Bu basari bizi cok gururlandirds”
Daha 6nce Arzum OKKA ve OKKA
Minio’nun da degerlendirildigi Haus &
Garten’da bu kez OKKA Grandio Duo
degerlendirmeye alindi. Arzum Pazarlama ve
Urun Gelistirmeden Sorumlu Genel Mudur

En guzel kahve
Hatir Plus Mod

Yenilikgi Grdnlerin adresi Karaca, 5 farkli
icecegi tek cihazda hazirlayan Hatir Plus Mod
ile kdzde Turk kahvesi, sttll icecek, filtre
kahve, st isitma ve cay yapma 6zelligi ile yaz
aylarinin enerjisine uygun pratik ve lezzetli
icecek alternatifleri sunuyor.

Kahve denilince ilk akla gelen Karaca Hatir
Uruin ailesi, filtre kahve veya ¢ay demlerken
es zamanl olarak kéz tadinda Turk kahvesi ve
sUtlt icecek hazirlama 6zelligini tek cihazda
bulusturan Hatir Plus Mod ile bUytyor. GUntn
farkli zamanlarinda farkli lezzetler tatmak,
tum aile Gyelerinin ve misafirlerin moduna
gore kolayca ikram hazirlamak icin tasarlanan
Hatir Plus Mod ile ister tek kisilik ister tek
seferde 10 fincana kadar icecek hazirlamak
mumkun.

Kendi basina bircok icecek hazirlama gdrevini
Ustlenen Hatir Plus Mod, evlerin, ofislerin

ve bltin mekanlarin yildizi olacak. 1ki farkli
icecedi ayni anda yapmak icin kurgulanan
Hatir Plus Mod’da kahvaltilarin ya da ¢gle
saatlerinin vazgecilmezi cay da kolaylikla

Yardimcisi Mehtap Yildiz, Arzum’un 55 yildir
tasarim ve inovasyonu odagina alarak ortaya
cikardigl Grunlerle tlketicilerin hayatlarina
dokundugunu belirterek sunlari sdyledi:
“Turkiye’nin énclt markalarindan biri olarak
dunyanin bircok Ulkesinde milyonlarca eve
ulasiyoruz. Odullerle ve ilklerle 6zdeslesmis

Arzum Pazarlama rin Gelistirmeden
Sorumlu Genel Mudur Yardimcisi

demlenebiliyor. Karafin icerisine eklenebilen
celik cay filtresi ile kolayca kahveden caya
gecis yapllabilen Hatir Plus Mod, 750 ml’lik
genis demlik kapasitesi ile filtre kahve ve cay
keyfini uzatiyor.

Hatir Plus Mod, aroma ayari sayesinde farkli

p g —

Arzum’un global bir marka olmasi en blyuk
hayalimiz. OKKA Grandio Duo Urinimuzun
uluslararasi otoriteler tarafindan sayginhgi
kabul edilen Haus & Garten’in testinden
yUksek not almasi bize ne kadar dogru yolda
oldugumuzu gosteriyor. Arzum olarak bu
basari bizi cok gururlandirdi. Bundan sonra
da teknoloji ve inovasyonu bir arada sunarak
tUketicilerimizin hayatini kolaylastirmaya,
‘Dunyaya Turk Kahvesini Sevdiren Marka:
Arzum OKKA'’ ile diinyada daha fazla insana
Turk kahvesini sevdirmeye devam edecegiz.
Dunyanin her yerindeki kafelerde Turk
kahvesini insanlara servis ettirmek ve bunu
Arzum OKKA inovasyonlari ile yapmak icin
var gucumuzle calisacagiz.”

keyfi icin Karaca’dan yeni

damak tatlarina gére kahve demlemeye ve
farkli lezzetler ile kahve keyfini yaratmaya
yardimci oluyor. Urinlerinin sik tasarimlari ile

de adindan s6z ettiren Karaca, yeni Hatir Plus
Mod’un kusursuz hatlari ile dekorasyona eslik

edecek renk alternatifleri de sunuyor.

Uykularinizi
bélmeyecek kadar sessiz

Arcelik Inverter Klima

- A [T

Kulagin bile zor duyacagi 15 desibel*
seste calisir, uyku kalitenizi artirir.

lehzar

SDfuruyr,r

OMPRESOR
GARANTISI

UCRETSIZ

’ arcelik

Koc arcelik.com.tr 08502100888 | 0544 4440888 WVINgI 3sK18 1asarlar
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Kahve makinesi se¢erken nelere
dikkat etmelisiniz?

Kahve, Uzerine atasozleri sdylenmis yegane
iceceklerimizden biri. Secilen kahve makinesi
is yerleri veya yasam alanimiz olan evler igin
ayri bir dnem tasimaktadir. Agiz tadiniza
uygun kahveyi yapan makineyi bileceginiz
birkac puf noktasiyla bulabilirsiniz. Se¢cim
yaparken en ¢ok yapilan hatalardan biri
makinenin dis gérinustne aldanarak
oOzelliklerine bakmamaktir.

Nerede kullanilacak?

Kahve makinesini nerede kullanacaginiz
seciminizde kritik bir 6nem tasimaktadir.

Ev, is yeri, okul veya kafe gibi bircok

alanda kullanilabilecek kahve makineleri
bulunmaktadir. Ornegin eviniz icin
istiyorsaniz ¢ok blyuk kapasiteli makinelere
gerek duymazsiniz.

Hangi kahveyi seviyorsunuz?
Ne tur kahve icmeyi sevdiginize karar
vermeli ve makine tercihinizi buna gbre
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yapmalisiniz. Turk kahvesi, filtre kahve,
aromall kahveler ve daha bircok ¢cesidi

bulunan bu icecekte hangisini sevdiginize

gbdre makine tercihiniz degisecektir.

Ne kadar siklikla kullanilacak?
Kahve makinesi satin almaya karar

verdiginizde ne siklikla tukettiginizin cevabi

alacaginiz makineyi belirlemede buyuk
rol oynar. Ornegin giinde 3-4 fincan veya
daha fazla kahve tuketiyorsaniz calisma
performansi yuksek ve haznesi genis bir
makine secmeniz yararli olacaktir.

Bltce planlamasi nasil?

ButlUn karar verilen ézelliklerin yaninda
buUtceniz de seciminizde dnemli olacaktir.
Kahve makinesi sektoru fiyat aralidi

cok genis olan bir alandir. Almaya karar
verdiginizde ne kadar butce ayiracaginizi
da belirlemeli ve seciminizi buna gore
yapmalisiniz.

1972°den beri
Turkiye'nin Ureticisi

KUMTEL

Kitada Uretim

‘den Fazla
Ulkeye lhracat

Turkiye'nin En Blyluk 500 Sirketi*
arasinda yer almaktan gurur ve
mutluluk duyuyoruz.

‘den Fazla
Calisan lle

Bu basarida emegi gecen tim calisanlarimiza,
yoneticilerimize ve is ortaklarimiza tesekkur ederiz.

*Fortune 500 2020 Tiirkiye’nin En Biiyiik Sirketler Listesine Gore

® @) (f) () [ kumtelturkiye 444 56 85

kumtel.com



Bilent Denktas Luxell Pazarlama Mudurt

Luxell markasi ile, butce dostu fiyatlar
ve vuksek kaliteli Grunlerle evinizde
sikligl yasatmaya devam ediyoruz

“MuUsteri ulasilabilirligini kolaylastirmak icin blUyUttigimuiz satis kanallari ile ankastre setler, set Ustl
ocaklar, 1sitici-sogutucu Grlnler, mini ve solo firinlar, kicUk ev aletleri gibi genis bir Grin yelpazesine
sahibiz. Musterinin kendisine hitap eden dogru UrinU, dogru fiyatlarla birlestirerek; farkli yas ve gelir
gruplarinin tercihlerini de g6z 6niine bulundurarak coklu kanal stratejileri belirledik.”

Luxell Mutfak
ismini verdigimiz, tim
satis ve teshir noktalarinda
6rnek olabilecek bir
showroom konseptini

" yapmakta ve hizmet kalitesini arttirmaya refah icinde olacaklari bir ¢alisma ortami Bu magazalarda tum Grtnlerimiz
olusturduk. Uridnlerimizin yonelik egitimler vermekteyiz. icinde verimliliklerini arttirmay hedefledik. sergilenmektedir. Ankastre grubu Granler
tiiketicilerimize Ayrica Luxell Mutfak ismini verdigimiz, tim basta olmak Uzere, set Ustl ocak, Isiticl-
. Bunun yani sira tedarik kapasitemizi artirarak, satis ve teshir noktalarinda érnek olabilecek sogutucu Urunler, mini ve solo firinlar, kicUk
ulasmasmda bizlere ihtiyaclari kisa strede karsilayabilmek bir showroom konseptini olusturduk. ev aletlerinin sergilendigi magazalarda
degerli katkilari bulunan icin mevcut Uretim alanlarimizi, mevcut UrUnlerimizin tiketicilerimize ulasmasinda tuketicilerimizi zengin Grin cesitliligi, uygun
- A e Feh 4 depolarimizi genisletmekte ve yatirimlarimiza bizlere degderli katkilari bulunan bayilerimizi, fiyat ve kaliteli hizmet ile karsilanmaktalar.
bayllerlleI’ SeI'VI-S bu dogrultuda ydén veriyoruz. servis noktalarimizi yeni Showroomumuz
noktalarimizi yeni Pandemi sUrecinin baslamasindan énce olan Luxell Mutfakta agirlayarak gelecek Yukarida bahsettigimiz calismalari
showroomumuz olan planladigimiz ve bu strecte hiz kesmeden kurgularimizi birlikte yapiyoruz. yogunlastirip artirarak Ulkeye, sektore
3 % tamamladigimiz bircok proje oldu. Bu ve tUketicilere olumlu katkimizi saghyor
Luxell Mutfak’ta aglrlayarak projelerden en 6nemlisi Kayseri’'deki yeni Ayrica ilk olarak Mersin’de bir bayimizin olacagdiz. Konfor, bltce ve kalite paydasini
gelecek kurQUIa”lel Luxell fabrika binamiz oldu. Bu yeni olusum girisimi ile Luxell magazasinin acilisi yapildi. koruyarak bircok platformda yerli Gretim
birlikte yaplyoruz. ile depolama kapasitemizi ve koordinasyon Bu sekilde bir¢cok ilde Luxell magaza global marka yolculugumuza devam
kalitemizi arttirdik. Calisanlarimizin daha fikirlerinin de calismalari yapilmaktadir. edecegiz.

; yas ve gelir gruplarinin tercihlerini de géz
; énutne bulundurarak coklu kanal stratejileri
e belirledik.
Bilent Denktas

Luxell Pazarlama Muduru

Uygun fiyath UrUnleriyle kaliteden 6dun
vermeyen Luxell, pazari glncel olarak

TUketicilerimizin beklentilerini tam olarak icin web sitemizde iyilestirmeler yaptik. takip etmekte ve glncel ihtiyaclari gecmis
karsilayacak kalitede Urunler sunmak Luxell “luxell.com.tr” adreslerinden tUm bu tecrubeleriyle birlestirmektedir. Bu

ailesi olarak daima hedefimiz olmustur. yenilikleri inceleyebilmekte ve siparis ihtiyaclari dogru cevaplayabilmek adina
Uretme tutkusu ile uzun yillardir bu hedef verebilmektesiniz. Her ay tanimlayacagdimiz gerek Ar-Ge gerekse tasarim olarak yogun
dogrultusunda ilerlemekteyiz. Urtinlerimizi firsat Grtnleriyle de butce dostunuz olarak calismalara devam etmekteyiz. Sundugumuz
tuketicilerimizle kolay bulusturmak icin is yaninizda olmaya devam ediyoruz. Sitemizde  Urinleri konfor, butce ve kalite paydasinda
birlikteligi yaptigimiz perakende ve toptan bulunan canl destek boélumuyle sorularinizi bulusturarak pazardaki glcld dinamiklerden
kanallarini yaygin ve verimli bir sekilde kolayca bizlere iletebilmekte hatta kendinizin biri olmay1 strdurmekteyiz.

kullaniyoruz. Cok subeli ve kath magazalar, belirleyecedi konu basliklariyla cok daha

ulusal zincirler, bélgesel satis noktalarindaki kolay hizmet alabilmektesiniz. Musteri ihtiyaclarini géz 6ntnde
teshirlerimiz ile Turkiye’mizin her yerinde bulundurarak tuketici dostu olma karariyla
Urdnlerimizi satisa sunuyoruz. Ayrica www. Musteri ulasilabilirligini kolaylastirmak igin tdm Urunlerde 3 yil garanti hizmeti vermeye
luxell.com.tr adresinden UrUnlerimizi satin bUyUttigumuz satis kanallari ile ankastre basladik. Bu hizmeti tlUketicilerimize Luxell
almak isteyen musterilerimize hizmet setler, set Ustl ocaklar, 1sitici-sogutucu ailesi olarak 81 ildeki 292 servis noktamiz ile
veriyoruz. Pandemi déneminde dedisen Urdnler, mini ve solo firinlar, kliguk ev sunmaktayiz. Urini alirken de, kullanirken
satin alma aliskanliklari ve online satisin aletleri gibi genis Urln yelpazesine sahibiz. de tUketicimiz mutlu olmali. Servis hizmetleri
populeritesinin artmasiyla bizler de MUsterinin kendisine hitap eden dogru cok dnemli ve bunun bilinci ile satis sonrasi
musterilerimize daha iyi hizmet verebilmek Urunu, dogru fiyatlarla birlestirerek; farkli hizmetler birimimize strekli olarak yatirim
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TURKBESD : “Isini dogru ve
iyl yapan bayi her zaman
ayakta kalacak”

Beyaz esya sektoriinde Turkiye’nin en blyuk sivil toplum kurulusu olan ve bircok blUyUk Uretici firmanin
Uye oldugu Turkbesd’in yoneticileri ile Dagitim Kanali dergimizin Youtube sdylesilerinde bir araya geldik.

TURKBESD Baskani Can Dincer, TURKBESD Y&netim Kurulu Baskan Yardimcisi Semir Kuseyri ve TURKBESD

Yénetim Kurulu Uyesi Mehmet Yavuz dernekle, sektérle ve bayilik teskilati ile ilgili sorularimizi yanitladilar.
Réportajin tamamini Dagitim Kanali Youtube hesabimizdan izleyebilirsiniz.

= ___,_.—'

Tlirkbesd son yillarda liye sayisini
cogaltirken, yerli-yabanci bircok
Uretici firma da Tiirkbesd’e liye
olmaya devam ediyor. Ancak
bazi blylk Ureticilerin halen

tye olmadigini goriiyoruz.

Bu baglamda dernegin genel
yaklasimi nedir?

Can Dinger: Oncelikle Dagitim Kanal’'na
ve Yildirim Beye beyaz esya ve perakende
sektorlerine uzun yillardir verdikleri emekler
icin cok tesekkur ederim. Dernek olarak
tuzugumuuzde yaptigimiz degisiklikle
yalnizca Uretici firmalara degil ayni

zamanda Turkiye'de perakende sektdrinde
beyaz esya ya da klUcuUk ev aletleri alaninda
hizmet veren tUm markalara bir davette
bulunduk. Bu sirketleri tek bir catida ve
platformda bulusturmayi hedefledik.
Geldigimiz noktada da Uye sayimiz 5'ten
10’a c¢iktl. Yerli ve uluslararasi firmalar

da Uye konumda. Turkbesd Uyelerinin
uluslararasi arenada ¢ok ciddi bir tecrtbesi
var. Butun uluslararasi kuruluslara Gye
oldugumuz icin gelisen ve gelismekte
olacak her turlt yeni tasarilarin, yeni
kanunlarin, yeni regtlasyonlarin aninda
tum Turkiye'ye bilgi aktarimini yapiyoruz.
Kapimiz standart ve kurallarimiza acik

olan herkese acik. Sahip oldugumuz bilgi
birikimini Turkiye'deki tum Ureticilere
vermek istiyoruz. Platformumuzun esas
amaci bu. Saglikh bir sekilde tum bilgi
akisini paydaslarimiza vermek. Ayni sekilde
uluslararasi firmalari da davet ediyoruz.
Tum ekibimiz bununla birebir ugrasiyor.
Kuresel oyunculari Turkiye'deki yan sanayi
ve Ureticilerle tanistirmayi hedefliyoruz.
Dyson, Electrolux, Miele gibi firmalar var
blUnyemizde. Turkiye’den son olarak Arzum
katildi. Kisacasi adil ticaret isteyen, dogdru
bilgiyi verecek ve standartlarimiza uyacak
her tUrlt ktcuk ya da buyuk sirket fark
etmez, kapimiz herkese acik.

Beyaz esya fiyatlari hem
uluslararasi hem de yerel bircok
farkl faktore gore degisiyor.
Ozellikle yilhik UFE oranlarini da
g6z 6niline aldiginizda yil sonuna
dogru nasil bir fiyatlandirma
politikasi bekliyorsunuz?

Can Dinger: Kesin ve net bir rakam
vermek dogru olmayacaktir. CUnkU her

bir Gyemiz kendi inisiyatifi ve sartlari
dogrultusunda fiyatlandirma yapiyor.
Ancak son 7 aydir hammadde fiyatlari
tum dunyada inanilmaz olclde artti.
Bunun nedenini iyi anlamak gerekiyor.
Cunk( gelecek icin 1sik tutacak bize. Ote
yandan beyaz esya sektdrl pandemiyi
sansli olarak gecirdi cUnkl hem Turkiye'de
hem de dunyada tuketiciler saglikli yasam
icin gida saklama ve hijyen unsurlarindan
dolay! ellerindeki Grunleri degdistirme
trendine girdi. Bu trend halen devam
ediyor. Yuksek bir taleple karsi karsiyayiz.
Ancak bunlar olurken ani sicrayislar ve
degisiklikler de oldu. Pandeminin yayilimi,
asilama oranlarinin yUksekligi, burada
saglanan basari ve Ulkeler arasindaki
degisiklikler 6ne cikti. Tam rahatliyoruz
derken simdi de Delta VirUsu ortaya

ciktl. Bu bakimdan talebin nasil devam
edecedi konusunda soru isaretlerimiz var.
Hammadde fiyatlarindaki artisa ek olarak
bir de lojistik sorunu ortaya cikti. Kurlardaki
artisi da buna ekleyebilirsiniz. Hammaddenin
codunlugu yurt disindan geliyor. Lojistik
fiyatlari da inanilmaz 6l¢ctde artis gdsterdi.
Ornegin ABD inanilmaz derecede saglk
ardnleri ithalati yapiyor ve buraya bUyuk
bir lojistik akimi var. Pandemi nedeniyle
islerde meydana gelen yavaslamay! da
dustnduguntzde buradaki konteynirin
normal is akisina dénmesi uzun sUre aliyor.
Limanlarda da yasanan sikintilar var. Biz
bunu Turkiye'de cok hissetmesek de ortaya
citkan durumlar nedeniyle beyaz esya
Ureticileri oldukca zor durumlarda kald.

Buna ek olarak enflasyon yUzde 17,5 olarak
aciklaniyor ancak Uretici nezdinde bu rakam
ylzde 40 civarinda. Beyaz esya Ureticileri
de bunu tolere etmeye calisiyor. Cok buyuk
baskilar var Uzerimizde. Kisacasi fiyatlarin
Uzerinde hammaddedeki yUkselis, lojistik
maliyetlerinin artisi ve kurdaki oynamalar
bUyUk etkiler yaratiyor. Fiyatlarda asadi
yonlU bir dedisim de olabilir. Burada

da Turkiye’'deki Uretim kapasitemize
gUvenebiliriz. Tum firmalar bu dénemi bir
sekilde yonetmeye calisiyor.

Beyaz esya istihdam acisindan

da Tirkiye’nin en 6nemli
sektorlerinden biri. Her 50 kisiden
birinin bu sektérde calistigi ifade
ediliyor. issizlik oranlarini da g6z
6nilne aldiginizda bu sektoére
girecek gencler icin énerileriniz
nelerdir?

Can Dinger: Gencler artik dijital dunyaya
oldukc¢a merakhlar ve bu da bizi mutlu
ediyor. Turkiye'de beyaz esya sektdri de

bu anlamda ¢cok kritik cunkU dijitallesme
anlaminda oldukca énde bir sektdr. Gerek
mUhendislik, gerek musteriler, mUsteri
kanallari gibi alanlarda beyaz esya
sektdrinun cok parladigini dastntyorum.
Son dénemde dederimiz ¢ok yukseldi.
Onumuzdeki dénemlerde de bu artisin ve
bu deger yukselisinin devam edecegini
dustnUyorum. Cunkl glnidn sonunda tuketici
beyaz esyanin 6nemini tekrardan anladi.
Gelecegimiz 6zelinde dusunduguntzde

tum dunyada bir enerji sikintisi da var. Artik
yesil enerjiyi konusuyoruz. Bununla ilgili
déntsumleri konusuyoruz. TUIK verilerine
goOre Turkiye'deki enerjinin %20’den fazlasi
evlerde tuketiliyor. Bu ¢cok énemli veri.
Bunun da buyuk bolumuu bizim Grettigimiz
Urunlerden geliyor. Elektrik fiyatlarinin artigi
ve kaynaklarin kisith oldugu bu dénemde
Turkbesd Uyeleri gibi Ar-Ge'ye yatirim yapan
firmalarimiz var. Sanayi Bakanhdimiz da
Avrupa Birligi'nin yeni enerji regtlasyonlarina
gecis yaptl. Bu ¢ok dnemli. Artik Grlnlerimiz
enerjiye cok daha duyarli ve verimli olacak.
Bu bakimdan tum dlnyada dijitallesme trendi
var. Bilimin, Ar-Ge’nin, teknolojinin gelismesi
ile beyaz esya sektdrl de 360 derece, cok
kapsamli bir sektdr haline geldi. Genglerin
buraya tekrardan yonelmesi bizi cok mutlu
ediyor. Ornegin Turkiye’'nin goz bebegi
savunma sanayi sektérine ¢ok muhendisler
yolluyoruz. CUnkU beyaz esya sektdrinde
bilgi birikimi muthis.

Beyaz esya sektori zincir
madazalar, e-ticaret, ihracat,
discount marketler, geleneksel
kanal, horeca kanali, promosyon
kanallari veya kurumsal satislar
olmak lizere bir¢cok kanalda

satis yapiyor. Bunlarin icerisinde
geleneksel kanal en 6nemlilerinden
biri. 1955’ten bugiline kadar gelen
geleneksel kanalin bliiyiimesi
devam ediyor. 2030 yilina dogru
giderken gelecekte nasil bir
vizyon bekliyorsunuz ve bayileri
sizin g6ziintizde nasil gérmek
istiyorsunuz?

Semir Kuseyri: Geleneksel kanal
buglne baktigimizda kolay olusan bir kanal
degil. Yillardir buyuklerimiz, abilerimiz
1960’ yillardan itibaren bugline kadar

cok buyuk emeklerle bu kanal buyuttuler.
Zaman icerisinde kanal ayrisimlari da

oldu Turkiye'de. 1980’li yillarin &zellikle
sonundan itibaren gercekten dogru

yerde, dogru insanlar, stk magazalarda

tum Turkiye’de magazalarini daha guzel
gostermeye basladilar. 2020 yili ve daha
sonraki yillarda bayilerin durumunu
degerlendirmek icin sirketlerin bu konuyla
ilgili olarak kendi vizyonlarini belirlemesi
gerekiyor. Geleneksel kanallarla yapilan
satislar, satislarimizin hemen hemen %90’iniI
olusturuyor. Her sirketin ayri bir ¢calisma
disiplini ve stratejisi var. Turkiye'de 81l,
980 ilge var ve baktigimizda metropoller
satisin agirhigini olusturuyor. Genel olarak
baktigimizda da 2. ve 3. nesilleri gérlyoruz.
Hatta 4. nesil gérdigumuz yerler de

var. Burada devamliligi esas olan, daha
yUksek metrekarelerde bulunan ve daha
stk magazalar hayatini strdlrmeye devam
edecek. Urun cesitliligi daha da farkli olan
yvan sektorlerden alacagimiz cesitlilikle
bUyUmeyi distntyoruz. Geleneksel kanalda



Beyaz Esya

bugln kredi karti oranlariyla senetle satis
yvapilan oranlar farklilik arz edebiliyor. Anadolu
senetle satisa adirlik veriyor. Kredi kartlari
komisyonlari ¢cok ylksek fakat bayi kar marijlari
eskisi kadar yuksek degil. Ozellikle masrafli
yverlerde magazalari barindirmak ¢ok kolay
olmuyor bu suUrecte. Ancak firmalarin vermis
oldugu yan desteklerle hayatlarini devam
ettiriyorlar. Tarkiye'deki tuketici profilleri

gun gectikce daha da degisiyor. Tuketici
beklentileri daha da artiyor. Daha glzel
magdazalarda, dokunarak Urln almak istiyorlar.
Burada online satis da devreye giriyor.
Ozellikle online satisin devreye girmesiyle
sirketler kendi online sitelerinde satis yapmaya
basladilar ve burada bu satislarin bayi kanali
Uzerinden yapilmasi gerekiyor. Fakat 2035-
2040 gibi yillara gidilmek isteniyorsa bence
sirketler bu kanal stratejilerini daha fazla
ayakta kalabilecek sekilde ve karlliklari biraz
daha yukari ¢ikaracak sekilde pozisyonlamasi
gerekiyor. Rekabet buglnlerde buna ¢cok
fazla musaade etmiyor. 2030 ve sonrasi icin
firmalar kendi geleneksel kanal stratejilerini,
bayi kanali Uzerinden daha dogru planlamali
ve daha stk magazalarda gitmeli. Su anda
7.500 civari buyuk munhasir kanal dedigimiz
ve dolayl olarak 15 bine yakin beyaz esya
satan magaza var. Belki bugln bu sayi
Turkiye ortaminda biraz fazla olabilir. Ancak
konsept magaza olarak tabir ettigimiz

verler 6zellikle Anadolu'da zamanla bu sayi
daha da fazlalasacak. AVM’lerin kapanmasi

ve burada yasanan degisimler nedeniyle
cadde madazalarinin daha agirlikli olacagini
dustntyorum. Cadde magazalarinin yasam
dédngusunu devam ettirmesi icin dzellikle insan
kaynadi konusuna dikkat etmeleri gerekiyor.
Magazalarin genis konseptlerde olmasina
dikkat etmeleri de gerekiyor. Biraz daha

Uran cesitliligi konusunda sirketlerin genel
stratejilerini degistirmeleri lazim.

Beyaz esya perakendecileri ve
bayileri yaklasik 10 yil énce Beyper
adiyla bir ¢cati kurulusu olusturdular
ve bu dernek catisi altinda ¢cok
glizel faaliyetlerde bulunuyorlar.
Ornegin izmir’de bir toplantida
beyaz esya bayilerinin domatesin,
peynirin, makarnanin satildigi
yerde beyaz esya satilmasin

diye bir talepleri olmustu. Bu
gercekten ses de getirdi. Beyaz
esya perakendecilerin kurmus
oldugu bu dernegin taleplerini nasil
gorliyorsunuz? Size gore beyaz
esya gercekten nerede satilmali?

Mehmet Yavuz: Bizim icin bayilerin ayri
bir yeri var ama tUketicilerin her turlG Grine
ulasmasi bizim istedigimiz noktalardan

biri. Bu konuda bizim goértsimuz yasalarin
belirledigi ¢cerceveler dogrultusunda ilerlemek.
TUketicilerin de istedikleri Grtine ulasma haklari
var.

Can Dinger: Sadece Turkiye'de degil,
dunyada e-ticaret konusu ¢cok éne ciktr.

Pandemi 6ncesinde de dlUnyanin en iyi
sokaklarinda, caddelerinde bircok dukkanin
bosaldidini gorduk. Amerika’da da boyle
oldu. E-ticaret gelmesiyle birlikte magdazacilk
bitiyor, bitti dendi. 10-15 yil 6ncesinde
ozellikle Amerika’'da tartisilan bir konuydu.
GUNUN sonunda neyi goérdUk? Hayir bitmedi,
bitmeyecek. ClunkU isin dogasinda insanlarin
sosyallesme ihtiyaci var. insanlarin Griine
dokunma, kullanma ve deneyimleme istedi
var. Bu her yerde boyle olacak. Acikgasi
kotl olan, isini iyi yapamayan e-ticaret
firmalari kapatacak. Bunun &rneklerini de
gorduk. Ayni sekilde magazalar da batacak.
Aslinda muUsteriye iyi hizmet veremeyen

kim olursa olsun, markalar olsun, kanallar
olsun énumuzdeki dénemde daha hizli
sekilde kaybolacak. ister online, ister offline
olsun herkes i¢in gegerli bu. Turkiye'deki
bayi teskilatinin, bayi hizmetinin son
derecede ylksek seviyede hizmet verdigini
dUsuntyorum. Tabi ki aralarinda gorece olarak
daha kotu olanlar olabilir, belki onlar igin
bazi sikintilar olacaktir ama Ulkede hizmet
verenin isinin daha azaldigini hic gérmedim.
Buna dunyanin her yeri dahil. Bunun icin
hizmet kalitesi, bilgi kalitesi cok degerli.
Oyle bakanlarin her zaman kazanacagini
dustnenlerdenim.

Ticaret Bakanligrnin yayinladigi

ve e-ticaret bilgi platformu’nun
hazirladigi arastirmada 2020 yili
internet satislarinda sektoérler
bazinda ” iade -iptal “islemlerinin
dagilimini gdsteren grafikte,

beyaz esya ve kiiciik ev aletleri
sektorii %46 ile en ¢ok iade islemi
yapilan sektor olarak gériniiyor.
Koskoca Beyaz esya Urinlerinin bir
ayakkabi ve gémlek gibi kolayca
iade ediliyor olmasi hem saticilari
hem ilreticileri oldukg¢a zor duruma
sokuyor, internet iadeleri konusunda
gorisleriniz nelerdir?

Mehmet Yavuz: Beyaz esya belirttiginiz
gibi hacimli bir Grun. Tekstil Grind gibi dene,

tekrar gdnder, sisteme dahil olsun gibi bir
Urdn degil. Burada montaji s6z konusu. Yani
buzdolabi ya da ankastre seti dustndugimuz
zaman bunun montaj edilmesi lazim. Tekrar
sOkUlUp iade edildigi zaman hem hijyen
kurallari geredi kullanilan bir Grunu tekrar
kullanmak maalesef mUimkun olmuyor. Hem
de hacminden dolayl bozulan bir ambalaji
tekrar dlzgln bir sekilde paketlenmesi
mUmkUn olmuyor. iade strecinde de oldukca
fazla hasar meydana geliyor. Dolayisiyla

bu Urunlerin birgogu tekrar sisteme dahil
edilmeyip hurda veya baska bir sekilde kenara
cekiliyor. Biz bu konuda Ticaret Bakanhgi ile
gerekli gbrismeleri yapiyoruz, iletiyoruz. Biz
burada hem musteriyi hem Ureticiyi koruyacak
sekilde bir duzenleme talebimiz var surekli
iletiyoruz.

Korsan servislik ve sektdre zararlari
konusunda Tiirkbesd olarak her
hangi bir calisma yaptiniz mi?
Sektoérimiiziin icinde yer alan

Satis sonrasi hizmetler dernegdi
calismalarindan bilginiz var mi?

Mehmet Yavuz: Acikcasi bu dernekle ilgili
bir giindem olusturup degerlendiremedik.
Servis konusunu basin toplantilarimizda

ve farkli platformlarda uzun dénem dile
getirdik. Bu konuda yetkili kurumlarimizin
attiklari adimlarla birlikte servis sistemi
devreye girdi. Biz Ureticiler olarak da kendi
internet sitelerimizde tuketicilerimizin

yetkili servislerimize rahatlikla ulasmasi

icin donanimlari ve imkanlari kendilerine
sunuyoruz. Ayni sekilde bu tUr yasanan
magdduriyetleri gidermek adina her Gye
sirketimiz kendisi devreye girip bunlari
cHdzmekle ugrasiyor. Evet bu bir sikinti ve
biz de uzun bir stre bunu dile getirdik basin
toplantilarimizda. C6zUm konusunda yetkili
makamlarla gériustik servisler devreye

girdi ve rahatladik. Biz de kendimiz, buttn
Ureticiler internet sitelerimizde detayli
bilgilendirmelerde bulunarak tluketicilerimizin
dogru bilgiye ulasmasini sadliyoruz. Cikan
magdduriyetlerin takipcisi olup ¢dzmeye
calisiyoruz.
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Supurge makineleri ile en sik

vapilan hatalar

Ev isi yapanlarin dikkat ettigi en 6nemli makinelerinden biri de elektrik stGplrgesidir. Bahar, bayram, haftalik

temizlik derken strekli elimizin altinda bulunan ve hayat kurtaran elektrik stpUrgelerini dogru bildigimiz

yanlislar ile kullanabiliyoruz. “Nasil yanlis kullaniyor olabilirim alt tarafi bir stplrge” diyor olabilirsiniz fakat
sizler icin derledigimiz sGpUrge makineleri ile en sik yapilan 6 hatayl okuduktan sonra nasil daha dogru ve

verimli kullanacaginizi 6grenebilirsiniz.

—

—”

R L T T

Haznesini dolunca temizlemek
Yeni haznelerle birlikte artik torbaya ihtiyac
duyulmasa da ayni durum torbali makineler
icinde gecerlidir. Haznenin veya torbanin
dolmasini beklemek stptrme verimliligini
dUsUrecektir. Sik sik degistirmek diger
eklentilerde toz olusumunu geciktirir ve
sUpUrme verimini arttirir.

Tek yéne sipiirmek

Konu sUptrmek olunca kendini kaptirip
haldir haldir stpUrenlerdenseniz bu maddeyi
dikkatli okuyun. Halinizi tek bir yéne dogru
sUpUrmek detayli ve verimli bir temizlik
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saglamaz, aksine tozlari havaya kaldirmaktan
baska bir sey yapmamis olursunuz. Sada,
sola, 6ne, arkaya, seklinde farkl farkli yonlere
sUpUrdrseniz tozlar daha iyi aldiginizi
goreceksiniz.

Hizh hizh stpliirmek

Uzun sUren temizlikler bazen ¢ekilmez hale
gelebiliyor. Yoruldugumuz ve sikildigimiz
icin hizli hizli stpuUrerek bir an énce bitirmek
istiyoruz fakat kisa streli bir temizlik elde
etmis oluyoruz, ctnkt hizh hizli sipdrmek
detayli bir temizlik saglamiyor bu da 1-2
glin sonra evinizin tekrar tozlanmasina yol

acabiliyor. Panik ve hizli sekilde kullanmak
verine agir agir ve bekleye bekleye stpurin ki
makinenizdeki en iyi performansi elde edin.

Goriilmeyen yerleri temizlememek
Hazne kadar temizlenmesi énemli olan
goéremediginiz yerler makinenizden en iyi
performansi almaniza yardimci oluyorlar.

Bu bolgeleri sik sik temizlemeniz ve toz

ile kaplanmamasina ézen gdstermelisiniz.
Ornegin; genellikle hava cikis kisminda
bulunan stingeri her stpUrge kullanimindan
once temizlemek veya fircada biriken toz, sac
ve kiri temizlemek oldukca 6nemlidir.

Eklentileri kullanmamak

SUpurge ile birlikte bircok baslikla karsilasiriz
fakat bunlari bir kenara kaldirip sadece

ana fircayla butdn evi stplrdr ve bunu
bdyle devam ettiririz. ince, klictk fircall

vb. basliklari kullanmak temizlikte size
zorluktan ziyade kolaylik saglayacaktir. ince
baslik ile koltuk kenarlarini, fircali ktctk
baslik ile kiyafetlerinizdeki klicuk tlyleri
stpurebilirsiniz. Ozellikle tlylU bir evcil
hayvan besliyorsaniz mutlaka bu eklentileri
kullanmalisiniz.

Her seyi sipilirmeye ¢alismak
Elimizin altinda diye her goérdigumuz
yeri sipurmeye calismakta yapilan en ¢ok
yanlslardan biri. Elektrikli sipurgeniz ile
kesinlikle sUpUrmemeniz gereken yerler.

-Cam kiriklari: Kirilan esyalari stpUrmeye
calismak cok blyUk bir yanlishktir. SUpUrgenin
icine cektiginiz taktirde cam kiriklari hortumu
zedeleyebilir veya sikisarak zarar verebilir.

-Nemli yerler: Islak ve nemli yerlerin Gzerinde
stpurge ile gecmek kUf olusumuna sebebiyet
vermektedir. SUpUrgenizin ici Islanir veya
nemlenirse vakum kismini da olumsuz
etkilemis olursunuz.

-Makyaj malzemeleri: dokulen makyaj
malzemelerini stptrmek kolayiniza geliyor
olabilir fakat stpUtrgenin vakumu bazi
durumlarda malzemeyi emmek yerine yayada
bilir. D6kUlen malzemenizi karbonatli su
karsimi ile temizlemek en dogrusu olacaktir.

Bir plan c¢ikartabilirsiniz

Evinizi stpUrlrken bir diger énemli temizlik
ipucu da bir program olusturmaktir. ister
haftanin ister ayin belirli bir glntnU secin,
dUzenli bir programa uymak ve bu rutine

bagli kalmak, zeminlerinizin her zaman temiz
olmasini saglamaya yardimci olacaktir.

Cogu evde haftada bir veya iki kez stplrmek
yeterlidir. Bununla birlikte, evin yogun trafik
alanlari biraz daha fazla dikkat gerektirebilir.
TUy ddken evcil hayvanlariniz varsa,
muhtemelen haftada bir kereden daha sik
stpurmelisiniz.

Dogdru ayari segin

Bircok kisinin zeminlerini daha etkili bir
sekilde sUpUrmesine yardimci olacak bir
ipucu, cihazinizda dogru ayari sectiginizden
emin olmaktir. Bircok elektrikli stptrgenin,
temizlediginiz ylUzeye godre ayarlamaniza izin
veren farkl ayarlari vardir.

Eder tUylU bir haliniz varsa, parke zeminleri
temizlerken kullandiginizdan farklh bir

ayar kullanmak isteyeceksiniz. Elektrikli
stipUrgenizin ayarlari, temizlik yaptiginiz
ylzeyin yUksekligine gore ayarlanmalidir. Bu
yUksekligi ayarlayarak en iyi emis glctni
elde etmenizi ve nihayetinde zeminlerinizi
daha verimli bir sekilde temizlemenizi
saglarsiniz.

Katlarinizin ytksekliginin muhtemelen
evinizde degisecedini unutmayin. Evinizde
farkli doseme turleri varsa, evinizi
sUpUrurken ayarlari degistirmeyi distinmek
isteyeceksiniz. ister alan kilim ister karo
zemin olsun, mUmkuin olan en iyi emise sahip
oldugunuzdan emin olun.
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Sektor Habert

Arcelik ve Hitachi GLS ortakliginin yeni sirketi
“Arcelik Hitachi Home Appliance” oldu

Arcelik’in 2020 yilinin Aralik ayinda duyurdugu Hitachi GLS ile yapilan ortaklik anlasmasinin sonucunda
kurulan yeni sirketin yapilanma sureci tamamlandi. Arcelik Hitachi Home Appliances adi ile Asya-Pasifik
Bolgesi’nde 6nemli rol oynayacak olan yeni ortak girisim, Hitachi markali GrUnlerin Japonya hari¢ tim

dinyadaki satisini artirmak Gzere faaliyet gdsterecek.

Arcelik

HITACHI

Arcelik ve Hitachi Global Life Solutions (GLS),
2020 yihnin Aralik ayinda duyurduklarr yeni
ortak girisimin calismalarini tamamlad.
Arcelik Hitachi Home Appliances adiyla
faaliyetlerini strdtrecek olan yeni sirket,
Hitachi GLS'nin yurt disinda faaliyet gosteren
ikisi Gretim, dokuzu satis sirketi olmak Uzere
toplam 11 grup sirketinin devredilmesiyle
kuruldu. Yeni sirketin operasyonlari Bangkok-
Tayland’tan yonetilecek. Arcelik Hitachi Home
Appliances, Japonya haricindeki Ulkelerde
Hitachi marka buzdolabi, camasir makinesi,
elektrikli stpUrgesi gibi ev aletleri icin Gretim,
satis ve satis sonrasi hizmetleri sunacak.
Arcelik’in ylzde 60’ina sahip oldugu yeni
sirket, pazarda rekabetci ve yenilik¢i bir varlik
gostermek icin Arcelik ve Hitachi GLS'In
tedarik zinciri ve teknolojik imkanlari gibi
glclt yanlarindan faydalanacak.

Arcelik bunyesinde uzun yillardir gérev

yapan ve daha énce Beko Asya Pasifik Bolge
Sorumlusu ve Tayland Genel Mudurlugu
gorevini yUruten Zafer Ustliner, ortak
girisimin genel mudurltgunu Ustlenecek.
Sirket, Usttner’in liderliginde Arcelik ve
Hitachi GLS’nin satis aglarini ve tedarik zinciri
alanindaki yetkinliklerini birlestirerek Hitachi
markall Grtnleri Avrupa, Kuzey Afrika ve diger
bolgelerde tuketicilerle bulusturacak. Arcelik
ve Hitachi GLS'nin ARGE ve surdurulebilirlik
alaninda olusturacadi sinerji ile yeni sirketin,
baglantili ev teknolojileri, enerji verimliligi

ve sUrdurulebilir teknolojiler konusunda da
faaliyet gosterdigi bolgelerde rekabet glicinu
artirmasi hedefleniyor.

“Yeni girisim Asya-Pasifik
pazarindaki varligimizi
gic¢lendirmede énemli ve stratejik
firsatlar sunuyor”

Arcelik Hitachi Home Appliances sirketinin
kurulusu vesilesiyle dlzenlenen cevrimici
etkinlikte konusan Ko¢ Holding Dayanikli
TUketim Grubu Baskani Fatih Kemal
Ebiclioglu, “Global blytme stratejimizde
6nemli bir déntm noktasi olan bu ortak
girisimin kurulmasi icin Hitachi GLS ekibiyle
birlikte aylardir 6zenle ve dayanisma icinde
calisiyoruz. Bu yeni girisim iki sirkete de Asya-
Pasifik pazarindaki varligini gl¢lendirmede
onemli ve stratejik firsatlar sunuyor.
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Arcelik Hitachi Home Appliances, klresel
ve yerel pazar ihtiyaclarini karsilamak i¢in
her iki sirketin glclt pazar konumundan,
kuresel uzmanlgindan ve Hitachi'nin marka
mirasindan faydalanacak.” dedi.

Arcelik CEO’su Hakan Bulgurlu:
“Kiresel bliyiime hedeflerimize
ulasma yolunda bizim icin ¢ok
6nemli bir adim”

“Ev teknolojilerinde dinyanin énde gelen
sirketlerinden biri olma vizyonumuz ve
ktresel buytme hedeflerimiz dogrultusunda
cok onemli bir adim attik. Urtn portféyu
ve operasyonel tarafta saglayacagimiz
sinerjilerle yeni cografyalarda bUyUmemizi
devam ettirecegiz. inovasyon ve Ar-Ge
alanindaki gtclerimizi birlestirerek, mevcut
ve yeni pazarlarda genis bir Urln portféyu
ve tamamlayici teknolojiler ile cok daha
bUyUk bir tuketici kitlesine ulasma firsatini
yvakalayacagiz.”

Hitachi Global Life Solutions Inc. Baskani
Jun Taniguchi: “Surdtrulebilir bir toplum
olusturacak Urlin ve hizmetler gelistirecegiz”

Arcelik Hitachi Home Appliances’in iki
sirketin tamamlayici satis aglarini ve Urdn
stratejilerini guclendirerek rekabette avantaj
elde edecegine ve kuresel ev aletleri
pazarinda lider olacagina inancini dile getiren
Hitachi Global Life Solutions Inc. Baskani Jun
Taniguchi, “Cevresel direng ve dijital teknoloji

Home Appliances

gibi sirketlerimizin fark yaratan teknolojilerini
bir araya getirerek tlketicilerin yasam
kalitesinin iyilestirilmesine katkida bulunacak
ve surdurulebilir bir toplum olusturacak Grtn
ve hizmetler gelistirecegiz.” dedi.

Arcelik Hitachi Home Appliances Genel
Mudurt Zafer Ustiiner: “Yeni ve heyecan
verici bir yolculuk”

Yeni sirketin genel mudurlGgu gorevini
yuritecek olan Zafer Ustiner, “Bugtin,
GUneydogu Asya pazarindaki artan geng
nUfusun degdisen ihtiyaclarini karsilamak

ve onlarin alim glcunden faydalanmak icin
kurulan Arcelik Hitachi Home Appliances icin
yeni ve heyecan verici bir yolculuk basliyor.
Bu sirket, tum cografyalarda blUyUmeyi
hizlandirmak ve buyume potansiyelini
gergeklestirmek icin iki sirketin klresel
stratejilerini bir araya getiriyor, Grln sinerjisi
olusturuyor, marka ve tanitim faaliyetlerine
yatirim yapiyor. Sirket, ortakligimiz sayesinde
kazandigi satin alma ve Uretim sinerjileriyle
verimlilikte gUg¢lu artislar elde etmemizi de
saglayacak. Bu yeni girisim, basariya ulasmak
icin Hitachi GLS’nin GUneydogu Asya’'daki
glclu varligindan ve hizla buytdyen Asya
pazarinda piyasaya sundudu Ust segment

ev aletlerinden faydalaniyor. Bu stratejik
ortak girisime buyuUk emek veren ekiplerimiz,
Arcelik Hitachi Home Appliances’in
onumuzdeki yillarda bUyUyUp gelismesini
dort gozle bekliyor.” dedi.

Hayatl kolaylastiran
ardimcilariyla
oh be Profilo varmis!

PROFiLO

dayanikl ev aletleri




Sektor Habert

Daikin Avrupa’daki ikinci buyuk VRV
Ureticisi olacak, 100 milyon euroluk pazari
Turkiye’ye ¢ekecek

Daikin, hali hazirda Avrupa’daki fabrikalarinda Urettigi merkezi iklimlendirme sistemi Urlnlerinden VRV
sistemlerini Ocak 2022’den itibaren Tlrkiye’de de Uretecek.

Turkiye pazarinda 10 yilda 11 kat bUyUyerek
dikkatleri Uzerine ceken Daikin Turkiye'den
bir yatirrm hamlesi daha geldi. Kuresel
Isinmaya karsi guclt bir micadele veren
Daikin Turkiye, bu kapsamda yeni yatirimi icin
dugmeye basti. Avrupa fabrikalarinda Uretilen
VRV sistemleri icin kollari sivayan sirket,

bu kapsamda Sakarya Hendek’te 15 milyon
euroluk yatirimla, 50 bin adetlik kapasite
artirnmina gitti. iklimlendirme sektérindn

en 6nemli Uretimleri arasinda gosterilen

VRV Urunlerini Ocak 2022 itibariyle Sakarya
Hendek’'te Uretmeye baslayacak olan Daikin
Turkiye, boylece Avrupa’da, Belgika’dan sonra
bu alanda Uretim yapan ikinci buyuk VRV
Ureticisi olacak. VRV Uretiminin yUzde 80’ini
ihrac edecek olan sirket, Urdnlerini Orta Dogu
ve Afrika bolgesine gbnderecek. Bu yatirimla
100 milyon euroluk bir pazari Avrupa’dan
Turkiye'ye cekmeyi hedefleyen Daikin Turkiye,
Ulke ekonomisine de gUclu bir katki sunacak.

Kiresel Isinmayi ylizde 68 azaltiyor
Daikin’in R32’li ilk Grtnt olan Mini VRV 5-S
isimli cihazi, sektorde adeta bir devrim
niteligi tasiyor. Kuresel iIsinmaya karsi
verilen mutcadelenin somut bir 6rnedi olan
cihaz, yluzde 68 daha dustk kuresel 1Isinma
potansiyeli (GWP) degerine sahip. R32
sogutucu akiskani sayesinde hem verimlilik
hem de cevreci dzellikleri en Ust dlzeye
tasiyor. Bunun yani sira ¢cok sayida yeni
ozellikler ile gelistirilmis olan R32’li Mini
VRV 5-S serisi, kompakt yapisiyla kurulum
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esnekligi saglyor. 5 dusUk ses seviyesinde
calisabilen cihaz, asimetrik olarak tasarlanan
yeni fani sayesinde yuksek hava debisi
saglamak icin ideal ortam olusturuyor.

Ev akilli otomasyon ara yUzu ile entegre
edilebilen cihaz, opsiyonel olarak Amazon
Alexa veya Google Asistan Uzerinden online
ve sesli kontrol imkani da veriyor.

Uretimin yiizde 80’i ihrac edilecek

Daikin Turkiye’nin CEO’su Hasan Onder,
Tarkiye pazarina girdikleri ginden bugutne ulke
ekonomisine katki sunmak icin ¢alistiklarini
soyledi. Bu kapsamda Daikin’in globalde
yapacadi yatirimlarin Turkiye'ye cekilmesi icin
de calistiklarini dile getiren Onder, “Daikin
Tarkiye'nin 10 yilda 11 kat bUylUme basarisini
elde etmesi, Turkiye'ye olan
glveni de artirdi. Daikin VRV
sistemleri Uretim kapasitesini
artirmay! hedefliyordu. Bu
kapsamdaki yatirimi Turkiye'ye
cekmeyi basardik.” dedi. VRV
sistemlerinin hali hazirda
Avrupa’daki fabrikalarda
aretildiginin bilgisini veren Onder,
Ocak 2022'den itibaren Turkiye'de
de Uretilecegini kaydetti.

Boylece bu alanda Uretim yapan
Avrupa’daki ikinci VRV Ureticisinin
Daikin Turkiye olacagini anlatan
Onder, “Bu alanda 15 milyon
euroluk ek yatirnmla 50 bin adetlik S

kapasite artirrmina gittik. Burada Urettigimiz
50 bin adetin 40 binini, yani ylzde 80'ini

Ortadogu ve Afrika bolgelerine ihrac edecediz.

Bu ihracatla 100 milyon euroluk bir pazari
Avrupa’dan Turkiye'ye cekmeyi planhyoruz.”
ifadelerini kulland.

Bitce kesintisi yapmadik

Daikin’in Ar-Ge, inovasyon ve teknolojisiyle
iklimlendirme sektorintn acik ara lideri
oldugunu belirten Onder, sdyle devam etti:
“Daikin’in Japonya ve ABD’de cok buyUk iki
teknoloji merkezi bulunuyor. Japonya'daki
Teknoloji ve inovasyon Merkezi'ne 300
milyon dolarlik yatirim yapildi. DUnya ¢capinda
25 Ar-Ge merkezi var ve bu merkezlerde
yaklasik 8 bin muhendis calisiyor. Ar-Ge
merkezlerimizde yUrtttigumuaz calismalarin
bir sonucu olarak bugtin CERN'de bile
Daikin’in tstun teknolojili Grdnleri kullanilyor.
Daikin, globalde yillik ortalama bin 300
civarinda patent yayinliyor ve butgesinin
onemli bir bolumunt Ar-Ge ve inovasyona
ayiriyor. Pandemi déneminde sektdérimuizde
bir daralma olsa da biz Daikin Turkiye

olarak yatirim hedeflerimizde bir degdisiklik
yvapmadik. Daikin, bes yillik planlar ile hareket
ediyor. Bu yuzden 6zellikle Ar-Ge alanindaki
yatirimlarimizda herhangi bir butce kesintisine
gitmedik. Biz Japon mali takvimine gére
hareket ettigimizden 2021 yilina nisan ayinda
giris yaptik. Ar-Ge giderlerinin ciromuza orani
ylzde O,5'ten ylzde 0,7 seviyesine yukseldi.
2022 Ar-Ge yatirim planlarimizda da bu
seviyeyi yine ayni oranda yUkseltme hedefimiz
bulunuyor.”

"= Hasan Onder
" Daikin Turkiye'nin CEO’su

VESTELCELL e gelene

internet

Vestel Urlnlerinde

150 TL’ye

varan hediye ceki

* Hediye cekleri, belirli tarifelere yeni gelen bireysel abonelerin 12 ay s6zline, kampanyaya katilan Vestel magazalarinda gegerlidir.

Hediye ceklerinden 09.04.2021-31.12.2021 tarihleri arasinda VESTELCELLe yeni gelenler yararlanabilir. indirim geki 3 ay gecerlidir, tek faturada kullanilabilir. Yapilan alisverigin
indirim geki tutarina esit ya da daha fazla olmasi gerekmektedir. Telsiz kullanim {icreti ile yeni hat tesisinde OIV ve telsiz ruhsatname (icreti alinir. Taahhiit sonunda giincel fiyatlar
uygulanir. Ihlalde cayma bedeli alinir. Miicbir sebep halleri saklidir. Kampanya sartlarini, tarihlerini degistirme, durdurma, iptal etme hakki sakhdir. VESTELCELL bir TT Mobil

lletisim Hizmetleri A.S. hizmetidir. Ayrintilar igin: vestelcell.com.tr
@ony Vesteeceann
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Goldmast

Sektor Habert

Kredi karti1 taksit sayisina yeni duzenleme
getirildi

Bankacilik DUzenleme ve Denetleme Kurumu
kredi karti taksit sayilarina yeni dizenleme
getirdi. Buna gore elektrikli esya alimlarinda
taksitlerin 12 aydan 9 aya indirilmesine,
televizyon alimlarindaki 3.500 Turk Lirasi
sinirinin 5.000 Turk Lirasi olarak belirlenerek
fiyati 5.000 Turk Lirasina kadar olan televizyon
alimlarinda 9 ay olarak belirlenmesine karar
verildi.

Bankacilik DUzenleme ve Denetleme
Kurumu (BDDK), kredi karti taksit sayilarinda
dlzenlemeye gitti. Buna gore basil ve kulce
halinde olmayan kuyumla ilgili harcamalarda
taksit sayisi 6 aydan 3 aya indirildi.

Mobilya ve beyaz esya aliminda kredi kartina
taksit 12 aydan 9 aya dusuruldd. TV aliminda
fiyati 5 bin TL ve Uzerinde olanlar icin taksit
4 ay oldu. Fiyati 5 bin liraya kadar olan
televizyonlar icin taksit sayisi ise 9 ay olarak
korundu.

Tasit kredilerinde vadeler disti

Tasit kredilerinde de vade sureleri indirildi. 48 aydan 36 aya indi. Nihai fatura degeri 300 750 bin TL tzerinde olup 1 milyon 500 bin
Fiyati 120 bin TL ve altinda olan tasit aliminda bin TL Gzerinde olup 750 bin TL'nin Uzerinde TL'nin Gzerinde olmayan tasit alimi amaciyla
kredi vadesi 60 aydan 48 aya indi. 120 bin ile olmayan tasit alimi amaciyla kullandirilan kullandirilan kredilerde vade siniri 24 aydan 12
300 bin TL arasindaki araclarda kredi vadesi kredilerde vade siniri 36 aydan 24 aya indirildi. aya cekildi.

Denizli’deki ilk LG magazasi acildi

LG Turkiye, Turkiye
capindaki yatirimlarina
Denizli ile devam
ediyor. Denizli'nin

ilk LG magazas! LG
Brandshop Cng, son

R g LG Brandshop
Urtnleri incelemek ve Teraspark AUMldE A[;Ildl[

bu Urtnler hakkinda
bilgi sahibi olmak
isteyenleri bekliyor.
Teraspark Alisveris
Merkezi’'nde yer alan
LG Brandshop Cng'de,
beyaz esya, TV, ses
sistemi, hoparlér ve
klima sistemlerinin
yani sira, birbiriyle
konusan cihazlardan
uzaktan yonetilebilen @ LG . E;:'"'J
beyaz esyalara, kisisel
asistan gorevi géren

TV'lere kadar yeni nesil teknolojileri sergileniyor. Kaplyl acmadan ylzde 99,9'a varan oranda yok eden ¢camasir makineleri, yine Steam
Gzerindeki ekran yardimiyla icerisindekileri gésteren buzdolabi LG teknolojisinin gucu ile calisan bulasik makineleri, yapay zekaya sahip
InstaView, iki farkli camasiri, iki farkli bélmede tek seferde yikayabilen 2021 serisi TV’ler, UV Nano teknolojisi ile serin ve ferah havanin yani
LG TwinWash ¢camasir makineleri, iki yerine dért yikama kolu ve sira, hijyenik hava da sunan 2021 model klimalar magazanin ilgi ceken
Steam (Buhar) teknolojisi ile ekstra temizlik saglayan, alerjenleri drdnleri arasinda yer aliyor.

BUZUL VENTY XL AIRBOT
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Sektor Habert

Pandemide endustriyel camlara
rekor talep

Pandemi cama yaradi. Yorglass CEO’su Semavi Yorgancilar pandemi déneminde, evlerin oturma
odalarindan banyo ve mutfaklara kadar her alanda kullanilan islenmis endUstriyel cama ilginin rekor
seviyede arttigini séyledi.

GARANTI

ECO-POWER
INVERTER
MOTOR

UrUnlerini alti kitada sayisi 60’a yakin Ulkeye . r_
ulastiran Yorglass, yarim asra yaklasan

tecrUbesiyle islenmis endustriyel cam -
sektoérine dnculuk ediyor. Turkiye'nin bes

farkl sehrinde faaliyet gdsteren tesislerinde

Uretim yapan Yorglass, artan ihracat talepleri

ve musteri beklentilerine uygun ve en hizli

sekilde cevap veriyor.

352 milyar dolari bulmasi
bekleniyor

Yorglass CEQO’su Semavi Yorgancilar,
gelecek bes yilda katma degerli camlara
egilimin de artmasiyla yillik ortalama

ylzde 3,6 buyumesi beklenen klresel diz
cam pazarinin, surekli genisleyen kullanim
alanlariyla strdurulebilir bir gelecek igin
olaganustu imkanlar tasidigini soyledi.
Yorgancilar, “Farkli arastirma sirketlerinin
glincel sektor analizi raporlarina goére 2028
yilinda klresel dlz cam pazar hacminin

352 milyar dolari bulmasi beklenen
sektorde; pazarin bUyUme dinamiklerini
tetikleyen en dnemli iki faktodran, insaat
alanindaki artan harcamalardan ve binalarda
enerji verimliliginin artirilmasina yonelik
duzenlemelerden kaynaklanacagdi tahmin
ediliyor” dedi. Toplam pazarda ylUzde 36 1
ile en buyuk paya sahip olan temperli —-_——
camlardaki yUksek talebin elektronik st
ve insaata alaninda bUyume ile devam

edecedinin bilgisini veren Yorgancilar,

sdzlerini sdyle strdurdd: “Tahminen

dénemde yillik ylzde 3,8 ortalama ile en f - L
hizli btyUmenin izolasyonlu camlarda olmasi &
bekleniyor. 2020’de pandemi etkisiyle

bUyUmesi durmus olan kuresel diz cam

pazari, 2021 itibari ile artan tluketici talebine

cevap vermek Uzere Ureticilerin yatirm

kararlariyla tekrar bUyUmeye basladi.”

Standart ebatta 14 KG yikama
ve 9 KG kurutma kapasitesi.

Id

Tek makinede yikayin, kurutun,
kalan zamanin keyfini ¢ikarin.

Semavi Yorgancilar
“Yogun talep var” Yorglass CEO’su

Dunyay! etkileyen pandemi nedeniyle

artik evlerde daha ¢ok vakit gecirildigine
dikkat ¢ceken Yorgancilar bu degdisimin
sektoru etkiledigini vurguladi. EndUstriyel
camlarin ev, ofis ve is yerlerinin her alaninda
kullanildigini ifade eden Yorgancilar, “Renkli,
cift tarafli, retro, ayna ve lamine camdan
cerceve camina, yuksek performansli
teknolojik camdan firin, kombi, ticari
sogutucu ve buzdolabi camina kadar

ofis, mutfak, banyo ve ev mobilyalarinda
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kullanilan islenmis endUstriyel camlara is
ortaklarimizin yogun talebi var. Yuksek
standartlardaki Grtnlerimizle pazarin
taleplerini karsilamak i¢in yogun ¢alistigimiz
bir dénemdeyiz.” diye konustu.

italya, Polonya, Almanya...

Yorgancilar, endustriyel Grtin tasarimlarinin
cam sektdrlne yon verdigini soyledi. 202Tin
ilk bes ayinda ihracat pazarinda italya,

Polonya, Almanya, ispanya ve Kanada’'nin
one ciktigini sdyleyen Yorgancilar,
“Ulkemizde faaliyet g&sterdigimiz alanlarda
pazar payimiz ylUzde 50, Avrupa’daki pazar
payimiz ylUzde 25 seviyesinde yer aliyor.
ihracat hedeflerimize kisa stUrede ulasarak
2021 sonunda toplam ihracatimizi énceki
yila gére ylzde 60, toplam ciromuzu ise
vaklasik ytzde 50 artirmayi amacliyoruz.”
diye konustu.

» Eco-Power Inverter Motor teknolojisi
« hOn (Wi-Fi ve Bluetooth) uygulamasiyla uzaktan yonetin
» Auto Care Akilli Programlama teknolojisi

 Care Dose Otomatik Dozaj sistemi

0850 811 12 90 hoover.com.tr ) HooverTurkiye (@ HooverTurkiye @) hoover_turkiye (@ hooverturkiye

hOn uygulamasini indirin ve
urun performansimzi gelistirin.
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“Girisimin Kadin Kahramanlar Projesi’nde
egitimler basladi

Turkiye Odalar
ve Borsalar

Birligi (TOBB) KADIN BAYi
Kadin Girisimciler

S
Kurulu ve Beko

is birliginde, Arcelik Perakende Akademi
destegiyle hayata gecirilen “Girisimin Kadin
Kahramanlari Projesi”’nde egitimler baslad.
7 bin girisimci kadina ulasmasi hedeflenen
proje ile, kadinlarin is hayatinda gt¢lenmesi
hedefleniyor. Egitimleri tamamlayan
girisimciler, dilerlerse “Beko 100 Kadin Bayi”
Projesi kapsaminda Beko bayisi olabilecek.
Beko’nun hedefiyse kadin bayilerin sayisini

sUrekli artiracak sekilde
calismaya devam etmek.

Kadin girisimciligini
sahiplenen ve destekleyen
Beko; girisimcilik
ekosisteminde kadinlarin
temsilini artirmak amaciyla
2019 yilindan beri strdurdtgu
“Beko 100 Kadin Bayi”
projesinin ardindan, toplumsal
cinsiyet esitligi vizyonunun
yeni bir adimi olarak
“Girisimin Kadin Kahramanlari
2y =2 Projesi’ni TOBB is birligi ile
hayata gecirdi. Programi tamamlayan kadin
girisimciler, dilerlerse “Beko 100 Kadin Bayii”
projesi kapsaminda is hayatlarina Beko bayi
olarak devam edebilecek.

TOBB Kadin Girisimciler Kurulu ekosistemi
icinde yer alan girisimci kadinlara, Beko 100
Kadin Bayii Projesi kapsaminda saglanacak
olan tesvikler sdyle:

* Beko cografi konumlandirma ekibi
tarafindan, magaza lokasyonunun firsat analizi
yapllarak belirlenmesi ve magdaza secimi

« Dekorasyon ve altyapida kullanilan ana

malzemelerinin Ucretsiz temini

* Kontrat ve sdzlesme sonrasi acilis etkinlikleri
ve reklam kampanyalarinin saglanmasi

* Lokasyon analizine gore verilen kira
destekleri

* Mentor agina katihm ve kadin bayiler icin
kadin mentor uygulamasi

* Magazacllik, yonetim, satis ve Urtn
egitimleri

* Token Finansal Teknolojiler firmasi is birligi
ile - Ucretsiz yeni nesil android POS cihazi

* Magaza teshirinde kullaniimak Gzere
Ucretsiz goruntlleme teknolojileri sistemi
destegdi (DS TV)

» Girisimcilerin kamu desteklerinden de
faydalanabilmeleri icin 6zel tasarlanan Ucretsiz
danismanlik destedi

« [lave kadin bayii magaza primi destegi
e Calisan personele ¢zel ilave prim destekleri

+ Ik mal alimi 6zel indirim ve vadelendirme
destedi

* Acllis strecinde yapilan 6zel satis
kampanyas! destegdi

Misteri deneyimini en iyi yoneten marka

Vestel oldu

Tarkiye’nin ilk ve tek musteri memnuniyetini
olcen platformu Sikayetvar tarafindan
duzenlenen A.C.E Awards 2020 kapsaminda
30'u askin sektorde faaliyet gbsteren markalar
degerlendirmeye alindi. “MUkemmel MUsteri
Memnuniyeti Basari Odulleri” kapsaminda
Vestel MUsteri Hizmetleri, hem beyaz esya
hem de televizyon kategorilerinde A.C.E.
Diamond Odulleri’nin sahibi oldu. 8 yildir
musteri deneyimini en iyi yoneten marka
unvanini elinde bulunduran Vestel MUsteri
Hizmetleri, 6zellikle pandemi déneminde
hayata gecirdigi yenilik¢i uygulamalar ve
tuketicinin hayatini kolaylastiran hizmetleriyle
odule layik goralda.

Vestel'in her kosulda tUketicisinin yaninda olan
bir marka olarak musteri deneyimini daima
yUkseltme hedefinde olduklarini belirten Vestel
CEQO’su Turan Erdogan, “Yalnizca Urettigimiz
teknolojiyle degil, hizmet anlayisimizla

da tuketicimize benzersiz bir deneyim
vadediyoruz. Her beklenti ve talebe, olasi her
istege ‘Vestel'le olur, neden olmasin?’ diyerek
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yaklasiyor, yenilikci uygulama ve hizmetlere
oncultk ediyoruz. 2020 yili memnuniyet
puanimiz pandemi déneminde saglik
calisanlari ve 65 yas Ustlne &zel uygulamalara
ek olarak toplum sagligini gbzeten ¢odztmler,

hizl ve sonuc odakli hizmet anlayisi ve seffaf
iletisim streclerimizin de etkisiyle yine artis
gosterdi. Ozverili calismalariyla bu basariyi
elde eden Vestel Musteri Hizmetleri ekiplerini
tebrik ediyorum.” dedi.

Kiyma makinesi alirken bu 6zelliklere bakin

Kiyma makinelerine olan talep, Kurban
Bayramr'yla birlikte daha da artti. Tuketiciler
evlerinde kullanacaklari “ev tipi” kiyma
makinesi arayisina girerken MediaMarkt
Turkiye de bu UrlUnlerden satin alirken nelere
dikkat edilmesi gerektigine yonelik bir rehber
olusturdu. Tuketiciler ilk olarak Grdnudn
wattina (motor glclne), hangi aparatlari
(sosis, sucuk vs.) icerdigine, salca yapiminda
kullanilabilirligine ve disklerinin celik olmasina
odaklanabilir.

Motoru gilicii ve dakikadaki islem
kapasitesi basi ¢ekiyor

TUketiciler ilk etapta makinenin motor
glictine dikkat edebilir cinkU islem kapasitesi
icin Uranun sahip oldugu gl¢c cok Gnemli

bir etken. GUclU bir makine ile et veya

farkli bir Grtin daha kisa strede ve daha az
eforla kiyma haline getirilebilir. Ayni sekilde
makinenin dakikadaki islem kapasitesine de
g6z atilmasinda fayda var.

Farkli aparatlar gesit cesit 1zgaralar
TUketicilerin arastirmasi gereken diger bir

konu da makineyle birlikte gelen aparatlar.

Bu noktada makinenin hangi islemlerde de
kullanilacagl énemliyken bazi Grlnlerde sosis
veya sucuk yapma aparatlari da bulunuyor.
Bunlara ek kimi Grtnlerde kalin ve ince 1zgara
secenekleri de mevcut. Bu sayede hamburger
icin farkl, ince kiyma veya kofte icin farkl
kiyma cekilebiliyor. Bunlara ek olarak salca
yapma aparatlari olan Urln alternatifleri de var.

Celik diskli makinelerin

avantaji cok

Kiyma makinelerinde disklerin ¢elik olmasi
hem uzun 6mMUrld bir kullanim hem de saglik
acisindan énem tasiyor. Bu nedenle gelik
diskler, paslanmaz yapisiyla daha saglikl

bir alternatif olacaktir. Buna ek makinelerin
parcalarinin ayrilabilir olmasi da hijyen
acisindan énemli.

Kahve Diinyasi “Insana Saygi Odiilii”’nii kazandi

Her yil Kariyer.net tarafindan geleneksel
olarak duzenlenen Turkiye’'nin en koklU insan
kaynaklari 6duld “insana Saygl Odulleri’nin
bu yilki kazananlari aciklandi. Kahve DUnyasi,
en cok istihdam saglayan, en cok basvuru
alan ve aday basvurularinin tamamini
yanitlayan sirketlere verilen édule ikinci kez
layik goruldt. 2020 yilinda da ayni 6dult alan
Kahve DuUnyasi, boylece Ust Uste iki yil insana
Saygl Oduli’'nun sahibi oldu. Pandemiye
ragmen 2020 ve 2021 yilinda kendi tarihinde
en fazla yeni magdaza sayisina ulasan Kahve
Dunyasl, hem genel merkezinde hem de

yeni magazalariyla ¢calisan sayisini artirdi.
Yatirimlarini istihdamla destekleyen Kahve
Dunyasr'nin hedefinde yilsonuna kadar yeni
magazalar acarak istihdama yaptidi katkiyi
daha da artirmak var.

Kariyer.net
Insans Sayg Cdilled
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~VINIZIN
ezzet Ustas

Arzum Maxi Grill Pro

Lahmacundan bazlamaya, ev yemeklerinden
1Izgaralara cesit cesit lezzetler
Arzum Maxi Grill Pro ile sofralarinizda.

Beyaz esya satislari kademeli normallesme
doneminde 2 katina ¢ikti

Pandemi doneminin beraberinde getirdigi kisitlamalar, turizmmden teknolojiye her sektérl olumsuz
yonde etkilese de, tedbirlerin azaltiimasi sektdrleri yeniden hareketlendirmeye basladi. Ozellikle 1
Temmuz itibariyla baslayan kademeli normallesme sureciyle dGgin tdérenlerine izin verilmesi, alisveris
sektorinl de buyuk 6lctde etkiledi.

MAXI GRILL PRO

1 Haziran'dan itibaren evlilik ve digun
konusunda uygulanan tedbirlerin azaltilmasiyla
birlikte, dugun sektdri ve buna bagli olan
sektorlerde buyuk bir artis yasandi. DUgun,
nisan, kina gibi organizasyonlarin yapildidi
salonlarda gecen seneye kiyasla, blylUk oranda
bir artis s6z konusu. Pandemi déneminde
ertelenen 250 bin dugunle birlikte, bu

yaz 750 bin dugunun yapilacagdi tahmin
ediliyor. DUgUn organizasyonlarinin planliyor
olmasi, beraberinde alisveris sektérini de
canlandiriyor. Kisitlamalarin énemli élgtide
kaldirildigl 2021 Haziran ayinin satis verileri,
ozellikle beyaz esya satisi oranlarinin arttigini
goOsteriyor.

Beyaz esya satislarinda 2,6 kat

artis yasandi

2020 ve 2021 yillarinin Haziran aylarini
karsilastirdiklarinda buyuk bir fark oldugunu
aciklayan incehesap.com Kurucu Ortadi
Nurettin Erzen, bu yil verilerinin gecen yilin
ayni dénemiyle kiyaslandiginda, beyaz

esya satislarinin toplam 2,6 kat arttigini
belirterek sunlari séylUyor: “Beyaz esya
kategorisinde dénde gelen Grun gruplarindan
buzdolaplarinda 4,4 kat, bulasik makinelerinde
3,8 kat ve camasir makinelerinde 2,6 kat artis
yakaladik. Ayni dénem icinde robot stpurge
satislarimizda %57, klima satislarimizda %36’k
bir artis gdzlemledik. Bu dénemdeki televizyon
satislarimizi inceledigimizde, en ¢cok satisi
yapilan Grtn modellerinin 50 in¢ ve Uzeri

uydu alicili 4K akilli televizyonlar oldugunu
belirledik.”

Siteyi ziyaret eden kadin
kullanicilarin sayisi 2 kat artti

Beyaz esya UrUnlerindeki sayfa gortunttlenme
sayisinin 2,5 kat arttigini sdéyleyen Erzen, bu
kategoride dénde gelen Urln gruplarindan
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buzdolaplarinda 3 kat, camasir makinelerinde
2,5 kat ve bulasik makinelerinde 1,7 kat

artis yakaladiklarini belirterek site grafigi
verilerini su sdzlerle acikladr: “Yas gruplarini
inceledigimizde, beyaz esya ve televizyon
kategorilerinde trafik artisinin yogun olarak
25-54 yas araliginda oldugunu gozlemliyoruz.
Bu gruptaki artis orani 2,1 kat olarak
gerceklesti. 35-44 yas araliginda 2,6 kat, 25-34
yas grubunda 2,2 kat ve 45-54 yas grubunda
1,6 kat artis yakaladik. Ayni dénemde, beyaz
esya ve televizyon Urdnlerini ziyaret eden
kadin kullanicilarin sayisi 2 kat artti.”
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Halil ibrahim Basoglu

Basoglu Kablo Yonetim Kurulu Baskani

Uretim yapiyor

Basoglu Kablo, 6 ayri lokasyonda

“Her cesit beyaz esya icin kablo, kablo adaclari, profiller ve baski contalar ile birlikte sinyal lambalari,
gaz nakil borulari, glines ve rizgar enerji solar kablolari Uretiyoruz. Ayrica savunma sanayi,

rayh tasimacilik, gemi insa, madencilik, aydinlatma sektdrlerine de genis capta hizmet Uretmekteyiz.
Uretimini yaptigimiz tim mamullerimiz TSE ve yurt disi tim standartlara sahiptir.”

Roéportaj: Subcon Turkey Dergisi adina

Yildirim Séylemez (Dagitim Kanali imtiyaz Sahibi)

el

BASOGLU KABLOD v PROFIL
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BASOGLU *KABLO
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Sektoériin duayen isimlerinden

biri olarak kendinizden bahseder
misiniz? is yasaminiza nerede, nasil
basladiniz?

6 Ekim 1944 istanbul dogumluyum. 1962
vilinda Kabatas Erkek Lisesi’'ni bitirdikten
sonra maddi imkansizliklardan dolayi calismak
zorundaydim. Hayatimin en blylk sansi
olarak kabul ettigim Rahmetli Agabey’im

Unal Kardes’in yaninda calismaya basladim.
Kendisinden hem insanligi, hem ybnetmeyi
hem de ticareti 6grendim.

Yili tam hatirlamiyorum ama her halde 1975
sonrasl kendisinden izin alarak ayrilip, bir
arkadasim ile ortak Bankalar Caddesi’nde
magdaza actik. Magazacilik beni hicbir zaman
tatmin etmediginden 1980 yilinda 4 ortak
olarak ilktel A.S.yi kurduk. ilk dnce emaye
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bobin teli Uretimiyle basladik. Finansman
zorlugundan dolay! birakip, Silikon Kablo ve
Profil Uretmeye karar verdik. O zaman bu
sektorde faaliyet godsteren ve piyasaya hakim
olan iki firma vardi.

1987 yilinda birtakim nedenlerden dolayi
ortakligimizi bozmak zorunda kaldim.
Keskeleri hayatimdan ¢ikardim ama bu
konudan s6z acildiginda devam etseydi derim.

1990 yilinda Maltepe’'de tamamen aile sirketi
olan Basoglu Kablo ve Profil A.S.yi kurdum.

Uretim lokasyonlariniz hakkinda
bilgi verir misiniz?
Once Istanbul Maltepe’de silikon kablo ve

profil Uretimine basladik. ik basladigimizda bir
ekstruderimiz ve bir hamur karma makinamiz

vardi. Kalitemiz ve hizmet anlayisimizdan
dolayi bir yilin sonunda “Beyaz Esya” Uretimi
yapan firmalara kendimizi kabul ettirdik.

1995 yilinda Uretim alanimiz yetmemeye
basladigindan Bolu Organize Sanayi
Bolgesi’nden bir arsa alip, 1500 metrekareye
ik fabrikamizi insa edip, 1996 yilinda Istanbul’u
kapatip, tum Uretimlerimizi Bolu’ya tasidik.
2001 yilinda ayni bolgede 2. fabrikamizi, 2007
yilinda da 3. fabrikamizi devreye aldik.

2005 yilinda Polonya lokasyonumuz devreye
girdi. Halen basari ile devam etmekte.

2014 yilinda da ana sanayimizin daveti
Uzerine Cerkezkody fabrikamizi devreye

aldik. Bu yillar zarfinda makine parkimizi ve
Uretimimizi cesitlendirdik. Yaklasik 7 yildir bu
lokasyonlarimiz da Uretimimiz artarak devam
etmekte.

Yine ana sanayilerimizden gelen talepler
dogrultusunda Manisa Organize Sanayi
Bolgesi'nde 15.000 metrekare bir fabrika
kiraladik. Burada tamamen son teknolojiyle
Uretilen makinalar ile Uretim yapacagdiz.

Manisa ile oglum Tolga Basogdlu ilgileniyor.
Simdi deneme Uretimleri yapilmakta, 2021
Adustos sonunda tum boltmleri ile devreye
girecek.

Genel merkezimiz Istanbul Dudullu’da
bulunuyor. ic ve dis pazarlamamizi da
merkezimizde yaplyoruz.

Su an icin 1160 arkadasimiz ile tum
lokasyonlarimizda Uretim yapmaktayiz. Son
bir yildir hizmet verdigimiz firmalarimizin
talepleri arttigindan dolay! 3 vardiya olarak
Uretim yapmaktayiz. BUytmemiz hep kriz
doénemlerinde gerceklesmistir.

Manisa fabrikamiz tam kapasite ile devreye
girdiginde 1.450 kisiye ulasacagimizi tahmin
ediyoruz.

Ortada bir basari 6ykUsu varsa bunu beraber
calistigimiz ekibimiz ile gerceklestirdik.

Lokasyonlarinizda neler
Uretiyorsunuz?

Her cesit beyaz esya icin kablo, kablo
adaclari, profiller ve baski contalar ile birlikte
sinyal lambalari, gaz nakil borulari, glines

ve rlzgar enerji solar kablolari tGretiyoruz.
Ayrica savunma sanayi, rayli tasimacilik, gemi
insa, madencilik, aydinlatma sektorlerine de
genis capta hizmet Uretmekteyiz. Uretimini
yvaptigimiz tim mamullerimiz TSE ve yurt disi
tUm standartlara sahiptir.

Otomotiv sektort icin hazirliklarimizi
vaplyoruz. Elektrikli araclar Gretiminde de
bizim Urdnlerimize intiya¢c duyulacaktir.

Basoglu Kablo’nun bugiin geldigi
noktayi 6zetler misiniz? Basarinizi
nasil ifade edersiniz?

Once kendinize inanmaniz ve sizi her kosulda

destekleyecek bir aile yapisina sahip olmaniz
gerekiyor ki ben bunlara sahibim.

1992'de Maltepe’deki yerimiz yetmeyince
yer aramaya basladim. Bolu, ¢cok énceden
tanidigim dostlarimin oldugu bir sehir
oldugundan OSB icerisinde bulunan araziyi
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satin aldik. Biraz 6nce de belirttigimiz strecleri
yasayarak bu glne geldik.

Bir is yapiyorsaniz ya en iyisi olacaksiniz ya da
0 isi yapmayacaksiniz. Bugln Basogdlu olarak
biraz tevazu disi ama kendi konumuzda en
lyisiyiz.

Beyaz esya Ureticilerinden sonra, insaat
sektdrine hizmet vermeye basladik. Gurur

ile ifade ettigim “OSK ve SIMH-O” tipi
kablolarimizi Greterek, kablodan dolayi
cikacak yangin ihtimalini sifira indirdik. Bugtn
Ulkemizin hemen hemen tum tlnellerinde,
hava limanlarinda, gdkdelenler ve hatta isvicre
tUnellerinde guven ile kullanilmaktadir.

Gemi insa sektor icin “Turk Loydu” belgeli
kablolar Uretiyoruz. PVC esasli Kablolara
talep baslayinca onlarin degisik 6zellikte
olanlarini Uretmeye basladik. Silikon ve PVC
esasl kablolarimizi “ UL” sertifikalariyla
belgelendirdik.

Soma faciasindan sonra maden sektoru

icin kablo Uretme ihtiyaci oldugu kanaatine
vardim. Bildiginiz gibi madenlerde gdguk
meydana geldiginde iceriye giden eneriji kesilir.
iceride yangin vardir, duman vardir, zehirli
gazlar vardir. Ama enerji olmadigindan dolayi
cikis yolu bulunamaz.

Benim idealim go¢uk oldugunda dahi igeriye
enerjiyi géturebilmek. Bunun calismalarini
yaplyoruz ve son asamasina geldik diyebilirim.
Yasam felsefem geride guizel bir seyler
birakabilmek. Bunun icinde halen calisiyorum.

36 DagitimKanal - AGUSTOS 2021

Beyaz esya
Ureticilerinden sonra,
insaat sektériine hizmet
vermeye basladik.
Gurur ile ifade ettigim
“QSK ve SIMH-O” tipi
kablolarimizi lreterek,
kablodan dolayi ¢ikacak
yangin ihtimalini
sifira indirdik. Buglin
Ulkemizin hemen hemen
tim tlnellerinde,
hava limanlarinda,
gokdelenler ve
hatta isvicre
tiinellerinde gliven ile
kullaniimaktadir.

J

Dijitallesmeye Basoglu Kablo’nun
bakis acisi nedir?

Bu konuda c¢alisan ¢ok iyi bir ekibimiz var.
Cocuklarim teknolojiyi cok yakindan takip
edip, sirketimizde uyguluyorlar.

Pandemi sizi ve sektériniizii nasil
etkiledi?

Duruma gore haftada veya 15 giinde bir

tlm lokasyonlarimiz anlasmali oldugumuz
saglik firmasi tarafindan strekli kontrol
edilmekte olup, tum tedbirleri almis ve
devamli egitim vermekteyiz. Buna ragmen
arkadaslarimiz disari ¢iktiklarinda bu hastaligi
kapabilmekteler.

Pandemi ¢ciktigindan beri beyaz esya satislari
cok arttl. Temmuz ayl sonuna kadar da devam
edecedi kanaatindeyim. Bundan dolayi da ana
sanayilerimize yardimci olmak bakimindan

24 saat vardiyall calismaktayiz. Tum

arkadaslarima bu konuda ¢ok tesekkir ederim.

Oniimiizdeki dénem icin
hedeflerinizde neler var?

ihtiyacini gérdagamiz sektodrler icin yeni
Uretimlere girecegiz. Daha 6nce de belirttigim
gibi savunma ve otomotiv ve rayli tasimacilk
sanayi icin calismalarimiz slratle devam
etmekte ve bu sektorlere ait 6zel standartlara
muracaatlarimizi yaptik.

Bolu fabrikalarimizda akredite olmus iki Ar-Ge
departmanimiz ve buralarda emek harcayan
cok iyi ekiplerimiz var.

Su an 36 Ulkeye ihracatimiz gerceklesiyor. Bu
Ulke bizim, her konuda daha bilingli ve ¢cok
calismamiz gerekiyor. Ar-Ge'ye 6nem verip

teknolojimizi gelistirip, ihracatimizi artirmaliyiz.
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Turkbesd: “Beyaz esya satislari
vilin ilk yarisinda %41 buyudu”

Turkiye Beyaz Esya Sanayicileri Dernedi’ne (TURKBESD) Uye firmalarin ic satis ve ihracat olmak Uzere
6 ana Urlnde toplam satislari yilin ilk yarisinda 2020 yilinin ayni dénemine gére %41 oraninda artarak

17.426.912 adet olarak gerceklesti.

Turkiye Beyaz Esya Sanayicileri Dernegi
(TURKBESD), ilk yari yil sonuclarini ve
sektorle ilgili gelismeleri online dlzenledigi
basin toplantisiyla kamuoyu ile paylasti.
TURKBESD verilerine gére Ocak-Haziran
202T7de 6 ana Urtnde Turkiye satislari bir
onceki sene ayni déneme kiyasla %27
oraninda artti. ihracat %47 oraninda, Uretim
ise %48 oraninda artis gosterdi. TURKBESD’e
Uye firmalarin i¢ satis ve ihracat olmak UGzere
toplam satislari ise 2020 yilinin ilk yarisina
kiyasla %41 oraninda artarak 17.426.912 adet
olarak gerceklesti.

Haziran ayinda i¢ satislar gegen yil ayni
doneme gbdre %5 dusus gdsterirken, ihracat
%29 oraninda artti. TURKBESD Baskani Can
Dincer, “Sektorimuz senenin ilk 6 ayinda
hem Turkiye hem de ihracat pazarlarinda
cok iyi bir sinav verdi. Haziran ayi itibari ile

ic pazarda yUksek baz etkisi ve azalan konut
satislarinin etkisini hissetmeye basladik.
Ontmuzdeki dénemde COVID-19'un seyri

ve ekonomi Uzerindeki etkileri satislarimizda
belirleyici olacaktir.” dedi. Turkiye'nin beyaz
esyada %7’lik Uretim hacmi ile Cin’den sonra
dunyanin ikinci buyUk Uretim UssU oldugunu
vurgulayan Dinger, sektoérdn 29 milyonu askin
Uretim, 22 milyon ihracat adedi, Ulke geneline
yayllmis satis adi ve tedarikcileri ile blUyuk bir
ekosistemi temsil ettigini hatirlatti. Turkiye
beyaz esya sektértinin 60 bin dogrudan, 600
bin dolayl istihdamla ekonomi i¢in &nemli bir
itici guc teskil ettigini anlatan Dinger, genel
ekonomik kosullara degindi. Dinger, “Bayram,
dugun ve yazlik sezonu olmasi sebebiyle,
yaz aylari elektrikli ev aletlerine olan talebin
yUksek seyrettigi donemlerdir. Tuketici
intiyacinin yuksek oldugu bu tlr zamanlarda
kredi karti taksit sayilari tuketicilerin alim
gucunu destekleyen bir unsurdur. Enflasyon
rakamlarinin artis egiliminde oldugu bir
donemde ayrica kredi karti taksit sayilarinda
kisitlamaya gidilmesi tuketicilerin ihtiyaclarini
oOtelemesine yol acacaktir” dedi.

TURKBESD Yénetim Kurulu Baskan
Yardimcisi Semir Kuseyri ise, basin
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toplantisinda sektoérin gelisim ve yatirim
ihtiyaclarina isaret ederek, yUksek teknolojili
Uretim hedefine giden yolda; yazilim, parc¢a
Uretiminde yatirim alanlarinin belirlenmesi,
hukuki altyapinin saglanmasi, is gtict
dontstimu, inovasyon ekosisteminin
gelistirilmesi ve dijital donUstme uygun

fiziki altyapinin olusturulmasi icin kapsamli
calismalara ve desteklere ihtiyac duyuldugunu
belirtti.

Kuseyri, atilmasi gerekli adimlari soéyle dile
getirdi: “Hukuki altyapi baglaminda, Kisisel
Verilerin Korunmasi Kanunu’nun Genel Veri
Koruma Yonetmeligi uyumunu saglayacak
sekilde AB normlarina yakinlastiriimasi
konusundaki gelismeler sektorimuiz
tarafindan izlenmektedir. Bu calismalara

6zel sektérin de dahil edilmesinin Gnemli
oldugunu disunuyoruz. Isgicundn yeterlilik
dontstimu igin egitim sisteminin yeniden
yapilandirilmasini ve Universite-sanayi is
birliklerini 6Gnemli gdriyoruz. Fiziki altyapi
baglaminda ise; akilli sehir konseptinde

o6zel bolgeler olusturulmasi, kimelenme

ve is birligi ortami yaratilmasi ve 5G/6G ve
‘Akilll Sehir’ konseptini karsilayacak sehir
altyapisinin olusturulmasi faydali olacaktir.”
Kuseyri, TURKBESD olarak Ar-Ge ve Tasarim
merkezleri icin belli oranlar icerisinde uzaktan
calismanin éndndn agilmasini dngodren
“Teknoloji Gelistirme Bélgeleri Kanunu ile Bazi
Kanunlarda Degisiklik Yapilmasina Dair Kanun
Teklifini” de memnuniyetle karsiladiklarini dile
getirdi.

Avrupa Birligi Yesil Mutabakati ile ilgili
atilan adimlari degerlendiren TURKBESD
Yénetim Kurulu Uyesi Fatih Ozkadi da, AB’nin
acikladigl “Fit for 55” paketinin sektérlerin
tUm Uretim streclerini derinden etkileyecek
onemli mevzuat taslaklari icerdigini anlatti.
“Sinirda Karbon Mekanizmasi’nin ayni
paket kapsaminda ele alindigini belirten
Ozkadi, sdyle konustu: “Turkiye'yi dogrudan
etkileyecek duzenleme paketini bir tehdit
degil, ekonomimizi donusttrmek icin bir
firsat olarak goérmeli; bu dogrultuda karbon

notr olma vizyonuyla butuncdl bir iklim
degisikligi ve yeni bir kalkinma politikasi
gelistirmeliyiz. 16 Temmuz tarihinde

Yesil Mutabakat Eylem Plani’'na iliskin
Cumhurbaskanligi Genelgesi yayinlanmis
ve Ticaret Bakanligi tarafindan da Eylem
Plani kamuoyu ile paylasiimistir. AB’nin
2030 ve 2050 hedefleri dikkate alinarak
bu perspektifte detayl yol haritalarinin
hizli bir sekilde hazirlanmasi kritik olacaktir.
Ozelikle Paris Anlasmasina ydnelik

planda yer alan “lUlkemiz pozisyonunun
belirlenmesi” maddesinin hizli bir sekilde
tamamlanmasi ve Avrupa Yesil Mutabakati
kapsamindaki diizenlemelere uyumlu bir
yaply! Turkiye’'de ivedi olarak saglamamiz
elzem gorulmektedir”

“Yassi c¢elik tedarikinde yasanan
sikinti Giretimi ve ihracati olumsuz
etkiliyor.”

TURKBESD Yonetim Kurulu Uyesi Mehmet
Yavuz da, beyaz esyanin ana girdisi olan
Yassi Celik tedariki ile ilgili yasanan sikintiyi
dile getirdi. Mehmet Yavuz, “Son dénemde
yassl ¢elik tedarikinde yasanmakta olan
sorunlar beyaz esya Uretimi ve ihracatini
maalesef olumsuz etkileyecek seviyeye
ulasmistir. Yurticinde yassi sac vergilerinin
yarattigi etki ile piyasada bozulma
yasanmakta ve uygulanan vergi orani
dogrultusunda piyasa fiyatlari artmaktadir.
Ozellikle ihracatin éneminin cok daha

one c¢iktigl bir dbnemde, girdi temininde
yasanan bu zorluklar maliyetleri artirmakta
ve Uretimi riske sokmaktadir. Yurtici girdi
tedarikinde yasanan son derece sikintil
sUrec dikkate alindiginda, sektorin
onumUuzdeki dénemde ihracat ve Uretim
rekabetgciliginin olumsuz etkilenmemesi
adina yassi ¢elik Grtinlerinde gumrik
vergisi politikasinin gézden gegiriimesi
6nem arz etmektedir” dedi. Pandemide
hammadde fiyatlarinin fahis bir bicimmde
arttigini vurgulayan TURBESD Yénetim
Kurulu Uyesi Yavuz, en azindan gecici

bir stire icin ek vergilerin kaldiriimasinin
Ureticiyi rahatlatacagini ifade etti.

Biiylime Oran Tahminberi

Tiirkiye Beyaz Exya Sektirll
1020

DOWTANDE L BOYOR, | DONYA BIYAZ I5YA
ORFTiF(ss) | (mEThinisrs

6 Ana Uriin Grubu
Beyaz Ejya Pazar Hacmi Degisinmi

& Ana Uriin Grubul
Beyaz Esya Pazar Hacmi Degigimi

uaT

& Ana Uriin Grubu
Ihracat Ciro Daginu

DagitimKanah - AGUSTOS 2021 39



DIDEM TINARLIOGLU

Direm Fikir Atolyesi kurucusu

didem@direm.com.tr

Euro 2020 sonrasi Turk Milli Takimi Uzerinden
bir liderlik profili degerlendirmesi

Euro 2020 italya - ingiltere finaliyle sona erdi,
yakindan tanidigimiz Glkemizde bir ddnem
teknik direktorltk yapmis olan Roberto
Mancini’'nin italya’si sampiyonluda uzandi.

Ben sizlere turnuvanin analizinden veya Turk
milli takiminin basarisiz performansindan
bahsetmeyecegdim ancak bazi teknik direktorler
basta Senol Glnes Uzerinden bir liderlik analizi
yapmaya c¢alisacagim.

Sonug olarak liderlik sadece futbol sahasinda
degil is dlinyasinda bircok 6nemli sektérde
Uzerine uzun uzun konusulan, egitimler
dizenlenen ve aranilan bir 6zellik. Once

lider olmaktan ve liderlerin ézelliklerinden
bahsedelim sonra da son bir ayin en énemli
glndemlerinden bir olan Euro 2020 Uzerinden
bu kavrami tartisalim.

Liderlik 6zellikleri deyince karsiniza bircok farkli
ozellik ¢cikacaktir. Ben burada UGzerinde en fazla
konsensus saglanmis bazi ézellikleri 6n plana
cikaracagim.

1. Etkili iletisim becerisi

Turk kamuoyunda filozof denerek methiyeler
dUzulen sayin GUnes'in 6zellikle turnuva sonrasi
yaptidi aciklamalar ve agresif tavri bir liderden
cok korkmus bir yonetici gibiydi. Kendisine soru
sorulmasina bozulan, bir gazeteciye “Benim size
aciklama yapma zorunlulugum yok” diyen, Ugur
Meleke gibi iyi bir spor gazetecisinin katildigi
basin toplantisi sonrasinda ben soylediklerinden
bir sey anlamadim diye hakkinda bir kése

yazisi yazdigi Senol Glnes, birakin etkili bir
iletisim sUreci yUrttmeyi, iletisimden kacti ve
icine kapandi bile diyebiliriz. Halbuki turnuva
boyunca basarisiz olduklarinda da kamera
karsisina 6zglvenle gecen, dertlerini, yapip
yapamadiklarini tim ag¢ikligiyla anlatan ve
kamuoyundan gelen baskilar sonucu gérevlerini,
eksik yaptiklarini dustndukleri icin birakan bir
strt 6rnege rastladik.

jletisim en &nemli faktdrlerden bir tanesi o
ylzden Uzerinde bir 6érnekle daha durmak
istiyorum. Turk Milli takimi ile turnuvaya giden
ancak 1 dakika bile sahada yer almayan bircok
oyuncu oldugdu i¢in teknik direktérimuiz
fazlasiyla elestirildi. Gercekten de basarisiz
olmasina ragmen ayni kadroda israr etmesi
ve alternatif yaratamamasi fazlasiyla elestiriye
aciktl. Simdi bir de sampiyona bakalim. italya
milli takimi teknik direktért Roberto Mancini,
1988 Avrupa sampiyonasinda bir oyuncu olarak
turnuvaya katilmis ve o da o turnuvada bir
dakika dahi oyuna sokulmamisti. Bunun nasil
bir duygu yUkul yarattigini o kadar iyi biliyordu
ki turnuvaya getirdigi tim oyunculara sans
verdi, yedek kalecisini bile bir macta oyuna
aldi ve oyunculari ile arasinda bir iletisim bagdi
olusturdu, onlari anladigini hissettirdi. (Sadece
jtalya’nin 3. kalecisi goérev almadi turnuvada).
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Bu bag fark yaratan bir iletisim streciydi.

2. Glivenilirlik

Lidere glivenmek ¢ok énemlidir. Onun amiyane
tabirle sizi satmayacadini bilmeli ayni davranisi
siz de lider kimligine karsi gostermelisiniz.
Sayin Glnes, 6nce sahada bir dakika stre
vermedigi oyuncularla sonra da durum ne
olursa olsun yaptigl ezberlenmis degdisiklerle
bu glveni sarsti. Basin toplantilarindaki tutarsiz
aciklamalari ve en nihayetinde bir sporcusu icin
soyledigi sakathgini “bize sdylemedi” demeci
glvenilirligini, inanilirhgini kayebettigi son nokta
oldu. Halbuki bu turnuvada, bircok takimda
hocalari tarafindan inanilan bircok sporcunun
performanslarinin artisina da sahit olduk.
Bunlara 6rnek olarak “bitti” denilen Shaqiri,
sakatlanana kadar inanilmaz bir performans
gosteren Spinazzola, 19 yasinda olmasina
ragmen ceyrek final macinda sahaya surtlen
Doku’yu sayabiliriz.

3. Motivasyon

Konu futbol oldugunda olmazsa olmaz bir
kavram. Ancak ilk macta italya’ya karsi alinan
3-0’lik yenilgi sonrasi diger grup maclarina ¢ikan
takimimizin ilk mac¢in travmasini atlatamadigi
israrla sdylendi 6zellikle Glnes tarafindan.
Halbuki sahada da, is dinyasinda da bircok
risk mevcuttur, hicbir sirket pamuklara sariimis
bir sekilde hep en dogru kararlari alarak, hep
en ylUksek motivasyonla basariya ylrimez.
Performansin dlstligu, morallerin bozuldugu
anda liderler ortaya ¢ikar ve ge¢misi bir anda
geride birakmay! saglar.

4. Problem ¢6zme

Turkiye Milli Takimi ve Lideri bu turnuvada
hicbir problemi cézemedi. Aksine gelecege
dair problemler dogdu. Ne turnuva slresince
bir sonraki misabakaya ydnelik problemleri
¢cozebildi Sayin Glnes, ne de magin icindeki
taktiksel problemleri. is gittikce daha da
karmasik problemler yigini haline geldi ve
liderimiz barindirmasi gereken en énemli
yeteneklerden biri konusunda kamuoyunu hayal
kirikhdgina ugratti.

5. Vizyon

Turk Milli Takimr'nin ézellikle vizyon konusunda
bir sorunu oldugunu dtstntyorum. Plansizlik,
strekli karar degistirme, kervan yolda duzultr
mantigi en blyldk sorunlarimizdan bir tanesi.
Belcika Futbol Federasyonu, bundan neredeyse
15 yil &nce bir karar aldi ve tim Ulkedeki altyapi
takimlarinin istisnasiz ayni taktik cercevesinde
oyuncu yetistirmesi konusunda fikir birligine
vardi. Biz, o kararin neticesinde 2-3 blyuk
turnuvadir hep zirveyi zorlayan, diinya futboluna
bircok yetenek sunan bir Belcika takimi
seyrediyoruz. Bir digeri ingiliz Federasyonu.
Onlar da 2012°'de blyUk bir degisime giderek
2022’ye kadar katilacaklari turnuvalardaki

hedeflerini siraladilar ve kamuoyuna bizi bu
kriterlerle degerlendirin mesaji verdiler. Dénelim
bize, biz de hala “Sanssiz bir yenilgi aldik,
OnUmuUzdeki maglara bakacadiz” vizyonsuzlugu
devam ediyor.

6. Acik fikirlilik

Ulke olarak cok acik fikirli oldugumuzu
sOyleyemeyiz. Bu is diinyasinda da, futbol
dinyasinda da kendini gésteriyor. Milli
takimimizin sorumlulugunu, her ne kadar

eski zamanlarda basarill bir sporcu olsa da,
80 yasindaki eski bir futbolcuya emanet
etmek bence acik fikirliligin dogasina aykirl.
Yaslandik¢a daha tutucu olundugu, yeniliklere
daha fazla direnc gosterildigi gercegdini
dUstindtguntzde ne demek istedigimi daha net
degerlendirebilirsiniz.

7. Tevazu

Ah o mutevazilik! Biz de bir laf var aslinda
durumu 6zetleyen; “fazla mutevazi olma
gercek sanirlar” diye, halbuki mitevazi lider
egdrisiyle dogrusuyla acik konusur, hatalarini
kabul edecek kadar kendine glvenir. ‘Biz sunlari
gerceklestirdik, ileri de bunlari yapacadiz,
gecmisimiz ortada bizden basarih sirket yoktur’
gibi kendini dev aynasinda gbéren sdylemlerden
uzak durur. Veriler 1siginda konusur, abartili
sOylemlerden sakinir. Simdi dénelim futbola,
biz de sadece Senol GUnes’te degil bir ok
futbol insaninda kibir tasinmasi gereken en
onemli 6zellikmis gibi lanse ediliyor. Bunu
asmadan ne is hayatinda ne de sporda basarili
olabilecegimizi disinmuyorum.

8. Kendine gliven

Ben, 6zellikle bu turnuva ézelinde, 6nce sahaya
cikan futbolcularin sonrasinda da teknik heyetin
kendilerine olan glvenlerinin darmadadin
oldugunu dustntyorum. Aslinda sahaya ¢ikan
oyuncu grubu, Avrupa’nin farkli liglerinde

cok Ust duzey performans gosteren belki de
Turkiye’nin ¢cok uzun yillardan beri aradigi cok
yetenekli bir jenerasyon olarak gézUkuyor.
Ancak sahada gosteremedikleri performans
sonrasl kenardan gelen tim mudahalelerin de
eksik, kusurlu veya yanlis olmasi ve oyun i¢inde
¢6zUm Uretilernemesi oyuncularin kendine
gUvenini darmadagdin etti. Ancak dénUp
dolasip onlarin da baktiklari yer liderleri. Orada
da 6zellikle basin toplantilarinda gérdukleri
liderlerinin, “- bu turnuvaya bu takimi getiren
de biziz, elenen de” gibi 24 takimla katilinan
bir turnuvayi basari olarak gésterme ¢abalari
eminim bu yetenekli oyuncu grubunun da
liderlerini sorgulamasi sonucunu dogurmustur.

Sonug olarak, lider olunur mu dogulur mu

onu bilemiyorum ama liderlik becerilerini
gbsteremediginizde yapmaniz gerekenin

o mevkiyi isgal etmeyi birakmak oldugunu
biliyorum. Bu sefer biraz farkli bir tema
Uzerinden sizlerle fikirlerimi paylasmak istedim.
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Perakende nasil donusecek?

TUSIAD ve Corpera Consulting’in hazirladigi “Perakendenin Gelecedi Arastirmasi Raporu” paylasildi.

Turk Sanayicileri ve is insanlari Dernegi
(TUSIAD) ve Corpera Consulting, organize
perakende sektorl, AVM yatirimceilari ve
sektor derneklerinden Ust dlzey yoneticilerle
yvaptiklari birebir gérismeler dogrultusunda
hazirladiklar “Perakendenin Gelecedi
Arastirmasi Raporu’nu online olarak
gerceklesen tanitim toplantisinda paylasti.
TUSIAD Y&netim Kurulu Baskani Simone
Kaslowski ve T.C. Sanayi ve Teknoloji Bakan
Yardimcisi Mehmet Fatih Kacir'in acilis
konusmalarinin ardindan raporun bulgulari,
Corpera Consulting Yonetici Ortadi Dr. Ceyhun
Emre Dogru tarafindan aktarildi.

Pandemiyle beraber perakende sektdrinde
tetiklenen dénUstimu degerlendirmek,
bununla beraber sektorin dSnumuzdeki yillarda
strdtrdlebilir blytmesini ve Ulke ekonomisine
daha fazla katki sunmasini saglamak icin
ihtiyac duyulan politika énerilerini sunmak
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amaclyla hazirlanan rapordan bazi notlar
sOyleydi:

Gorilsler

* Tuketiciler daha talepkar hale gelmis
durumda. Her an, her seye, her kanaldan
erisim saglamak istiyorlar. Coklu kanal, muUsteri
merkezli yaklasim ve musteri deneyimi
onemsenmesi gereken baslica konular. Her
gun en iyi hizmeti saglamanin birincil anahtari
ise hiz.

* AVM’lerin verimliligi agisindan, bundan
sonraki donemde perakende sektdrinde
oynayabilecekleri rolde islevsel farkliliklar
gerceklesecek.

e Lojistik ve kargo tasimaciligi tedarik
zincirinin kritik halkalari olarak gorultyor.
Perakende sektorinde faaliyet gdsteren
sirketler lojistik operasyonlarini kendi

bunyelerinde gerceklestirme egiliminde.

+ Isgucu, finansman ve verimlilik
rekabet ve blUytmenin temel dinamikleri.
Dijitallesmeyle beraber perakende
sektoranun nitelikli isglictne ihtiyacinin
artacagl dusunultyor. Bu da yeni istihdam
olanaklari yaratarak geng issizligini
azaltmaya yardimci olabilir. Finansmana
erisimin kolaylasmasi ve ucuzlamasi
onumuzdeki donemde yatirimlari
artirmaya gebe. Sirketlerin bu dénemde
artan tuketici taleplerini karsilamak icin
operasyonlarinda dijital dontstume ayak
uydurmalari oldukgca 6nemli.

Gelecege dair ongériiler

* Magazacllk bitmeyecek. Magazacilik
ve e-ticaret birbirini destekleyerek
tuketicilere dijital ve butlUncul bir deneyim
sunacak.

« Teknolojik dénisum, e-ticaret / coklu
kanal, lojistik ve tedarik altyapilari, tUketici
merkezli deneyimsel alisveris, strdurulebilirlik,
markalasma ve isbirligi ve yasal duzenlemeler
onumuzdeki donemde perakende sektdrind
yvakindan etkileyecek konu basliklari arasinda
yer alacak.

Beklentiler ve politika 6nerileri

* Perakende sektérinde nitelikli insan
kaynaginin artirilmasi ve Avrupa ve ABD’deki
gibi verimlilik ve guvenceli esneklik odakli
yeni nesil bir perakendecilik anlayisinin
benimsenmesi gerekiyor. Calisanlarin
kazanilmis haklarini koruyacak ve sosyal
diyalog ¢ercevesinde varilacak bir mutabakat
zemininde uygulanacak saatlik calisma
yontemi genc istihdamini artirabilir.

« Kargo sektoértnde hizli ve organize
teslimatin 6nUnU agacak yasal
duzenlemelerin guclendirilmesi, sektordeki
girisimcilerin desteklenerek e-ticaretin
gelismesiyle artan teslimat yontemlerinin ve
streclerinin gelistirilmesi gerekiyor.

* Sektdr paydaslari, sektértn hizl ve
dinamik yapisina uygun olarak gerektiginde
yasal duzenlemeleri beklemeksizin ortak
davranis kodlari belirleyebilir ve ilgili
oyuncularin bu davranislara uygun davranip
davranmadiginin kontrolUnu saglayacak
mekanizmalar kurabilir.

* Finansmana erisimi kolaylastiracak ve
maliyetleri dustrecek dnlemlerin alinmasi,
ozellikle pandemi déneminde finansman
sikintisi yasayan isletmelere ve yatirimcilara
desteklerin artirilmasi, yatirimlarin geri
donuslerinin 6ngorulebilir hale gelmesini
saglayacak ekonomik politikalarin
uygulanmasi bekleniyor.

» Perakende sektoérinun sadece Ulkemizde
degdil yurtdisinda da bUyumesini saglamak
icin isletmelerimizin inracat, e-ihracat ve
yurtdisinda yatirim yapmalarini kolaylastiracak
tesviklerin saglanmasi, markalasma
konusundaki desteklerin guclendiriimesi
gerekiyor.

» Veri kullaniminin tuketici deneyimini
zenginlestirici ve isletmelerde inovasyonu
destekleyici sekilde kullaniimasi saglanirken,
isletmeler arasinda rekabeti dislayici unsurlara
yol agmamasl; bununla beraber kisisel verilerin
islenmesinin seffaf ve 6¢zel hayatin gizliligini
koruyacak sekilde yapilmasi talep ediliyor.

* KulcUk isletmelere saglanan desteklerin
geleneksel ve organize perakende arasindaki
rekabeti bozabilecek dlzenlemelere yol
acmamasi; esit ve adil rekabet ortaminin tesis
edilmesi amaciyla yasal dizenlemelerin tim
taraflarin menfaatlerini gbzetecek sekilde
hayata gecirilmesi bekleniyor.

Raporda éne ¢ikan sonugclar séyle:

Perakende sektérinun COVID-19 pandemisi
ile kritik ®neminin bir kez daha ortaya ciktidi

ve dijitallesme, insan kaynadi, lojistik ve
yatirim alanlarinda bir¢cok farkli boyutta
doéonustm strecine girdigi gorultyor.

TUketiciler en cok hijyen ve hizli teslimat
konularina énem veriyor; bu cercevede
sektordeki firmalarin daha dinamik ve verimli
calismasi gerekiyor. Bu nedenle, gelecekte
de e-ticaret ve ¢ok kanalli perakendeciligin
buyUmesi bekleniyor.

Perakendeciler, giindeme gelen kanun

ve yonetmelik taslaklarinin perakende
sektdrinln organize ve geleneksel olmak
Uzere tUm kanallari kapsayacak bicimde bir
bUtun olarak ele alinmasi gerektigini ifade
ediyor.

Pandemiyle birlikte tedarik zincirinde
yasanan degdisiklikler, entegrasyonun ve
cesitliligin dnemini artirdidi igin lojistik ve
kargo tasimaciligi sektorlerinin perakende
sektdrd icin kritik unsurlar olarak devam
etmesi 6Gngdruluyor.

Perakendeciler, sektorde rekabetin artmasi
ve blUyUmenin hizlanmasi icin nitelikli
isgucunun, finansmanin, glvenceli esnek
calisma kosullarinin ve verimliligin énemini
vurguluyor.

Dijitallesme, bluyuk veri ve yapay zeka
bilesenlerinden olusan teknolojik dondstimun
sektdrde devam etmesi bekleniyor.
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Homend Meatbox ile

en zorlu islerin ustesinden

zahmetsizce geleceksiniz

Urtinlerinin tasarimi ve fonksiyonelligi ile hayatinizi kolaylastiran
Homend, kiyma makinesi Meatbox 3100H ile mutfaginiza
vazgecemeyecediniz bir konfor getiriyor. Ustiin performansi ile
sadece etleri kiyma haline getirmekle kalmayip, kislik domates

ve sal¢ca yapiminda da sizi hayrete dUstrecek kadar islerinizi
kolaylastiran Homend Meatbox, &zel aparatlari sayesinde ise
lezzeti unutulmayacak sucuk, sosis ve icli kdfte yapmanizi saghyor.
Ayarlanabilir diski ile etinizi kalin, orta ve ince kiyma seklinde

cekmenizi saglayan Homend Meatbox, 2 kg eti bir cirpida istediginiz

sekilde hazirlayip zamandan tasarruf etmenizi de sagliyor. Akla

geldiginde “cok zahmetli is” dedirten kislik domates ve salca yapimi

ise Homend Meatbox ile sizin icin artik ¢cok kolay.

Hoover kurutmali camasir

makineleriyle zaman,
enerji ve yer tasarrufu
saghyor

Hoover, yeni Eco-Power Inverter Motor’lu kurutmali camasir
makinesi serisiyle gelecegdi evinize tasiyor. Size 6¢zel ¢dézUmler
sunan akilli ve ¢evre dostu kurutmali camasir makineleriyle

tek makinede 14 KG yikama, 9 KG kurutma yapabilirsiniz. Yeni
nesil Eco-Power Inverter Motor, uzun démurlt ve glclu kayis
teknolojisine sahiptir. Fircasiz motor, titresimleri ve strtinmeleri
azaltirken standart motorlara kiyasla 4 kat daha saglamdir,
makinenin &mrunU uzatir, maksimum sessizligi ve daha uzun
sUre mukemmel sonuclari garanti eder. Ayrica en iyi ylkama
sonuclarini saglarken, standart motorlara kiyasla %60 daha
verimlidir. Eco-Power Inverter Motor teknolojisi 10 yil garantilidir.
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Her mutfagin ihtiyaci
Kumtel Mikrodalga Firin

Kumtel, yeni mikrodalga
firinini (KUM-9490)

kullanicilarin begenisine -
sunuyor. 20 Litre -
kapasitesi, hizli buz =
codzme dzelligi, otomatik i
menUsuy, akilli hafizasi ile L3
-

rahat ve kolay kullanim
imkani sagliyor. Ayrica WAL

hem LED ekrani hem de

cocuk kilidiyle birlikte

guvenligi maksimumda tutuyor. Kusursuz tasarimi, fiyat avantajiyla
her mutfagin ihtiyaci Kumtel Mikrodalga Firin hayatimizi
kolaylastiriyor.

Arzum Rosy ile teninizde
uzun sureli puruzsuzlige
kavusun

£ Y
Piril piril yaz glinesinin altinda purtzstz 'Immf
i

bir tene sahip olmak herkesin hayali.
Arzum Rosy ile epilasyon islemini daha
kolay ve zahmetsiz hale getirebilir, uzun
sUreli plurtzsUzluge sahip olabilirsiniz. Her
zaman kadinlarin en blyUk yardimcisi
olan Arzum’un Kkisisel bakim Grind Rosy
epilasyon cihazi, 18 cimbizli epilasyon
bashdiyla en kisa tUyleri bile rahatlikla
alabiliyor ve uzun sUreli plrdzstzIuk
saglyor. Hassas epilasyon ve hizli
uygulama icin iki farkli hiz ayarina sahip
Rosy ile zamaninizi kendinize gore
ayarlayabilir, istediginiz parlak tene
istediginiz sUrede sahip olabilirsiniz.

Siemens noFrost
derin dondurucular ile
yvivecekler glivende

Siemens Ev Aletleri'nin noFrost derin donduruculari
GS29NVWEON, GS36NVIFON, GS36NVWFON

ve GS54NVWEON ile yiyeceklerinizin lezzetini

uzun sUre koruyarak saklayabilirsiniz. noFrost
teknolojisi ile havalandirma sistemi, nemi dondurucu
boélmeden ayirarak havanin kuru kalmasini saglar.
Boylece yiyeceklerin Gzerinde buzlanma olusmasini
engeller. multiAirflow 6zelliginin sagladidi cok
yonlU hava akis istemi tim sodutma ve dondurma
alani seviyelerinde yumusak ve dengeli soguk

hava akimlarinin olusmasini saglar. Sicaklk
dalgalanmalarinin minimize edilmesiyle soguma
streleri azaltilarak gidalarinizin lezzetlerini daha
uzun stre korunur.

Mutfaktaki
sessiz sikhk
Silverline
Silence
Serisi

Mutfakta keyif

esliginde

yemek i
hazirlayabilmek ‘
icin ortamin ‘
sessiz ve A
huzurlu olmasi
oldukg¢a
onemli...
Yenilik¢i motor
teknolojisi
sayesinde
mutfaklara
konfor katan
Silverline
Silence serisi
davlumbazlar,
cok sessiz
calismalarinin
yani sira guclu performanslariyla mutfakta ferah ve temiz bir
atmosfer yaratiyor. Andromeda, Mistro, Venezia ve Pop-Out
davlumbaz modellerinin yer aldigi Silence Serisi, sessiz calisma
ozelligi ve sik tasarimlariyla én plana cikiyor. Sessiz calisan motor
teknolojisiyle keyifle yemek yapma olanagdi sunan davlumbazlar, su
buhari ile yadi havada temizleyen karbon filtre sayesinde mutfaga
strekli temiz hava sagliyor. Daha az eneriji ile daha fazla aydinlatma
6zelligi de tasiyan Silence serisinde yer alan davlumbazlar, uzaktan
kumanda ile kontrol edilebiliyor. Farkli renk ve boyut alternatiflerinin
bulundugu Urtnlerin yer aldigi seri, farkl mutfak dekorasyonlarina ve
buyukltklerine gore sik ve sessiz havalandirma ¢dzUmleri sunuyor.

Turkiye’'nin en cok tercih edilen Ureticisi, enerji
tasarrufunda éne cikan, bltce dostu ve dayanikl
sogutucularla musteri memnuniyeti saglamaya devam
eden Goldmaster, GM-7397 Buzul Mobil Hava Sodutucu
ile yaz sicaginda kutup serinligi sunuyor. Portatif ve kolay
kurulumu sayesinde ev, ofis, otel, magaza gibi bircok
alanda kullanilabilen Goldmaster GM-7397 Buzul Mobil
Hava Sogutucu, 3 farkh hiz ayari ile istedidiniz serinlige
ulasma imkani

sunuyor. 7,5 saate - —————
kadar zamanlayici
ozelligi, hava filtreli s

petekli sogutma
sistemi, 14 It su
tanki kapasitesi ve
buz yapma kaplari
sayesinde hizli
sogutma sistemi
ile yaz mevsiminin
vazgecilmezi
olacak mobil hava
sogutucu, kolay
tasimaya uygun
tekerlekleri ile de
arzu ettiginiz her
noktada kullanim
imkani sunuyor.
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Goldmaster Frozen ile
Soguk icecekleri
hazirlamak ¢ok kolay

GUclu karistirma 6zelligi, 2 farkli hiz ve darbe fonksiyonu,

1,5 L. kapasiteli dlgekli cam haznesiyle Goldmaster Frozen
SUrahi Blender, yaz sicaginda soduk lezzetler deneyimlemek
isteyenlerin mutfaktaki en buyuk yardimcisi oluyor. Yaz aylarinin
favori iceceklerinden smoothie’leri, milkshake’leri, soguk kahveleri
ve saglikll meyve sularini hizli ve pratik bir sekilde hazirlamaniza
yardimci olan Goldmaster Frozen SUrahi Blender, buz kirma
&zelligiyle de bircok ihtiyaca cevap veriyor. Uc dakika araliksiz
calisabilme 6zelligi, 1000W performansi, 6 adet paslanmaz celik
bicadi ile hizli karistirma &zelligi ve 1,5 L. &lcekli cam haznesi

ile dikkat ceken Urun, hazne yanlis oturtuldugunda calismayi
engelleyen sistemi ile kolay ve gUvenlikli bir kullanim sunuyor.

Cay sohbetlerinin
tadi Arzum Cayci
Heptaze
ile ¢ikar

Sohbetlerin olmazsa olmazi, kahvalti
masalarinin vazgecilmezi cay keyfinin adresi
bu yaz da Arzum Caycl Heptaze olacak.
Yaz aksamlarinda sevdiklerinizle birlikte
yapacaginiz keyifli sohbetlerde i¢tiginiz
her yudumun tadina varmak, her bardakta
ayni tadi ve hazzi bulmak istiyorsaniz
Caycl Heptaze tam size goére. Arzum Caycl
Heptaze, 1.9 litre paslanmaz celik su Isitici
haznesi ve 0.8 litre genis kapasiteli saglikli
cam demligi ile tek seferde daha fazla ¢cay
hazirlama imkani sunarak genis ailelerin de
tercihi oluyor. Heptaze'de yer alan susuz

Serinleten icecekler Bambum Sporty , coisme onieven emnyet siter cay

tek tusla elinizin altinda

Bunaltici sicaklarda serinlemek ve saglikli beslenmek
isteyenlerin imdadina yetisen smoothie ve detoks
icecekleri, Bambum Sporty Surahi Blender ile

daha pratik bir hale geliyor. Ergonomik tasarimiyla
tek tusla ¢alisma kolayhgi sunan Bambum Sporty
SuUrahi Blender, meyve ve sebzelerden elde edilen
icecekler ile hafiflemenize yardimci oluyor. Buz
kirma fonksiyonu ile icecekleri mikemmel bir sekilde
pUrlzslz hale getiren Bambum Sporty Strahi
Blender, serinlemek isteyenlere hem saglikli hem
lezzetli alternatifler sunuyor. Hafiflemek ve serinlemek
isteyenlere birbirinden farkli alternatifler sunan
Bambum Sporty Strahi Blender, en lezzetli tariflerin
basrolinde yer aliyor. Tek tusla calisma kolayhgi

ve buz kirma 6zelligi ile én plana ¢ikan Bambum
Sporty Surahi Blender, kirmizi, gri, krem ve siyah
renk secenekleriyle her mutfaga uyum sagliyor. Kolay
yikanabilen paslanmaz celik bicaklari ile mutfaginizin
vazgecilmezleri arasina giren Bambum Sporty
Surahi Blender, saglikli beslenmenin en pratik yolunu
kullanicilarina sunuyor.

LG 48 in¢ OLED TV
Turkiye’de satista

LG Electronics (LG), LG OLED TV’nin benzersiz gbruntt kalitesini
yepyeni bir ekran boyutu olan 48 ing ile kullanicilarin bedenisine
sunuyor. Bdylece yasam alanlarina en iyi sekilde uyan orta boy bir
televizyon isteyenlere, goruntl kalitesinden édun vermeyecekleri

ikinci bir televizyon arayanlara ya da iddiali oyunlarin intiva¢c duydugu
kaliteli bir ekran isteyenlere odaklaniyor. LG, 48 in¢ OLED TV modeli
ile, OLED serisinindeki mevcut 55, 65 ve 77 inclik ekranlarin yani sira
orta boy TV pazarina yonelik sekilde de daha fazla ekran boyutuyla Ust
dlzey géruntlileme deneyimine yonelik artan talebi karsiliyor. Lansman
ddnemine &zel Temmuz ayl sonuna kadar devam edecek kampanya
kapsaminda, LG OLED48C1 modelini satin alanlara LG XBOOM Go PL5
hoparldr hediye edilecek.

Kendinden aydinlatmall pikseller sayesinde kusursuz siyah ve sonsuz
kontrast sunan LG OLED ekran teknolojisinin rakipsiz géruntt kalitesi,
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makinenizin icinde su olmadiginda kaynatma
islemini engelliyor. Heptaze'nin bu &zelligiyle
mutfaklarda
yasanabilecek
kazalarin
onune
gecmek de
mumkun
hale geliyor.

yeni 48 in¢ OLED TV’nin merkezinde yer aliyor. TV, daha klclk boyutlu
bir ekranda, daha yuksek piksel yogunlugu sayesinde, daha canli ve
keskin 4K goéruntu kalitesi Uretiyor.

Goldmaster Turist
Seyahat Utiisii ile
tim kiyafetleriniz tiril
tiril olacak

Her zaman her yerde iyi gdriinmek isteyenlerdenseniz,
sizinle seyahat eden Goldmaster Turist Seyahat UtlsU
ile kiyafetleriniz her zaman jilet gibi olacak. Katlanabilir
yapisi ile yer kaplamamak icin 6zel olarak tasarlanan
Goldmaster Turist Seyahat Utust, 60 ml su tanki

ve etkili sok buhariyla normal Gtulerdeki

gibi guclu performans sergiliyor.
Kiyafetlerinizi dlzlestirirken
buhar etkisiyle bakterilerle de
savasan Urun katlanabilir tutma
sapl, gold seramik tabani ve
dikey UtlUleme ozelligi ile
yUksek performans sunuyor.
Cift voltaj (110 V-220 V)
ozelligi sayesinde yurt
disinda da kullanima

uygun olan Goldmaster
Turist Seyahat Utusa,

iki yil garanti ve yaygin
servis agdl avantajlyla
tUketicilerle bulusuyor.

g

MOOLIL

OPPO A74 modelini
tiiketicilerle bulusturdu

OPPOQO, teknolojiyi daha eglenceli hale getirmek icin tasarlanan A Serisi'nin
yeni modeli A74’0 Turkiye'de Ureterek tuketicilerle bulusturdu. Rahat bir
tutus saglamak icin 3D egimli arka kapada sahip sik tasarimiyla dikkatleri
Uzerine toplayan A74, sahip oldugu 33W hizli sarj 6zelligiyle sizi gun
boyunca yari yolda birakmazken gozleri koruyan AMOLED ekrani, 128GB
ultra genis bellek kapasitesi ve 6.43 in¢ genisligindeki ekraniyla daima
guvenilir, daima rahat bir kullanim vaat ediyor.

GUNUMUzUn hizlh yasam temposunda OPPO A74, siz yavaslamayin diye
bUtun gun yetecek bir enerjiyle birlikte geliyor. Akilli telefonun 5000mAhQ
pili ve 33W hizli sarji zamaninizdan keyif almaniza olarak saglyor. OPPO
A74°Un pili yalnizca 30 dakikalk bir sUre i¢cerisinde ylUzde 54 oraninda sarj
oluyor. 72 dakikada ise telefonun tamamini sarj edebiliyorsunuz. OPPO

laboratuvarlarinda yapilan testlere gore, yalnizca 5 dakikalik sarj ile 5,73 saat
telefon gdrlsmesi yapabilir, Instagram’da 1,37 saat zaman gegcirebilir ya da

YouTube'da 1,81 saat video izleyebilirsiniz.

Arzum Tripper ile tatilde
de sikhgimzdan édiin
vermeyin

Butltn bir yil calistiniz ve sonunda beklediginiz tatil geldi. Siz de
tatilinde sikhgindan 6dun vermek istemeyenlerdenseniz Arzum
Tripper seyahat UtuntzU bavulunuza koymay! unutmayin. Arzum
Tripper, kolay tasinabilirligi ve yUksek Utlleme performansi

ile seyahatlerinizde de sikliginizi korumaniza yardimci olur.
Katlanabilir tutma sapi ile bavullarinizda yer kaplamayan Tripper
seyahat UtUsul, seramik tabani sayesinde size hizli ve zahmetsiz
bir GtU deneyimi saglar.

Kiyafetlerin hassasiyetine gdre ayarlanabilir buhar glct sunan
Arzum Tripper, kusursuz bir gdérinime kavusmaniza yardimci
olur. 680 gramlik agirhidiyla ultra hafif olan Arzum Tripper’i
cift voltaj avantaji sayesinde yurtdisi gezilerinizde de rahatlikla
kullanabilirsiniz. Seyahatlerinizde en sevdiginiz giysileri génul
rahatligiyla giyebilmek icin glc¢lU performansa sahip Arzum
Tripper UtUnUzU yaniniza almay! unutmayin.
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Black Widow (Kara Dul)

.sinemaDem.com

T T S Black Widow, 2008’de Iron Man ile baslayan MARVEL SINEMATIK
EVRENI’nin (MCU) 24. filmi. Filmi tam anlamiyla kavramak icin en
azindan doért Avengers filmini ve son iki Kaptan Amerika filmini setretmis
olmalisiniz.

Her ne kadar MCU Phase 4’un ilk filmi olsa da; kronolojik olarak Phase 3
déneminde geciyor. C.America : Civil War ve Avengers: Infinity War filmleri
arasinda Black Widow’un firarda oldugu dénemde yasadiklarini anlatiyor.

Black Widow, ¢izgi roman diinyasina Demir Adam’in diismani bir Rus
casusu olarak 1960 larda girdi. Yeni, modern versiyonu ise 1970’de bir
Oriimcek Adam hikayesinde géziikti. ilging bir dip not olarak Tirkiye’de
ilk gériiniimii de c¢izgi roman hayranlarinin ¢cok iyi bilecegi Oriimcek Adam
Bilka yayinlarinin tarihi 1 no’lu sayisinda oldu. (1983) Maceranin orijinali
Marvel Team-Up 85°dir. (1979) Yine ilging bir tesadiif olarak bu macerada
tanidigimiz doévis ustasi Shang-Chi’nin filmi de Eyliil’de vizyona ¢ikacak.

Marvel, ¢izgi romanlarda Black Widow’un kocasi olarak gecen Alexei’i (Red
: ) ] Guardian) hem babasi yapmis; hem de aptallastirarak filmin komedi unsuru
. ) haline getirmis.

(T L LI : N
=
__ﬂ_;_’;f ”7’ . David Harbour bu roliin altindan kalksa da, filmin en dramatik olmasi
gereken anlarinda yaptigi esprilerle filmin daha karanlik olmasi gereken
tonunu degistiriyor.

_ - : Kiclik yasta 6ksliz kalmis ya da bir sekilde ailelerinden koparilan kizlarin
ﬁ : _n. acimasizca igine atildiklari kéticil bir organizasyonu ifsa eden bir film bu

MARVEL TEAM-UP

kadar hafif olmamaliydi.
S PI D E R M AN Genelde mizah tonunu ve zamanlamasini ¢ok iyi buldugum Marvel

Sinematik Evreni, 6zellikle bdyle solo kahraman hikayelerinde mizah

S H n N G - EIA{R’ AND H"_"K ¢itasini ylikseltiyor ama zaten ileride fedakarca élimiine sahit oldugumuz
W rdny kadin kahramanimizin trajik hikayesi daha dramatik bir sekilde islenmeliydi.

Gecmiste gectigi icin kahramanimizin bu filmde 6Imeyecegini bildigimiz
icin adeta 60’larin siddet dolu ¢izgi filmlerinden kopup gelmise benzeyen
aksiyon sahneleri (kahramanimizin hic¢bir sliper glicli olamadigini
hatirlatalim) filmin inandiriciigini azaltiyor.
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Bu mutlulugu
gururla tasiyoruz.

Blyuyerek gectigimiz 15 yili sonrakilerin baslangici olarak goriyoruz.
Siz sahadayken biz arkanizdaki glic olmaya devam edecegiz.
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